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Capitulo I 
I .- Concepto de Empresa. Análisis crítico de sus definiciones

En la tarea de comprender ontologicamente un determinado concepto impone muchas veces  comenzar por su etimologia. En el caso de “empresa” como sustantivo del verbo emprender (
) se interrelaciona esencialmente con la misma acción. Por eso afirmamos a partir de este análisis que el concepto no se identifica con ninguna subtividad, ente o ser, sino con una acción determinada .

Veamos inicialmente el uso coloquial de la palabra “empresa” en un fragmento de una obra de Borges 
Ignoro si creí alguna vez en la Ciudad de los Inmortales: pienso que entonces me bastó la tarea de buscarla. Flavio, procónsul de Getulia, me entregó doscientos soldados para la empresa.  También recluté mercenarios, que se dijeron conocedores de los caminos y que fueron los primeros en desertar. (Borges Jorge Luis, El Aleph El inmortal)
Cuando se ha intentado una determinación jurídica del término se confundió ese básico concepto de “acción” con la persona (física o jurídica) que la realiza. 
Por ello se puede veriicar que los diversos autores nos han dado las siguientes definiciones

1. Una institución para el empleo eficaz de los recursos mediante un gobierno para mantener y aumentar la riqueza de los accionistas y proporcionarles seguridad y prosperidad a los empleados. 

2. La entidad integrada por el capital y el trabajo, como factores de producción y dedicada a actividades industriales, mercantiles o de prestación de servicios, con fines lucrativos y la consiguiente responsabilidad. 

3. La unidad económico-social en la que el capital, el trabajo y la dirección se coordinan para lograr una producción que responda a los requerimientos del medio humano en el que la propia empresa actúa. 

4. La unidad productiva o de servicio que, constituida según aspectos prácticos o legales, se integra por recursos y se vale de la administración para lograr sus objetivos. 

5. Actividad en la cual varias personas cambian algo de valor, bien se trate de mercancías o servicios, para obtener una ganancia o utilidades mutuas. 

6. Conjunto de actividades humanas colectivas, organizadas con el fin de producir bienes o rendir beneficios. 

7. Un grupo social en el que, a través de la administración del capital y el trabajo, se producen bienes y/o servicios tendientes a la satisfacción de las necesidades de una sociedad
8. Organización de bienes, medios técnicos y humanos cuyo objeto es la producción o intercambio de bienes o servicios participando de los beneficios y soportando las pérdidas

Este concepto de EMPRESA que hemos aceptado como de dificultosa aprehhensión y no  fácil de definir, ha sido estudiado desde diferentes enfoques, tanto  en lo económico, filosófico, social, antropológico, como jurídico.
Lo que no pueda caber duda alguna es que hay un fenómeno real, que existe, y que tiene mucho que ver con la actividad humana, por lo que nuestro esfuerzo debe previamente responder a estos cuestionamientos
a) ¿Hay una idea común a todos esos enfoques?

b) ¿Existe un concepto  jurídico de empresa?  

c) ¿Podemos llegar al concepto  sin utilizar  los elementos de la definición de sociedad? (
)

De todas las definiciones e ideas que se han expuesto s podemos destacar los siguientes elementos comunes a todas ellas

1) Actividad 

2) Social

3) Organizada

4) Administrada

Por lo tanto, ahora si  podremos  dar una definición básica, al conocer aquellos elementos esenciales  del concepto sub análisis:



“Acción social organizada y administrada”



II.- La “empresa” en la legislación argentina. Teoría jurídica de empresa, desarrollo del concepto en la doctrina italiana y anglosajona

Cabe comprobar que en muchas nomas y disposiciones la legislación argentina utiliza la palabra “empresa”, sin embargo no encontramos ni el Código Civil, ni el Comercial una definición de “empresa” o “empresario”
Tal vez el más completo tratamiento del concepto “empresa” lo encontramos en la  la ley de Contrato de Trabajo 20744 (
) que lo delimita en el restrigido ámbito de la normativa laboral y destaca los siguientes elementos:

· Organización

· Instrumental

· De Medios

· Personales,

· Materiales

· Inmateriales,

· Ordenados

· Bajo un Dirección

· Para el logro de fines económicos o benéficos.
 La LCT también define al empresario" como la persona  con las siguientes características

· Dirección de la empresa 

· Relación jerárquica

Como hemos dicho el Código de Comercio (
) no da una definición del concepto y pareciera que asimila “sociedad” con “empresa” y otro tanto hace el Código Civil (
).

Lo que también podemos afirmar luego de analizar todas las menciones normativas del concepto empresa y empresario es que ciertamente sus  elementos esenciales y que son utilizados por la legislación argentina para dar una definición del concepto empresa son también los de
1) Acción

2) Organización 

3) Orden  

4) Dirección   

5) Fines económicos 

6) Relación jerárquica

III.-  La empresa como “acción”



La “empresa” es una acción calificada de la “persona”

Por nuestra parte entendemos que para lograr una aproximación conceptual a una delimitación  jurídica del la empresa se debe destacar  fundamentalmente el elemento ACCION.

Para que el Derecho se ocupe de esta acción (
) esta debe ser necesariamente de los Hombres interactuando, o sea acción social.-

Para diferenciar al concepto de las múltiples acciones sociales del Hombre resulta también necesario encontrar otro elemento esencial que califique a esta acción social. Sin duda que este es la  manera en que se lleva a cabo esta acción, o sea organizada.
Esta acción social organizada cuando trasciende del actuar unipersonal mediante un interactuar  multi e interpersonal se establecen entonces relaciones que, como tienen por fin crear, modificar, transferir, conservar o aniquilar derechos, resultan objeto normativo por ser  actos jurídicos.-

Si aceptamos que conceptualmente desde el punto de vista jurídico “persona” es un centro de imputación normativa, entonces las personas (físicas o jurídicas) son reguladas normativamente como entes y por lo que hace la empresa es una manera de acción social de las personas fueran estas físicas o jurídicas

Podemos ahora desarrollar los presupuestos de “empresa mercantil”

La característica esencial al concepto “mercantil” de empresa esta dada por la profesionalidad, o sea que estamos ante una acción profesionalmente organizada y esta profesionalidad  está determinada por presupuestos naturales (
)

.- Habitualidad: La organización es un medio para realizar una  actividad que genéticamente se estima constante y permanente.

.- Organización administrada: Es una característica de toda múltiple interrelación humana que cuando existe coincidencia en el conjunto hacia determinados objetivos se coordinen con determinado orden, estableciendo una organización de todos esos medios humanos y técnicos con sub-agrupaciones funcionales dirigidas y subordinadas mediante una forma de administrar todo ese complejo(
).

.- Orden normativo interno: mediante el cual se establecen las disposiciones y órdenes con la finalidad de lograr aquello que se presupone el mejor funcionamiento de la administración de la organización empresaria (
).

.- Factor de producción: en el concepto de producto nacional se incluyen diversos factores que latu sensu podemos decir que son generadores de riqueza, tales como tierra, capital, trabajo, gerenciamiento, riesgo empresario (
) y esta actividad colectiva y organizada, tanto individual como sectorialmente (conjunto de unidades organizadas con similares objetivos interesados) se caracteriza también por ser uno de  esos factores productivos.

.- Retribución: el emprendimiento procura la obtención de un resultado general retributivo (
).

.- Permanente capacitación,  económica y financiera:  En la etapa genética de la actividad profesional la capacidad económico financiera se constituye en un presupuesto  esencial(
) y se manifiesta inicialmente en el aporte mínimo que se requiere para comenzar la acción, pero luego en la etapa funcional no sólo es una cualidad de la actividad sino que fundamentalmente se constituye en un deber y que no está determinada por una mera acumulación de activos, sino también por una racional previsión, ahorro y  máxima disminución  (tendiente a la eliminación) de los riesgos que afectan o se sabe afectarán  la actividad.

.- Permanente capacitación técnica: Durante el devenir de la actividad profesional se constituye no sólo como una característica de la misma sino también en  una carga que impone contar con medios técnicos actualizados, personal en número y con conocimientos suficientes y asistencia de personas expertas. Esta característica que erigimos además en carga, se manifiesta a favor de una estricta exigencia e interpretación del “saber” del profesional mercantil.

IV.- Introducción al estudio de la sociología empresaria. 

La empresa es una acción jurídicamente regulada y  como la dimensión normológica del Derecho reconoce la preexistencia de un dimensión sociológica  se impone  realizar una breve visión introductoria de la sociología de la empresa (
) a partir de dos visiones distintas de la acción social profesionalmente organizada. La primera es aquella que se encuentra desarrollando actualmente discutiendo y replanteando todos los principios tradicionales  y la otra aquella típicamente expuesta por Max Weber

V.-  Introducción al estudio de los actuales conceptos de reingeniería empresaria. 

Reingeniería significa "empezar de nuevo"

Poner en duda lo establecido y recrear los procesos

El concepto de “reingeniería empresaria” nace como una reacción al esquema formal burocrático weberiano, propio de las nuevas filosofías posmodernistas y sus paradigmas (globalización, consumidor etc.) Su apotegma de presentación es: “Olvídese todo lo que sabe sobre como debe funcionar la empresa casi todo esta errado”

El proceso de reingeniería propone los siguientes cambios:

        Sistema Tradicional Burocrático

Sistema Nuevo

1. UNIDADES DE TRABAJO


EQUIPOS DE TRABAJO

2. TRABAJO MONODIMENSIONAL

MULTIDIMENSIONALIDAD

3. TRABAJADOR CONTROLADO

TRABAJADOR FACULTADO

4. ENTRENAMIENTO



EDUCACION

5. CONTROL DESEMPEÑO


ACTIVIDAD POR RESULADOS

6. ASCENSO POR RENDIMIENTO

ASCENSO POR HABILIDAD

7. GERENTE SUPERVISOR


MOTIVADOR

8. DIRECCION




LIDERAZGO 

VI.- Análisis de la teoría  Weberiana. (
)
Con el fin de analizar la teoría weberiana debemos efectuar previamente los siguientes  cuestionamientos:



Se dice que existe un orden en la acción social



¿Cómo se manifiesta ese orden de acción social?



Se dice que existe un orden regulador de la acción social 



¿Ese orden regulador implica una dominación social?

                              ¿Cómo se manifiesta ese orden regulador?

· Acción Social: La acción social  (incluyendo la acciones omisivas y de tolerancia)  se orientan a la conducta de LOS OTROS, (conductas que pueden ser presentes, pasadas o esperadas como futuras). INTERACCION

                              Estas conductas pueden ser de

· Ataque 

· Venganza

· Réplica

· Defensa
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                              Los otros pueden ser

· Individuos conocidos

· Individuos indeterminados
verificar conducta social respecto al dinero

· Individuos desconocidos

· La acción social puede ser

· Racional con arreglo a fines

· Racional con arreglo a valores

· Afectiva

· Tradicional

La acción social que implica una conducta plural recíprocamente referida orientada a esa reciprocidad es una RELACION SOCIAL

Cuando la relación social posee una regulación limitadora hacia fuera estableciendo un orden  que determinada y garantiza la conducta estamos ante una ASOCIACION SOCIAL

· ORDEN ADMINISTRATIVO





Es aquel que regula la acción de la asociación. En tanto el orden regulador es el que ordena otras acciones sociales.





La mayoría de las asociaciones son tanto lo uno como lo otro. 

UNA ASOCIACION UNICAMENTE REGULADORA SERIA UN ESTADO DE DERECHO PURO UN ABSOLUTO LAISSER-FAIRE.- (solo imaginable en teoría, pues en caso de total purismo el sistema monetario estaría diferido al manejo de la economía privada)

EMPRESA es una ACCION que persigue fines de una determinada clase de un modo continuo.

ASOCIACION DE EMPRESA La asociación con un cuadro administrativo continuamente activo en la prosecución de determinados fines.

PODER Probabilidad de imponer la propia voluntad dentro de una relación social.

DOMINACION Probabilidad de encontrar obediencia  a un mandato determinado.

ASOCIACION DE DOMINACION Una asociación de dominación es una asociación política cuando se asienta en un ámbito geográfico y su cuadro administrativo garantiza en forma continua la defensa por medio de la fuerza a cualquier amenaza externa.

ESTADO Asociación de dominación cuyo cuadro administrativo mantiene con éxito la pretensión al monopolio de la coacción física para el mantenimiento del 0rden vigente. 

· TIPOS DE DOMINACION

Esta corriente aparece a fines de los años cincuenta y está integrada por un grupo de psicólogos y sociólogos que se dedican a estudiar el comportamiento humano. La corriente estructuralista pretende equilibrar los recursos de la empresa, prestando atención tanto a su estructura como al recurso humano, abordando aspectos tales como la correspondencia entre la organización formal e informal, entre los objetivos de la organización y los objetivos personales y entre los estímulos materiales y sociales. Tiene como objetivo principal estudiar los problemas de las empresas y sus causas prestando especial atención a los aspectos de autoridad y comunicación. Considera que hay cuatro elementos comunes a todas las empresas: autoridad, comunicación, estructura de comportamiento, estructura de formalización. 

Max Weber centró su atención en el poder y la legitimación de la autoridad.  Se fundamenta en un nuevo  concepto de autoridad legítima, contra el antiguo concepto clásico de autoridad de origen divino. La autoridad legítima es una herramienta para imponer la voluntad de una persona sobre el comportamiento de otras. Se distingue tres tipos fundamentales autoridad: a) Autoridad tradicional; b) Autoridad carismática; c) Autoridad legal- racional

a)  La autoridad se basa en que siempre se ha procedido de esa forma, la habitualidad de los usos y costumbres le confiere legitimidad. La costumbre suele reflejarse en instituciones políticas con cargos hereditarios. Quienes ostentan la autoridad están legitimados por la fuerza de la costumbre y gozan desde un tiempo inmemorial de un status especial, los cambios solo pueden producirse si una porción determinada de la población lo desea.

b) La aceptación de la autoridad proviene de la influencia personal del superior, la autoridad es la propia del líder: el jefe es reconocido como tal por sus cualidades personales excepcionales, tales como el heroísmo, la santidad, el genio. 

c) Los individuos aceptan la autoridad por que creen racionalmente en la legitimidad de las normas que conceden el ejercicio del poder. Esas normas regulan el derecho de los individuos que son sujetos activos de la autoridad a ejercer ésta (autoridad) en el contexto de aquéllas (normas) Está basada en el derecho positivo, en el principio de legalidad.

El modelo weberianno es  formal y rígido, la autoridad está determinada por los puestos y no por las personas y todas las relaciones que fija entre las personas son las formales, olvidándose del individuo y de sus comportamientos. El concepto clásico de autoridad se transforma en un tipo legal, con el transcurso del tiempo estas reglas terminan formalizándose en normas legales que habrían de determinar la base a la convivencia social, política económica estas autoridades son las que conforman la estructura de las organizaciones. Las organizaciones requieren de una burocracia que es el único medio para maximizar la eficiencia, el rendimiento de cualquier orden de organizaciones. 

Existen los siguientes rasgos o características de la burocracia

Máxima división del trabajo: toda organización para lograr sus objetivos debe descomponer el trabajo total en operaciones, como organismos empresas entidades o instituciones. La función de distribuir el trabajo la efectúan las autoridades formales. Las funciones están asignadas y cada funcionario sabe de antemano cuáles debe cumplir.

Jerarquía de autoridad: Las organizaciones deben estructurarse bajo una jerarquía de autoridad, se usa fundamentalmente como evaluación de los resultados planeados. Se funda en la certeza del conocimiento de los superiores y los subordinados de la escala jerárquica, ya predeterminada.

Es un esquema operativo formal donde cada puesto de la organización está ocupado por funcionarios que se denominan agentes y su autoridad  está dada por la legalidad de sus cargos específicos.

Determinación de reglas: destinan la responsabilidad y la labor, la cual debe estar regida por reglas abstractas que emanen la dirección general para lograr la uniformidad y coordinación de la ejecución de toda organización. Las normas de conducta son predecibles ya que las pautas de comportamiento se hayan predeterminadas. El desempeño del cargo por parte de los funcionarios se realiza según normas generales, susceptibles de aprendizaje, más o menos fijas y más o menos completas. 

Administración imparcial: el dirigente ideal debe administrar sin apasionamiento sin afección ni entusiasmo. 

Seguridad en el trabajo y calificación técnica: el empleo en las organizaciones debe ser una carrera para que los miembros se desarrollen y asciendan por méritos y antigüedad en el puesto y no por recomendaciones. Los funcionarios deben ser empleados a sueldo y no deben integrarse como socios.

Evitar la corrupción: Diferenciación clara de los bienes y de los ingresos de los miembros por fortuna privada e ingresos otorgados por su trabajo en la organización.

No deben aceptarse ni  existir relaciones informales ya que solo se pueden establecer relaciones en el marco de la Autoridad legal y sus reglas.

Líneas de autoridad: la ascendente y la descendente, sin admitirse ninguna relación de tipo horizontal, lo que permite un mejor control social.

Formalización mediante registros escritos, lo que despersonaliza los cargos, de modo que un funcionario puede desaparecer y ser reemplazado por otro sin que sus funciones dejen de cumplirse.

Racionalidad la organización  es un concepto de “paraíso de la racionalidad" 

Calculabilidad pura: Las relaciones interpersonales en la organización deber ser previsibles y calculables

El esquema weberiano entiende que el modelo propuesto permite la realización integral de la libertad del hombre, al no dejar que la libre negociación de las partes surgieran los abusos de quienes tenían mayor poder, no existe el regateo de las partes y quien decidía que era lo mejor para todos era la autoridad legal. El proceso de burocratización conduce a la adopción de los métodos de selección de personal más eficientes. La elección está a cargo de la jerarquía formal, que seleccionará objetivamente al personal." El funcionario elegido por su jefe desempeña su función con más exactitud desde un punto de vista técnico y profesional que determinan con mayor probabilidad su elección y su carrera.

“La burocratización traería consigo la vigencia de ciertas actitudes sociológicas beneficiosas para la eficiencia, como son por ejemplo:

1. El miembro de la organización tendería a separar en forma tajante su vida personal de su actividad en la organización.

2. La burocracia ejerce una fuerte presión a favor de la impersonalidad en el comportamiento organizativo. El logro de ésta sería uno de sus mayores méritos.

“La burocratización rigurosa permitiría acelerar el ritmo de reacción de la administración frente a las situaciones dadas.

“La burocratización es una forma de racionalidad en acción, se trata de un campo donde la discusión carecería de sentido, constituiría un recurso técnico, aséptico, independiente de cualquier tipo de valores previos.

“Rapidez en las decisiones, pues cada uno conoce lo que debe hacerse y quién debe hacerlo.

“Confiabilidad, pues el negocio es conducido de acuerdo con reglas conocidas.

“Consistencia, pues los mismos tipos de decisión deben tomarse en las mismas circunstancias.

Conceptos contradictorios

Para la opinión pública, la burocracia implica lo contrario que planteaban Weber y sus defensores. Consideraba que la burocracia a demás de ser rígida, es ineficiente, inhumana, mecanicista, lenta y antieconómica.

Eliminar de las tareas de la organización cualquier aspecto del plano humano

Críticas a la perspectiva burocrática de Weber

Aunque Weber reconoció la importancia de la estructura informal, no la incluyó en su tipo ideal de burocracia. La organización burocrática es influenciada por factores unidos al comportamiento humano que no fueron tomados en cuenta por Weber.

“Las distinciones de Weber entre los tipos de autoridad son exageradas.

“En toda organización además de relaciones formales, por la propia naturaleza social del hombre, se producen relaciones informales, espontáneas. Ambos tipos de relaciones se superponen y a veces llegan a contraponerse ocasionándose un caos.

“Si bien la implementación de estrictas normas de comportamiento asegura precisión y confiabilidad, también se elimina la iniciativa y se convierte al funcionario en un inepto para responder a circunstancias cambiantes. 

CONCLUSION El modelo ideal de Weber fue un primer intento integrador de control administrativo, partiendo de un todo igual con directores y hombres ideales (sin tener en cuenta que "lo ideal" no existe) y con él se cierra la etapa de elaboración de modelos formales. Weber consideraba que las burocracias constituidas con las características anteriormente nombradas eran especialmente eficaces para cumplir con las funciones de toda organización y por ello confiaba en que la burocratización se extendería por todo el mundo moderno. Weber analizó a la burocracia desde un punto de vista puramente mecánico y no político, preocupándose por mostrar cómo se establecen y se obedecen las normas y las leyes. Weber no consideró los aspectos subjetivos e informales de la aceptación de esas normas y de la legitimación de la autoridad, ni la reacción formal de la organización ante la falta de consentimiento de los subordinados. Weber se preocupaba por las características, el crecimiento y las consecuencias de la burocracia. Su mayor contribución fue considerar la organización en conjunto. El modelo burocrático fue profundamente estudiado y analizado en todas sus características, con el propósito de buscar en él inspiración para una nueva teoría administrativa. Este modelo ofrecía varias ventajas. Con todo, la racionalidad burocrática al desconocer a las personas que participan de la organización, constituyen problemas que este tipo de organización no consigue resolver adecuadamente. Podríamos decir que el modelo Weberiano pasó a constituir el modelo ideal de burocracia y no el modelo absoluto.
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Capitulo II 

 I.- ORGANIZACIÓN Y ADMINISTRACIÓN.
INTRODUCCION A LA TEORÍA DE LA ORGANIZACION Y  ADMINISTRACION EMPRESARIA
ADMINISTRACION:



Administrar es un proceso social que lleva consigo la responsabilidad de planear y regular en forma eficiente las operaciones de una empresa, para lograr un propósito dado. 



Repasando lo enunciado en la primera clase podemos recordar que la palabra "Administración", se forma del prefijo "ad", hacia, y de "ministratio". Esta última palabra tiene su raíz en "minister", vocablo compuesto de "minus", comparativo de inferioridad, y del sufijo "ter", que sirve como término de comparación. Así "magister" (magistrado), indica una función de preeminencia o autoridad -el que ordena o dirige a otros en una función-, "minister" expresa precisamente lo contrario: subordinación u obediencia; el que realiza una función bajo el mando de otro; el que presta un servicio a otro. Por lo que podemos concluir que “administración” brinda la idea de que nos estamos refiriendo a una función que se desarrolla bajo el mando de otros, de servicios que se prestan y por tanto servicios y subordinación son  los elementos principales con los que funciona una organización.




Existen diversas definiciones dogmáticas sobre Administración

· Dispositivo que organiza y realiza la trasformación ordenada de la información, recibe la información del objeto de dirección, la procesa y la transmite bajo la forma necesaria para la gestión, realizando este proceso continuamente.

· Dirección eficaz de las actividades y la colaboración de otras personas para obtener determinados resultados
· Arte o técnica de dirigir e inspirar a los demás, con base en un profundo y claro conocimiento de la naturaleza humana al tiempo que contrapone esta definición con la que da sobre la organización como la técnica de relacionar los deberes o funciones específicas en un todo coordinado. 

· Técnica por medio de la cual se determinan, clarifican y realizan los propósitos y objetivos de un grupo humano particular

· Dirección de un organismo social, y su efectividad en alcanzar sus objetivos, fundada en la habilidad de conducir a sus integrantes

· Empleo de la autoridad para organizar, dirigir, y controlara a subordinados responsables (y consiguientemente, a los grupos que ellos comandan), con el fin de que todos los servicios que se prestan sean debidamente  coordinados en el logro de fin de la empresa 

· Prever, organizar, mandar, coordinar y controlar Cada una de las anteriores definiciones, si las analizamos con detalle, nos llevará a penetrar en la verdadera naturaleza de la administración y a sus propiedades distintivas.

· Estas definiciones son validas para toda clase de administración (Privada, Publica, Mixta, etc.), y para toda especie de organismo (industriales, comerciales o de servicios). Se puede concluir que la “administración” es la suma de funciones en un proceso integral para planear ejecutar con un orden e integrar una actividad o relación de trabajo, la que se fundamenta en la utilización de recursos para alcanzar un fin determinado.



De todas estas definición podemos concluir aue los elementos esenciales de Administración se verifican en una acción social organizada que en base a la predeterminación de objetivos establece los métodos (normas) para una actuación planificada

O sea

· Empresa 

· Planificado Planificación  es el proceso administrativo de escoger y realizar los mejores métodos para satisfacer las determinaciones estratégicas y lograr los objetivos.

· ENTENDER EL OBJETIVO

· EVALUAR LA SITUACION

· CONSIDERAR DIFERENTES ACCIONES

· ESCOGER

· REALIZAR

· Regulado

· Objetivo

Historia



El pensamiento administrativo ha sido considerado conceptualmente en forma muy diversa en distintas épocas y lugares

EPOCA ANTIGUA




Primera Época







Centralizada







Sistema de fuerza y compulsion







Falta total de discrecionalidad




Grecia y Roma







Descentralización relativa







Democráctico relativa







Discrecionalidad restingida

EDAD MEDIA







Descentralización absoluta







Sistema de Fuerza y Compulsión







Discrecionalidad Restringida

MODERNA






Centralizada democrática







Sistema Normativo







Discrecionalidad Controlada

CONTEMPORANEA







Elaboración científica de principios







Administración positiva (Fayol)







Taylorismo

ADMINISTRACION CIENTIFICA







La escuela de Viena Psicología






Las relaciones laborales


POSMODERNISMO

Analisis final



Cada etapa identificable por sus características distintivas o más destacables registra igualmente diversas manifestaciones de los otros tipos. Asimismo se verifica que en cada etapa superviven características discimiles.

ORGANIZACION



El concepto de “organización” reconoce como elementos esenciales

Formalidad

Informalidad

Coordinación

División del trabajo

Jerarquización Seccional

 Departamentalización

Enfoque formal de la organización

Es la organización basada en la imposición por la autoridad de división racional del trabajo, destacando las relaciones de diferenciación e integración de los participantes. 

Es la organización planificada desde “afuera”. Los que ejecutan los procesos organizados no han participado en su elaboración, es aquella que se dice “está en el papel”. 

Se encuentra establecida  por la dirección y comunicada a todos a través de manuales de organización, mediante  organigramas, cursogramas, funcionogramas y de reglas de procedimientos. 

En otros términos, es la organización “oficializada”

Enfoque informal de la organización

Es aquella que emerge espontánea y naturalmente entre las personas que ejecutan  las acciones establecidas por la organización formal. Esta informalidad surge  a partir de las relaciones personales que se establecen entre las personas independientemente de los cargos que ocupan

    Se forma a partir de las relaciones de amistad o de antagonismo o del surgimiento de grupos informales que no aparecen en el organigrama, o en cualquier otro documento formal.

    La organización informal se constituye de interacciones y relaciones sociales entre las personas situadas en ciertas posiciones de la organización formal.

    Surge con motivo de aquellas relaciones e interacciones impuestas por la organización formal para el desempeño de los cargos. 

    La organización informal comprende todos aquellos aspectos del sistema que no han sido planeados, pero que surgen espontáneamente en las actividades de los participantes, por tanto, para funciones innovadoras no previstas por la organización formal.

Etapas de organización del trabajo

Coordinación: Es la sincronización de los recursos y de los esfuerzos de un grupo, con el fin de lograr en tiempo mediante unidad, armonía y rapidez, el desarrollo de trabajos en procura  de los objetivos.

División del trabajo:    Es la delimitación de las actividades orgánica, funcional o departamentalmente, para que cada unidad realice coordinadamnt una función con la mayor precisión, eficiencia y el mínimo de esfuerzo, dando lugar a la especialización y perfeccionamiento en el trabajo.

Jerarquización:   Es la disposición de mando y responsabilidad (o motivación) de las unidades de trabajo de una organización. Esta se divide conforme un orden de rango, grado o importancia, agrupados de acuerdo con el grado de autoridad y responsabilidad que posean, independientemente de la función que realicen.

    La jerarquización implica la definición de la estructura de la empresa por medio del establecimiento de centros de autoridad que se relacionen entre si con precisión.

Reglas.: Establecimiento de manuales de normas de comportamiento y actuación. Su observancia es indispensable cuando se jerarquiza.

1. Los niveles jerárquicos establecidos deben ser los mínimos e indispensables.

2. Se debe definir claramente el tipo de autoridad de cada nivel (lineal, funcional y/o staff).

Las unidades de ejecución de los trabajos puede se llevada a cabo por

Organismo o Sección: Es una forma tradicional de ejecución de los  trabajos de una empresa, dividiendo en razón del tipo de actividad que la misma desarrolla en forma general, para ello:

1º Se listan todos los procesos de trabajo de la empresa.

2º Se clasifican cada una de las etapas 

3º Se las agrupa según un orden jerárquico.

4º Se asigna una etapa de actividad a cada una de las áreas agrupadas.

5º Se especifica  las relaciones de autoridad, control, responsabilidad, y obligación entre las funciones y los puestos. 

6º Se reglamentan las líneas de comunicación e interrelación entre los departamentos evitando la informalidad y sancionando la falta de observación de estos reglamento

De tal manera que de acuerdo al tipo de actividad de cada empresa, los tipos de  más usuales son:

1. Por producto.   Es común en las empresas de fabrica; consiste en agrupar   las actividades análogas de cada etapa de proceso de ingreso de la materia prima, su almacenamiento, procesamiento, su distribución, venta, cobro, registro informativo  de todas estas operaciones

2.- Servicios. Es característica de las empresas de locación de obras y servicios que permiten la departamentalización mediante el agrupamiento  en base al tipo de actividad en el proceso de planificación, sublocaciones, ejecución, control, 

3. Geográfica o por Territorios

4. Por clientes Por lo general se aplica en empresas comerciales, principalmente almacenes, y su función consiste en crear unidades cuyo interés primordial es servir a los distintos compradores o clientes.

5. Por Proceso o Equipo   En la industria, el agrupamiento de equipos en distintos  departamentos reportará eficiencia y ahorro de tiempo; así  como también en una planta automotor, la agrupación por   proceso.

6. Por Secuencia Es utilizada en empresas productoras que trabajan sin interrupción los tres turnos, para controlar cada uno de los turnos; o cuando se trate de labores que manejen una gran cantidad de números o letras.

De lo expuesto cabe colegir que con independencia de los sistemas que se observen (militar, tayloriano, de staff, autogestión, cogestión) en todos ellos se verifica de una u otra manera formalismos e informalismos , orden y coordinación, división del trabajo y jerarquización

 II.-  Formas de comunicación informativa de los sistemas organizativos



Existen diversas formas de comunicación informativa de los sistemas organizativos de una empresa. En su aspecto semiótico podemos destacar que los signos comunicaciones con los que tradicionalmente se presenta dicha información son los organigramas, funcionograma, cursograma

Organigramas
    También conocidos como Cartas o Gráficas de organización, son representaciones gráficas de la estructura formal de una organización, que muestran las interrelaciones, los niveles, las jerarquías y la autoridad existentes dentro de ella.

Esta representación gráfica de la estructura organizativa es un modelo abstracto y sistemático, que permite obtener una idea uniforme acerca de una organización. Si no lo hace con toda fidelidad, distorsionaría la visión general y el análisis particular, pudiendo provocar decisiones erróneas a que lo utiliza como instrumento de precisión. El Organigrama tiene doble finalidad: 

*Desempeña un papel informativo, al permite que los integrante de la organización y de las personas vinculadas a ella conozcan, a nivel global, sus características generales. 

* De instrumentos para análisis estructural al poner de relieve, con la eficacia propia de las representaciones gráficas, las particularidades esenciales de la organización representada.

Clasificación de los orgranigrama

La clasificación del organigrama con fines didácticos se hace tomando en cuenta una serie  de criterios y factores, resultando aquellos

Analítico

Generales

Suplementarios

Analíticos Son los organigramas específicos, los cuales suministran una información detallada; incluso se complementan con informaciones anexas y por escrito, símbolos convencionales de referencia con datos circunstanciados. Se destinan al uso de los directores, expertos y personal del estado mayor.

Generales Este tipo de organigrama facilita una visión muy resumido de la organización: se limita a las unidades de mayor importancia. Se los denomina generales por ser las más comunes.

Suplementarios Estos organigrama se utilizan para mostrar una unidad de la estructura en forma analítica o más detallada, tales unidades pueden ser una dirección, una división, un departamento, una gerencia, etc.. son complemento de los analíticos

Según la forma y disposición de presentación gráfica pueden ser

,- Organigramas Verticales. Este tipo de Organigrama es el de uso más frecuente y al cual están acostumbrada la mayoría de las personas. Este Organigrama representa con toda fidelidad una pirámide jerárquica, ya que las unidades se desplazan según su Jerarquía de arriba abajo en una gradación jerárquica descendente. 

Organigramas Horizontales Son una modalidad del organigrama vertical, porque representan a la estructura sin mayores alteraciones, pero con una disposición, en el espacio, de izquierda a derecha y no de arriba hacia abajo. Además de aparentar una simple modalidad, trata de evitar una representación gráfica de superioridad e inferioridad jerárquica mediante una muestra justamente horizontal

Otros tipos de organigramas

Escalar Este modelo de organigrama es muy utilizado en los EE.UU. pero entre nosotros es poco conocido. Las características principales del mismo son, entre otras que no utiliza lo recuadros para los nombres de las unidades de la estructura, sino líneas.

Concéntrico: En este organigrama, los niveles jerárquicos se muestran mediante círculos concéntricos en una disposición de dentro a fuera y en orden de importancia. 
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III .-Cursograma

   Es una típica representación gráfica de las etapas de procesamiento, emisión de comprobantes,  archivo, control.

Por todo lo visto cabe concluir que estas representaciones gráficas son una forma de comunicación gráfica que facilita una más rápida y genérica información de los sistemas de organización de una empresa
 SHAPE  \* MERGEFORMAT 



IV.- Funcionograma

    Es una representación gráfica de las distintas funciones que se realizan en la empresa, sin mención de señalar niveles de jerarquías y autoridad, sino las relaciones de ingreso-proceso-egreso en el procesamiento  
V.- LA EMPRESA FAMILIAR (
)

La importancia social y económica de  las llamadas “empresas familiares” esta representado por el hecho de constituir  más del 50% de la actividad económica en Argentina y una de las grandes generadoras de fuentes de empleo. 

Diversos estudios e investigaciones señalan a las empresas familiares como organizaciones con algunas características diferenciales respecto a las organizaciones no familiares.

Superando los tradicionales trabajos de investigación y estudio de las organizaciones complejas propias de las Sociedades Anónimas o Complejos Industriales, en los últimos años se han realizado estudios desde este enfoque teórico en organizaciones con estructuras de propiedad muy concentrada, como son las familiares. Estas entidades se caracterizan, entre otras cuestiones, por la existencia de control familiar del capital y por unir la dirección y la propiedad de la empresa en miembros de una familia. 

En estas organizaciones se verifican:

Informalismo

Asunción múltiple de roles 

Unidad patrimonial

Valor Venal Personalizado
1. La teoría de la organización por delegación administrativa (que jurídicamente fuera desarrollada en base a la teoría de la representación, agente institorio y factor de comercio),  hace un análisis de las relaciones que se generan dentro de la todos los tipos de empresa

2. La empresa familiar  como un apéndice de las empresas en general denota una particularidad en el gobierno empresarial. Es decir muestra particulares relaciones que se generan entre los propietarios del capital de la empresa y los responsables de la dirección, donde estas relaciones pueden favorecer o afectar la supervivencia de la misma, como la  creación o pérdida de valor venal de la empresa.

3. La teoría de la organización por delegación administrativa ha estado principalmente interesada en el estudio de las relaciones entre directores y accionistas en las grandes unidades complejas. Sin embargo, en épocas más recientes, los autores en el campo de dirección han empezado a explorar las implicaciones que este enfoque puede tener para las disciplinas de comportamiento orgánico y de dirección estratégica, como son las relaciones implícitas y explícitas que existen entre los distintos participantes de una empresa.

4. La relación de organización por delegación administrativa se puede representar por un convenio explícito o implícito que se establece entre estas dos partes por el cuál una de ellas (llamado director) se compromete a realizar alguna actividad o prestar un servicio en nombre de otra (llamado principal)

5. Desde este enfoque teórico la empresa se concibe como una red convencional  que permite la cooperación de los distintos propietarios de recursos en la realización de una actividad colectiva. 

6. Así, cada empresa materializará una combinación única y específica  de recursos, cuyos propietarios tienen objetivos independientes. 

7. Existirán asimetrías informativas ya que no todos  aquellos que han realizado aportes de recursos manejan el mismo nivel de información, esto puede llevar a que los directores que buscan la maximización de su utilidad persigan objetivos distintos a los acordados. 

8. Por lo tanto, esta relación de cooperación está marcada por un potencial comportamiento oportunista de los directores. Desde estos planteamientos, se intentan hacer compatibles los comportamientos cooperativos en la empresa con la persecución de los intereses personales, sugiriendo que “la empresa debe ser como un equipo cuyos miembros actúan según su propio interés pero son conscientes de que su destino depende, en alguna medida, de la supervivencia del equipo en su competencia con otros equipos y la satisfacción de los intereses del principal.

9. Esta teoría destaca, delimita y estudia los intereses del principal y la asunción que de ellos hacen  los directores, como las cuestiones que se pueden presentar cuando  en algún momento existen divergencias de intereses. 

Existe una natural propensión al conflicto de intereses entre el principal y el agente

1. Según ésta teoría, el principal tiene la tendencia a defender sus intereses  intentando limitar la divergencia de intereses utilizando el establecimiento de controles externos e incentivos apropiados para los directores. Esto hace que la empresa deba  incurrir por ello en mayores costos y gastos 

2. A pesar de estos dispositivos, puede verificarse que igualmente se mantienen divergencia entre las acciones de los directores y los intereses del principal, en la medida en que cuando esta divergencia reduce el bienestar del principal, puede verse como una pérdida residual en la empresa y cualquier pérdida residual restante se define como costos del sistema de organización de la delegación administrativa.

3. Por tal motivo las ciencias de la administración y organización de empresa buscan estudiar y lograr aquellas estructuras de gobierno que economizan en costos al sistema necesario de delegación que impone la teoría de la  organización de la delegación administrativa.

4. Con las estructuras de gobierno que se implementan se desea obtener los mejores mecanismos que vigilan los convenios explícitos e implícitos y relaciones entre principal y los directores

5. Como todos estos costos afectan la rentabilidad y que en última instancia redundará en diferencias en los resultados generados por la empresa, el conflicto de intereses no desaparece totalmente.  

  
Las relaciones de organización de la delegación administrativa en las empresas familiares.   
1. Debido a su especial naturaleza, las empresas familiares presentan ciertos rasgos distintivos que las diferencian de las empresas no familiares. 

2. La particular forma de obtener recursos y de establecer relaciones en el marco de la organización administrativa en la empresa familiar, se puede verificar diferencias en el funcionamiento de sus estructuras y en los resultados generados, su causa puede provenir de las especiales relaciones mantenidas con los participantes propietarios de los recursos y del sistema de incentivos utilizados por estas entidades para compensarlos, ya que las empresas familiares se  caracterizan en muchos casos por la unión de las funciones de propietario y directivo en una sola persona (o familia) y por ende deberían estar exentas de problemas de organización de la delegación administrativa, o por lo menos actuar en condiciones de costos mínimos de organización por delegación administrativa 

3. Además de ser el centro de las relaciones la dirección aporta un recurso primordial que es el objeto de su existencia: la habilidad directiva, la capacidad de coordinar recursos y conocimientos y por lo tanto la capacidad de tomar decisiones debido a la delegación de autoridad del principal (los accionistas).

4. La dirección disfruta por lo tanto de una posición ventajosa en lo que se refiere a información sobre las relaciones contractuales de la empresa ya que recibe y distribuye información al resto de partícipes, lo que la hace ser el agente más eficaz para ejercer la función de decisión y uno de los principales responsables de la generación de valor en la empresa 

5. Cuando las organizaciones se vuelven complejas y asumen procesos de diversificación el control comienza a ser más difuso, el propietario no puede controlar todo solo, esto conlleva la separación de las funciones de propiedad (asunción del riesgo) y de control (gerencia o dirección). En este contexto los titulares de los derechos de propiedad (accionistas) empiezan a ver conveniente, por razones de costos y eficiencia, delegar la función de control en agentes especializados externos.

6. Siguiendo este análisis de la separación entre propiedad y control, los directivos de una empresa comprometen una parte importante de su patrimonio – su capital humano y prestigio profesional – a la empresa, cuya cuantía viene fijada por el mercado de trabajo y depende del éxito o fracaso de la empresa. La función de los directivos  consiste en supervisar a los demás factores y asegurar la viabilidad de la empresa.  

7. En el desempeño de este rol central, los directivos deben tener muy en cuenta las consecuencias de la información asimétrica y de los conflictos de intereses presentes en todas las relaciones  con el resto de los participantes (proveedores, clientes, trabajadores, asesores, etc)

8. Ahora bien la mayoría de las definiciones de empresa familiar incluyen la idea que en estas organizaciones existe a lo largo del tiempo una influencia familiar que se da, principalmente, en la propiedad y dirección de la empresa.
9. Por ello, estas empresas suelen presentar algunas particularidades en relación a su dirección o gobierno con respecto a las organizaciones no familiares, especialmente cuando las funciones de propiedad (asunción del riesgo) y de control (gerencia o dirección) están en manos de una sola persona o familia. En la primera generación la propiedad de estas empresas suele estar concentrada en el núcleo familiar y la dirección, normalmente recae en el fundador. 
10. Podemos pensar en una estructura de propiedad y dirección pequeña, en la cual la empresa es dirigida por el mismo propietario, en otro extremo, una estructura diluida o disuelta en la que el control se desplaza hacia el principal recurso organizacional de la empresa los directores. En este último caso los derechos de decisión recaen en cuerpos colegiados externos a la familia

11. En la medida que los propietarios de la empresa familiar participen activamente en la gestión de la empresa, se identifica más la labor directiva con la de propiedad. Excepcionalmente existe participación de capital externo a la familia y cuando ocurre aparece un nuevo conflicto de intereses entre la participación activa familiar y los directores establecidos en la organización por delegación administrativa que imponen los aportantes de capital externo al grupo familiar.

12. ¿A quién le corresponde entonces la tarea de asegurarse de que los distintos aspectos del gobierno de una empresa familiar están bien llevados?. 

13. En los primeros tiempos esta función la realizan los propietarios. Mantener la legitimidad y la viabilidad económica de su empresa merece toda su atención. Con el tiempo, si la empresa crece en tamaño estas tareas pueden recaer en una tabla de directores (familiares y/o externos). Este importante participante en el juego del gobierno que es la alta dirección, suele ser la fuerza motriz que se encuentra detrás de las medidas adoptadas por la propiedad de la empresa que afectan a su gobierno.

14. En este contexto, la relación entre la familia como propietarios por una parte, y la dirección (o “comité ejecutivo”, como se llama en algunas empresas familiares), por la otra, suele tener una gran importancia. Esta relación es a veces compleja, resultando vital para las oportunidades de crecimiento de la organización familiar y del capital de los accionistas / propietarios. 

15. En primer lugar, cuando el propietario ejerce también las actividades de dirección, las funciones del gobierno empresarial se encuentran unidas. Si esto no es así, la línea divisoria entre la participación del propietario en la gestión y la participación de la Dirección suele cambiar

16. El hecho de que la esfera de influencia del propietario y de la dirección muchas veces no queden delimitadas de una forma precisa puede ser inquietante para alguno de los miembros de éstos órganos, es allí cuando pueden aparecer choques (divergencia de intereses – problemas de organización de la delegación administrativa) entre los que dirigen (sean familiares o no) y los propietarios. La falta de una delimitación clara pone de manifiesto una cuestión importante: una cualidad esencial de las personas que participan en el gobierno de la empresa que es la del discernimiento.

17. En la medida que el propietario delegue más la gestión de la empresa en la dirección, contará con mayor espacio para analizar y generar nuevas oportunidades de negocios que posibiliten oportunidades de crecimiento y/o diversificación.. El caso contrario que indicaría que el propietario le asigna una gran importancia a inmiscuirse en los problemas de dirección y gerencia, limitando la tarea de esta última, aún a costa de no poder dedicar tiempo y estudio suficiente al análisis de nuevas oportunidades de mercado y de nuevos emprendimientos o proyectos que marquen el camino hacia un crecimiento de la actividad de la empresa.

18. Si bien la unión de propiedad y dirección en una sola persona o familia puede reducir en costos de organización de la delegación administrativa como señalamos anteriormente, también esto podría tener su contraparte en el hecho que un excesivo protagonismo del propietario en las funciones de dirección puede limitar las oportunidades de crecimiento de la empresa. 

19. Algunas de las razones que se suponen por parte de dueños de empresas familiares en el uso de cuerpos directivos “eficientes”, es su incapacidad para imaginar lo que ellos pueden ganar, su infundado temor a que ellos perderán mando en sus empresas, y su incertidumbre sobre como proceder en tales casos.

20. Este análisis marca, al menos parcialmente, la diferencia entre las empresas no familiares y las familiares y entre estas aquellas que a lo largo del tiempo logran crecer y las que no crecen o se quedan. Por lo tanto, en la medida que el propietario o propietarios no deleguen en el momento adecuado las funciones gerenciales o de dirección, aun teniendo en cuenta los problemas de organización de la delegación administrativa en que puede incurrir, que además se pueden disminuir implementando adecuados sistemas de incentivos, estará limitando las posibilidades de crecimiento, ya que le estará restando tiempo a una función primordial que debe cumplir y que es la de la búsqueda continua de nuevas oportunidades de mercado y de nuevos o complementarios negocios que tiendan a aumentar la creación de valor en su empresa. En definitiva la organización que continúa centrando la dirección en el propietario pierde su valor venal y la posibilidad de trascender en el tiempo y durar más allá de su propietario creador.
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Capitulo III 

I.- Introducción básica a la ciencia de la información contable

Contabilidad



Hemos visto que todos los actos jurídicos propios de la acción social (empresa) profesionalmente organizada (empresa mercantil) conforme un orden jerárquico en procura de un objetivo interesado deben ser registrados. 



Cuando la actividad de registrar se refiere a aquellos actos jurídicos voluntarios lícitos, que tienen por fin establecer entre las  personas relaciones jurídicas patrimoniales, (relaciones internas y/o externas a la empresa) crear, modificar, transferir, conservar o aniquilar derechos susceptibles de tener un valor económico (Código Civil artículos  944, 2311 y 2312  (
)), nos encontramos con una herramiento que capta y resume datos trascendentes de los actos jurídicos correspondientes a  una determinada actividad patrimonial  con el fin de  proveer información.

· El registro de estos actos jurídicos es propio de la ciencia de la información contable.

· La contabilidad (sistema contable) considerada como "herramienta" es una técnica (
). 
· Tal actividad ha logrado sistematizar un cuerpo de doctrina metódica formado y ordenado, que constituye un ramo particular del saber humano, entonces se ha de aceptar que es una ciencia (
)

Esta técnica de registración sistemática ha de tener objetivos y funciones
La registración  se hace de manera que pueda producir una exposición de la información sistemática para la toma de decisiones de los administradores y terceros interesados (entre ellos los socios), la vigilancia interna, la información y control  fiscal,  la información crediticia, etc,  tendiente a demostrar

· .- La composición y evolución del patrimonio de una persona

· .- Los bienes de propiedad de terceros en su poder

· .- Los resultados patrimoniales de la actividad

· .- El estado financiero, origen y aplicación de fondos

· .- Ciertas contingencias (de la actividad cuyo conocimiento también es necesario para la toma de decisiones)
Esta técnica de registración, y exposición sistemática informativa ha de estar basada en determinados principios (
)

Ciertamente existen los siguientes principios 
ENTE

Habitualmente se dice que los estados financieros y patrimoniales se refieren siempre a un ente donde se prescinde del concepto subjetivo de propietario el cual es considerado como un tercero. El concepto de ente es distinto del de persona ya que una misma persona puede producir estados financieros patrimoniales de varios entes de su propiedad.

BIENES ECONÓMICOS

Los estados financieros patrimoniales se han de referir siempre a actos jurídicos referidos y vinculados a bienes materiales o inmateriales que posean valor económico y que pueden ser valuados en monetario

MONEDA DE CUENTA

Los estados financieros patrimoniales se deben exponer en forma homogénea mediante la elección de una moneda de cuenta  (generalmente la moneda de curso legal)

EMPRESA EN MARCHA


Salvo indicación expresa se entiende que los estados financieros patrimoniales pertenecen a un ente cuya existencia temporal tiene plena vigencia y efectiva proyección futura.

EJERCICIO

 En la empresa en marcha es necesario medir el resultado de la gestión periódicamente y ese tiempo es denominado ejercicio

OBJETIVIDAD

Las modificaciones del activo y pasivo y la expresión del patrimonio neto deben estar fundadas en una cuantificación exenta de opiniones personales y sobre bases  y tasaciones técnicas

UNIFORMIDAD

Con la finalidad de efectuar comparación de valores entre diversos períodos, la preparación y exposición de los estados financieros y patrimoniales deben ser uniformes y en los casos en que fuera necesario y conveniente producir cambios de importancia deberán señalarse por medio de notas aclaratorias

SIGNIFICABILIDAD

La identificación de determinados actos jurídicos que producen modificaciones financieras y patrimoniales se deberá mantener en la medida en que comparada con la importancia de los demás, se evidencie la necesidad de exponerle individualmente, en caso contrario se debería agrupar con otras similares de escasa significación.

EXPOSICION

Es la forma en que se informa de la mejor y más amplia manera los actos registrados y las exposiciones de los estados financieros y patrimoniales

VALUACION

Es el principio mediante el cual se cuantifican las unidades financieras o patrimoniales, siendo las más conocidas las referidas a valor de costo, valor de adquisición, valor de producción, valor de reposición. En general se acepta como regla general la prevalencia de la valuación al costo.

DEVENGADO

Es tal vez el más clásico y típico principio contable "patrimonial" ( a diferencia de las administraciones y gestiones de recursos y gastos que utilizan el principio de caja) en virtud al cual las variaciones patrimoniales deben considerar, para establecer el resultado económico, serán solamente aquellas que competen al "ejercicio" en cuestión, con independencia de su cobro o pago.

REALIZACION

Los resultados económicos sólo deben computarse cuando sean realizados o sea cuando el acto jurídico (operación) que la origina quede perfeccionada jurídicamente (normativamente o bien conforme los usos y prácticas comerciales)

PRUDENCIA

Cuando existen diversas opciones de valuación se deberá optar por aquellas que expongan las alternativas que exhiban el menor resultado positivo. Expresar las pérdidas en toda su amplitud cuando se conocen y las ganancias solamente cuando se hayan realizado.

Estados contables, exposición, concepto de cuenta, plan de cuentas

Tal como delimitamos conceptualmente la ciencia contable es una técnica de exposición, una forma en que se informa de la mejor y más amplia manera los actos registrados y los cambios registrados en los estados financieros y patrimoniales

La razón y causa de la actividad contable: INFORMAR

La exposición informativa utiliza como “recurso” para ejecutar su función, denominar  a cada objeto (latu sensu) o servicios determinado o conjunto de elementos de naturaleza similar CUENTA
Las cuentas han de servir para la medición del patrimonio y sus variaciones durante un período  
Cuenta

· La cuenta puede referirse a conceptos patrimoniales, financieros o de resultados. Así

· La cuenta Caja nos informa la cuantía de dinerario en la tesorería de la empresa

· La cuenta Títulos Públicos nos informa de la cuantía de inversiones que pudo realizar en este tipo de colocaciones, la empresa

· La cuenta Acreedores Varios no informa también cuanto es la suma que adeuda la empresa

· Sueldos y Jornales es el nombre de la cuenta que informa los gastos (resultado negativo) por tal concepto.

Activo – Pasivo (
)
· Inicialmente se puede afirmar genéricamente que las cuentas patrimoniales que se refieren a los bienes que el ente posee son aquellas cuentas de activo y los que el ente debe son cuentas de pasivo
· Activos, Clases

· según la forma de incorporación

· Adquiridos

· Producidos

· Obtenidos por crecimiento (natural- inducido)

· Bienes extraídos

· Inmateriales por gerenciamiento

· Recibidos gratuitamente

· Conforme su sustancia

· Tangibles (materiales)

·  Intangibles (inmateriales)

· Por su destino final

· Para la venta o locación

· Para el uso productivo

· Para el consumo

· Tiempo en que se estima pueden convertirse en dinerario

· Dentro del año           Activos corrientes

· Posteriores al año     Activos no corrientes


· Por la moneda de pago pactada

· En moneda local

· En moneda extranjera

· Activos denominaciones normales

· Disponibilidades (Caja y Bancos)

· Inversiones

· Créditos

· Bienes de cambio

· Bienes de uso

· Activos intangibles

· Otros activos

· Pasivos, Clases

· Sujetos a generar flujos negativos de fondos ç

· Contingentes

· No contingentes

· Por la moneda de pago pactada

· En moneda local

· En moneda extranjera

· Por  el tiempo en que se estima se debe contar con el dinerario

· Dentro del año           Pasivo corrientes

· Posteriores al año     Pasivos no corrientes


· Pasivos denominaciones normales

· Acreedores Varios 

· Deudas por servicios

· Deudas por compras, etc

· Previsiones de estimación general

· Previsiones de estimación especial

· Provisiones

Resultados

· Por otra parte las cuentas que se refieren a objetos, servicios o cuestiones que implican ingresos o egresos financieros son cuentas de resultado.
Las cuentas que se refieren a productos y servicios brindados por el ente como todas aquellas vinculadas a ingresos financieros son cuentas de resultado positivo, en tanta que las otras son las cuentas de resultado negativo. Algunos autores les clasifican como de ingreso, de gastos, de ganancias, de pérdidas
· Las cuentas de resultados

· Positivas

· Todas aquellas que general un ingreso

· Ventas

· Intereses por inversiones

· Servicios a terceros

· Negativas

· Compras

· Intereses por descubierto en cuenta corriente

· Intereses por mutuos

· Sueldos y Jornales

· Aportes s/sueldos y Jornales

· Servicios (luz, gas, agua, etc)

· Impuestos

· Amortizaciones
· Seguros

Existen otras cuentas denominadas:

·  "regularizadoras", que son utilizadas cuando es conveniente desdoblar una medición contable o cuenta principal.
·  "de movimiento", usadas cuando es necesario acumular, para su posterior empleo, datos sobre mediciones correspondientes a determinados flujos de operaciones.

· " de enlace" que son utilizadas cuando existen varias unidades o entes para registrar las transacciones entre las mismas (no confundir con registro consolidado).

· "de orden"  referidas a bienes de terceros o contingencias
PLAN DE CUENTAS

Es un registro especial en el cual se indica el nombre que se le asigna a cada objeto, operación, y acto, donde además se explica como y cuando se utiliza, cuales son métodos y sistemas de valuación, amortización 

Partida doble


Si bien el concepto puede ser considerado también un principio de la ciencia contable, entendemos conveniente desarrollarlo como un método de registración, en virtud al cual  todo acto que debe ser registrado necesariamente se refiere al menos a  dos cuentas y los valores de las mismas deben balancear.



Así una compra con un cheque, de una computadora para la oficina de la empresa por valor de $ 1500, habrá de afectar a dos cuentas: Banco y Bienes de Uso, de manera que el total del  activo no se modifica, sino su composición. Y la representación registral es












.

Bienes de Uso

Computadoras                                                 1.500

a Banco 

           


 BancoXX cta xx



1.500 


Si la computadora no hubiera sido paga el registro sería 

.                                                                                                                               .

Bienes de Uso


Computadoras




1.500




a Acreedores Varios

                                  
Por bienes de uso



1.500

                                                                                                                                 .

                 En este caso existe una variación en el activo que se ve incrementado, pero también se aumenta el pasivo en igual medida, de manera que el resultado final del  patrimonio neto no se ve modificado. En cambio si contratamos un servicio para la limpieza del edificio el registro sería

                                                                                                                                 .

Gastos de mantenimiento oficina



2.000




a Caja






2.000

                                                                                                                                  .



En este caso existe una variación en menos del activo que se ve disminuido en virtud al movimiento en menos de la cuenta Caja, y esta variación que se balancea con una cuenta de resultado negativo si fuera la única realizada en el ejercicio al  finalizar el mismo se verificará una disminución el patrimonio neto,  ya que deberá  restarse de éste para que se mantenga el balance(
). 
Registros contables, concepto, tipos: diario, inventario y balance, auxiliares

                         El artículo  43 del  Código .de Comercio establece que . "Todo comerciante está     obligado    a llevar cuenta  y razón de sus operaciones y a tener una contabilidad mercantil organizada sobre una base   contable uniforme y de la que resulte un cuadro verídico de sus negocios y una justificación clara de todos y cada uno de los actos susceptibles de registración contable. Las constancias contables deben complementarse con la documentación respectiva.

¿estamos realmente ante una obligación o ante una carga?
Consultamos 

los artículo 302 de la ley 19550(
) y 301 del Código Penal(
)


La registración contable regular y normal es una obligación legalmente impuesta, toda vez que existen graves sanciones por omitir el cumplimiento de la misma. Pero también es una carga para quien desea utilizarla y  exhibirla para acreditar la ocurrencia de determinados acto, estados patrimoniales y resultados
La registración contables consiste en el asiento (
) de todos los actos (operaciones) jurídicos del comerciante vinculado a su objeto, en un soporte (
) permanente de manera sistemática, 

                                         Inicialmente debemos destacar que nuestro sistema normativo tradicional aún se refiere al soporte papel registral, pues dice el Código de Comercio:
Artículo 54 En cuanto al modo de llevar, así los libros prescriptos por el Art. 44, como los auxiliares que no son exigidos por la ley, se prohíbe: 

1.- Alterar en los asientos el orden progresivo de las fechas y operaciones con que deben hacerse, según lo prescripto en el artículo 45; 

2.- Dejar blancos ni huecos, pues todas sus partidas se han de suceder unas a otras, sin que entre ellas quede lugar para intercalaciones ni adiciones; 

3.- Hacer interlineaciones, raspaduras ni enmiendas, sino que todas las equivocaciones y omisiones que se cometan se han de salvar por medio de un nuevo asiento hecho en la fecha en que se advierta la omisión o el error; 

4.- Tachar asiento alguno; 

5.- Mutilar alguna parte del libro, arrancar alguna hoja o alterar la encuadernación y foliación.

Artículo 55.- Los libros mercantiles que carezcan de algunas de las formalidades prescriptas en el artículo 53, o tengan algunos de los defectos y vicios notados en el precedente, no tienen valor alguno en juicio en favor del comerciante a quien pertenezcan.

Por su parte la ley de sociedades (LSC) establece

Articulo 61. — Podrá prescindirse del cumplimiento de las formalidades impuestas por el artículo 53 del Código de Comercio para llevar los libros en la medida que la autoridad de control o el Registro Público de Comercio autoricen la sustitución de los mismos por ordenadores, medios mecánicos o magnéticos u otros, salvo el de Inventarios y Balances.

La petición deberá incluir una adecuada descripción del sistema, con dictamen técnico o antecedentes de su utilización, lo que, una vez autorizada, deberá transcribirse en el libro de Inventarios y Balances.

Los pedidos de autorización se considerarán automáticamente aprobados dentro de los treinta (30) días de efectuados, si no mediare observación previa o rechazo fundado.

El libro Diario podrá ser llevado con asientos globales que no comprendan períodos mayores de un (1) mes.

El sistema de contabilización debe permitir la individualización de las operaciones, las correspondientes cuentas deudoras y acreedoras y su posterior verificación, con arreglo al artículo 43 del Código de Comercio.

Pero además existen distintos sistemas de registración impuestos y regulados en  los  diversos ordenes normativos, que  podemos clasificarlos en
Sistema Liberal




El sistema jurídico Inglés deja librado al arbitrio de la empresa tanto la teneduría de libros en si, como la forma de llevarlos. No sanciona la inobservancia de un sistemático registro contable y para el caso en que la empresa llevase algún tipo no le reconoce fuerza probatoria
Sistema Compulsivo




La normativa francesa es compresiva de todos los aspectos registrales. Determina tanto los libros que deben ser llevados, como los requisitos y formalidades a que deben ajustarse la teneduría
Sistema Mixto




La ley italiana impone al empresario la obligación de llevar el libro diario y el inventario balance, sin perjuicio de otros que fueran necesarios o exigidos especialmente por el objeto o actividades específicas que realiza la empresa.

Sistema Intermedio



Por su parte en Suiza se establece la obligación de llevar sistemática registración contable pero se omite indicar que soportes se deben llevar, deja la elección de estos a la empresa sobre la base mínima de exigir que al menos se utilicen aquellos que la naturaleza y extensión de los negocios requieran




Igualmente el sistema Alemán impone llevar aquellos libros que fueran necesarios para documentar la situación patrimonial de la empresa
Sistema Argentino




Sin lugar a dudas que nuestro sistema ha seguido, como en muchos otros aspectos al italiano

Libros indispensables

· Inventario y Balance

· Diario

· Libros auxiliares

· Caja Bancos

· Ventas

· Impositivos (IVA)

· Factura conformada

· Ley Abastecimiento

Libros Necesarios: Todos los que exija la importancia y naturaleza de las actividades

Otros Libros Obligatorios

· Sociedades Comerciales

· Artículo 73 LSC Acta de órganos colegiados (directorio, asambleas)

· Artículo 213 LSC Registro de acciones

· Artículo 238 LSC Registro asistencia a asamblea

· Artículo 290 LSC Actas Sindicatura colegiada
· Cooperativas
· Articulo 38. ley 20337
· 1º. Registro de asociados; 
· 2º. Actas de asambleas; 

· 3º. Actas de reuniones del consejo de administración; 
· 4º. Informes de auditoría
· Libros Laborales

Y así conforme el objeto y actividades de cada empresa existen libros obligatorios, en especial en los casos de 

· Bancos

· Seguros

· Productores Asesores de Seguros

· Corredores

· Fondos Comunes de Inversión

· Despachantes de Aduana

· Buques/Artefactos navales

· Transportes

· Martilleros

· Viajantes de Comercio

Relaciones de las cuentas de resultado,
concepto de rentabilidad, rendimiento, utilidad, ganancia, pérdida, 
déficit y superávit
De conformidad con los conceptos desarrollados en las dos clases anteriores hemos visto que la empresa tiene un objetivo interesado. La cuestión es saber si en todos los casos y tipos de empresas el objetivo es el mismo y tiene similar comportamiento.

Ciertamente existen distintas formar de comprobar el resultado de la actividad empresaria en procura de ese objetivo interesado
· RENTABILIDAD

Resultado de la operación de calcular la tasa de rendimiento del activo total aislado del factor financiero (costo capital propio y terceros), considerando el REI (resultado expuesto a inflación)

· UTILIDAD

Concepto jurídico correspondiente a las ganancias realizadas líquidas y resultantes de un balance aprobado. En la ley de sociedades se les denomina "dividendo (ver artículo  68 LSC)

· GANANCIA o PERDIDA

Saldo final bruto del cuadro de resultados, al que se suman los resultados acumulados  y se detrae las reservas legales y los honorario de directores y síndicos

· DEFICIT

Resultado por defecto de la relación presupuesto de recursos y gastos

Típico resultado de los sistemas de "caja" distintos a los que siguen el Devengado. Demuestra un error en la previsión por insuficiencia de ingresos o por exceso en los gastos estimados

· SUPERÁVIT

Es el resultado inverso al "déficit", en este caso ha existido  un exceso de previsión, mayores ingresos que los previstos o un defecto en la realización de los gastos estimados

Lectura analítica de registros contables, relaciones de las cuentas patrimoniales,

La información contenida en los sistemas contables permite una lectura analítica para tomar conocimiento de diversas relaciones patrimoniales, de actuación comercial, financiera 

Estas relaciones se pueden verifican  entre

· Costo/ventas

· Gastos comercialización/ventas

· Gastos financieros/ventas

· Activo corriente y no corriente

· Pasivo corriente y no corriente

· Evolución del patrimonio neto

· Deudores/ acreedores

· Tipos de deudas/ pasivo

· Ventas/activo

· Ventas/activo corriente

· Ventas/activo no corriente

· Ventas/patrimonio neto

Con el fin de conocer el comportamiento y desarrollo  de la estrategia empresaria, lo que se suele llamar Early Warning System  (Sistema de Aviso Temprano) de manera que se pueda estimar la probabilidad de subsistencia de la misma, su necesidades financieras, su capacidad y solvencia crediticia, su resistencia a eventualidades imprevistas de mercado

Empíricamente se han ido formando índices de calificación mínimos y óptimos para poder extraer conclusiones del estado económico financiero de una empresa. En algunos casos la permanente verificación de determinados índices puede sellar la suerte de una empresa, que aunque “in bonis” resulte conveniente vender, liquidar, fusionar o escisión.

Imputación de cuenta, la "contabilidad creativa"(
)
Incongruencias habitualmente verificadas en los informes contables



La tarea de calificar una operación para individualizarla y atribuirle el nombre la cuenta que corresponda y cuantificarla, se encuentra limitada normativamente por las disposiciones reglamentarias de las Normas Técnicas emitidas por los Consejos Profesionales de Ciencias Económicas y por lo que se considera de estilo técnico general y usualmente aceptado. Pero como toda disposición normativa debe ser “interpretada”, sin que exista un intérprete autorizado, abriéndose así un regular campo de “discrecionalidad creativa”



Esa discrecionalidad creativa que aprovecha de anfibologías, contradicciones, omisiones y lagunas normativas, suele tener diversos objetivos informativos:

· Fiscales

· Elusión

· Exención

· Crediticios

· Incrementos Patrimoniales

· Flujos financieros

· Inversiones

· Solvencia

· Rentabilidad

· Venta

· Fondo comercio

· Acciones

La materialización de estas “técnicas creativas” se verifica con mucha mayor fuerza cuando existe diversidad de entes de una empresa o diversas formas asociativas personalizadas que conforman un holding, pero igualmente se pueden comprobar en medianas estructuras con unidad de ente y propiedad empresaria (
).

Muchas de estas discrecionalidades contables van siendo limitadas por entes de recaudación fiscal, y de control específico de la actividad desarrollada por la empresa, así:

· En los procesos industriales no existe una relación directa de equivalencia entre la cantidad de materia prima que se va a incorporar al producto elaborado y la que termina en definitivamente incorporada al mismo, pues existen mermas y pérdidas de materia prima en el proceso productivo. Como por esta vía se podía “discrecionalmente” manejar los valores de mermas y desperdicios produciendo mayores pérdidas que las efectivamente ocurridas, diversas normas fiscales han restringido la “aceptabilidad” de mermas a determinados límites porcentuales, con independencia de si efectivamente se han producido en tal cantidad o en una mayor.-

· Los bienes de uso van perdiendo su valor durante el transcurso del tiempo para terminar al cabo de unos años con un valor residual o directamente sin ninguno. Como no sería ajustado que la pérdida por la total desvalorización del bien se asigne como resultado negativo al último ejercicio en que se da de baja al bien, se utiliza la técnica de ir consignando una pérdida ejercicio por ejercicio a partir de la incorporación patrimonial del bien, mediante la amortización de una parte de su valor. Como la cuenta amortización es de resultado negativo y afecta además directamente la valuación del activo, puede ocurrir que una empresa desease registrar pérdidas para eludir la tributación fiscal por ganancias haciendo una amortización en pocos años, o bien quiere demostrar un mayor activo y menores pérdidas efectuando una amortización en muchos años. Por tal motivo se ha normatizado los años durante los cuales se deben amortizar los inmuebles, los muebles, los rodados y demás bienes de uso.

· Existen determinadas operaciones que consideradas en forma aislada son evidentemente gastos y por ende deberían ser denotadas mediante una cuenta de resultado negativo. Pero si dicho gasto implica el aumento de valor de un activo entonces corresponde que por la cantidad de aumento del activo se le asigne la denotación de una cuenta patrimonial y no de resultado negativo. De tal manera que creativamente se podría lograr disminuir las pérdidas, aumentar las ganancias, sostener el total del activo por una simple modificación de rubros (de disponibilidades a bienes de uso). Estas asignaciones de cuenta también se encuentran limitadas normativamente en diversas normas fiscales y de los entes de control de determinadas actividades específicas.

En cuanto al manejo de la contabilidad creativa mediante el uso de diversos entes y  sociedades vinculadas o controladas se pueden destacar algunas operaciones como:

· La sobrevaluación de los inmateriales: Desde el punto de vista de un ente el valor de un inmaterial generado por el mismo está determinado por los gastos efectivos de creación del mismo. Pero si este inmaterial es cedido onerosamente a otra sociedad el valor del mismo pasa a ser: a) para la cesionaria el valor de adquisición, b) para la cedente un resultado positivo por la diferencia en más entre aquel de creación y el de cesión. Ahora bien si ambas sociedades se encuentran vinculadas o controladas por un  tronco común a otra empresa, en definitivamente se ha realizado una operación ficticia que bien pudo sobrevaluar tales inmateriales.

· Los derechos de marcas y know how: Esta es otra de las típicas operaciones de creatividad en la vinculación transfronteriza empresaria en virtud a la cual una sociedad constituida en un determinado país se encuentra controlada por otra sociedad de otro país del cual adquiere el derecho de uso del nombre, isotipo, logotipo y tecnología, haciendo que las remesas de divisas figuren como pagos de servicios y no de utilidades. Así se logra una elusión de la tributación fiscal por ganancias.

· Análisis de los casos Enron  y Parmalat

· Enron

La Enron Corporation, se inició como empresa pequeña dedicada a la explotación y comercialización de gas en el Estado de  Texas de los Estados Unidos de Norte América, y en menos de dos décadas llegó  a ser el sétimo grupo empresarial de mayor valor en Estados Unidos
Lo interesante del caso Enron para el desarrollo del tema clave enunciado es verificar los mecanismos y sistema de información contables utilizados para llegar a ocultar deudas por más de U$S 6.000.000.000, al análisis no sólo de confiados inversores, sino de expertos auditores de una las firmas más afamadas del mundo (Arthur Andersen). La realidad es que muchos trabajadores perdieron sus fuentes laborales y otras tantos inversores vieron esfumarse sus ahorros al pasar sus acciones de un 

En Julio de 1985, Houston Natural Gas se fusiona con InterNorth, una compañía de gas natural de Omaha, Nebraska, para formar la moderna ENRON. En 1989 comienza a comercializar gas natural como commodity, y se convierte en el comercializador mayor de gas natural en Estados Unidos y en el Reino Unido. La clave del explosivo crecimiento de esta empresa fue precisamente la desregulación que permitió vender el gas como si fuera un commodity, tal como granos, carnes o aceite. Hasta aquí podemos verificar a un dinámico y exitoso grupo directivo que aprovechando las ventajas comparativas de una política comercial liberal extrema, logró los  objetivos mínimos y típicos de cualquier empresa: Permanencia, Crecimiento, Rendimiento.-

En  1999 comienza a funcionar un sistema de transacciones globales virtual aprovechando las ventajas de la comunicación por la Internet y los e-commers que permitió se viera en tiempo real los precios del mercado y realizar transacciones en línea, en forma instantánea. En dos años, esa plataforma de comercio electrónico llegó a realizar más de 5000 transacciones diarias por un valor de aproximadamente U$S 3.000.000.000. Esto permitió tal desarrollo de la estructura empresaria que llegó a tener casi 20.000 empleados en más de 45 países y con una facturación anual al año 2000 de más de U$S 100.000.000.000.-

Reiteramos que hasta aquí el caso que analizamos no exhibe ninguna anomalía (
) muy por el contrario no sólo se trataba de una elogiable estrategia empresaria, sino digna de estudio y emulación. Pero realmente los experto tenían motivos para cuestionar a Enron, máxime  cuando se verificaba que para llevar a cabo este desarrollo se valía de  más de 3.000 sociedades unidas a través de holdings,(
) lo que hacía dificultoso todo tipo de control externo y auditarla mediante métodos convencionales. Toda esta operatoria estructural y sistemas contables  resultantes, permitió que se ocultara y "dibujase" resultados. 

Esta empresa de servicios diversificada tenía plantas de energía, compañías de agua, distribuidoras de gas y otras unidades empresarias involucradas en la relativamente directa distribución de servicios a consumidores y a empresas. Por otra parte, se hizo notoria aplicando el estilo de Wall Street a estos mercados tradicionalmente más lentos y tradicionalmente aquietados. 

La genialidad de los directivos de la  Enron fue considerar que todos esos servicios e incluso oscuros y complejos productos tales como anchos de banda de Telecom eran en realidad "commodities", que podían ser comprados, vendidos y almacenados tal como se hace con las acciones y los bonos. 

Por otra parte y  completando la bien ideada ingeniería financiera Enron hizo un abusivo uso del sistema de participación de sus trabajadores mediante bonificaciones anual en opciones de compra de acciones.

Recordando aquellos temas desarrollados en la segunda clase referido al conflicto de intereses que se presentan entre los directivos delegados y los propietarios de la empresa, cabe señalar que en la Enron los ejecutivos y gerentes recibían montos mayores. A fines del 2000, todos los administradores y empleados de ENRON tenían opciones que podían ejercerse en cerca de 47 millones de acciones. Bajo un plan típico, el titular recibe la opción de comprar un número determinado de acciones a precio de mercado el día en que se emite dicha opción. Ese precio fijo se denomina "strike price". Pero la opción generalmente no puede ejercerse durante unos años. Si el precio de la acción se eleva durante ese tiempo, la opción puede producir un buen beneficio. En los 47 millones de opciones de ENRON, el "strike price" promedio fue de 30 dólares y a fines del 2000 el precio del mercado fue 83 dólares. El beneficio potencial fue casi de 2.500 millones de dólares.

Una última cuestión que resulta conveniente mencionar brevemente es que toda la operatoria estratégica empresaria de la Enron fue desarrollada y posible de sortear los análisis expertos en virtud a ciertas “distracciones” de los celosos sistemas de control oficial, en virtud a la “participación política” de la misma efectuando directamente como empresa o por intermedio de sus directivos (
) importantes donativos a los partidos republicanos y demócrata.

En Agosto de 2001 un empleado contable de Enron, Sherron Watkins le envía una carta a Kenneth  Lay que había reasumido sus funciones, explicándole la existencia de graves irregularidades contable por las cuales se estaban distorsionando verdaderos resultados negativos de la empresa. La inmediata respuesta de Lay fue convertir en acciones su opciones a la ver que la firma Arthur Andersen comenzaba a destruir documentos de las auditorias efectuadas a la Enron,  hasta que filtrada la información las máxima autoridades de la firma de auditoria A.A. recibe una citación de la Comisión de Seguridades y de Comercio.

En Octubre de 2001 Enron se ve obligada a declarar pérdidas por casi U$S 700.000.000 al tiempo que trata de lograr los buenos oficios del Secretario de Comercio  Don Evans para que evite una mala puntuación por parte de las calificadoras de riesgo

Con idependencia de los muy trascedentes y relevantes detalles del caso cabe destacar que la misma empresa se vió obligada a reconocer que el “defecto informativo” se debió a una erronea aplicación de las técnicas contables, pues se omitió realizar una correcta aplicación de los resultados negativos de las empresas sub-vinculadas y sub-controladas en el balance consolidado. 

Concluyendo la breve descripción del caso Enron debemos señalar que estas “distracciones de técnica contable” permitieron que  los 29 más prominentes directivos de la empresa acumularan ganancias de hasta U$S 1.000.000.000 en tanto los más de 20.000 empleados perdieron billones de dólares de sus planes de pensión, luego de haber sido bloqueadas por la compañía impidiendo venderlas cuando sus valores caían abruptamente y queda un pasivo consolidado  inicialmente evaluado de U$S 150.000.000.000 afectando además de trabajadores y diversos acreedores a la Banca Morgan y el Citigroup en más de U$S 2.000..000.000.- 

· Parmalat

Este caso por su similitud al que brevemente hemos desarrollado en el punto anterior ha sido calificado el Enron europeo y resulta conveniente que su estudio y análisis se un ejercicio de auto examen 

Consultamos
Vázquez Marcelo G. Caso Parmalat  Revista Profesional & Empresaria D&G, Tomo V nro. 63 diciembre de 2004 p. 1229
Auditoria: concepto, tipos y modalidades.

Toda empresa requiere un sistema de control de la suficiencia y confiabilidad de la información, del cumplimiento de leyes, reglamentaciones, estatuto, cursos administrativos, plan de cuentas, organización y órdenes internas

Estos controles se pueden hacer mediante
· Arqueos de  disponibilidades

· Conciliación de operaciones bancaria

· Créditos conforme exigibilidad

· Arqueo documentos a cobrar

· Riesgo de inversiones

A su vez tales controles pueden ser de los siguientes tipos

· Financiero
·  También llamada auditoria de negocios que consiste básicamente en vincular los riesgos a que está sometida la empresa (no solamente desde el punto de vista de informes contables).

· La metodología de la auditoria financiera identifica las áreas de la empresa (financiera, administrativa, comercial, productiva, etc.), divide estas por sus componente formales ( departamentos, secciones, unidades) y releva los procesos de cada una y luego los somete a prueba formal para verificar su posibilidad de cumplir los objetivos en distintos supuestos de riesgo

· Contable
· Es el típico y tradicional control formal comparativo de aquello efectivamente registrado en relación a los hechos y actos realizados según los comprobantes respaldatorios.

· Control Interno
· Es un verificación dentro de la línea jerárquica de la empresa que reporta y depende de la dirección general, elaborando los manuales de actuación, identificación de las acciones informales e instrucción del personal en el manejo de la información para conducir y controlar las operaciones

· Cumplimiento Legal
· Son aquellos  impuestos por diversas normas que establecen estas auditorias, generalmente externas, coadyuvantes con el control estatal específico y las sindicaturas o consejos de vigilancia internos. Normalmente su actuación está limitada y responde a informar que se han verificado determinados parámetros y registros con el fin de controlar se haya dado cumplimiento a determinadas disposiciones específicas emanadas de los órganos o entes de control estatal.

· De Gestión: La misma puede referirse a las verificaciones y controles de:

· Cumplimiento Objetivos En los sistemas de economía planificada los entes de la empresa o las diversas empresas del holding tienen objetivos propios y coordinados con el  conjunto que requieren ser verificados por los directivos principales del consolidado.           
· Económico Social y de  posicionamiento en el mercado, opinión de los consumidores, cumplimiento de parámetros ambientales.-

· Desempeño personal de los directivos en la conducción y liderazgo de los distintos estamentos jerárquicos de la empresa
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Buscamos e identificamos la siguiente información

1) Retribuciones de administradores, directores y síndicos;

2) Otros honorarios y retribuciones por servicios;

3) Sueldos y jornales y las contribuciones sociales respectivas;

4) Gastos de estudios e investigaciones;

5) Regalías y honorarios por servicios técnicos y otros conceptos similares;

6) Los gastos por publicidad y propaganda;

7) Los impuestos, tasas y contribuciones, mostrándose por separado los intereses, multas y recargos;

8) Los intereses pagados o devengados indicándose por separado los provenientes por deudas con proveedores, bancos o instituciones financieras, sociedades controladas, controlantes o vinculadas y otros;

9) Las amortizaciones y previsiones.
10) El estado de resultados deberá complementarse con el estado de evolución del patrimonio neto. En el se incluirán las causas de los cambios producidos durante el ejercicio en cada uno de los rubros integrantes del patrimonio neto.

Asimismo verificamos la existencia y contenido de las notas complementarias.
Si existen a) Bienes de disponibilidad restringida explicándose brevemente la restricción existente; b) Activos gravados con hipoteca, prenda u otro derecho real, con referencia a las obligaciones que garantizan; c) Criterio utilizado en la evaluación de los bienes de cambio, con indicación del método de determinación del costo u otro valor aplicado; d) Procedimientos adoptados en el caso de revaluación o devaluación de activos debiéndose indicar además, en caso de existir, el efecto consiguiente sobre los resultados del ejercicio; e) Cambios en los procedimientos contables o de confección de los estados contables aplicados con respecto al ejercicio anterior, explicándose la modificación y su efecto sobre los resultados del ejercicio; f) Acontecimientos u operaciones ocurridos entre la fecha del cierre del ejercicio de la memoria de los administradores, que pudieran modificar significativamente la situación financiera de la sociedad a la fecha del balance general y los resultados del ejercicio cerrado en esa fecha, con indicación del efecto que han tenido sobre la situación y resultados mencionados; g) Resultado de operaciones con sociedades controlantes, controladas o vinculadas, separadamente por sociedad; h) Restricciones contractuales para la distribución de ganancias; i) Monto de avales y garantías a favor de terceros, documentos descontados y otras contingencias, acompañadas de una breve explicación cuando ello sea necesario; j) Contratos celebrados con los directores que requieren aprobación, conforme al artículo 271, y sus montos; k) El monto no integrado del capital social, distinguiendo en su caso, los correspondientes a las acciones ordinarias y de otras clases y los supuestos del artículo 220;

Por último buscamos identificamos e informamos sobre los cuadros anexos y la memoria

CAPITULO IV 
I.- Solvencia


Esta es otra palabra cuyo significado conceptual  también presenta algunas dificultades por cuanto  es multivoca, a la vez que el lenguaje coloquial le asigna significados vinculados a la posesión de riquezas

El origen etimológico lo encontramos en el desusado verbo “solver” (Del lat. solvĕre) que significaba extinguir  una duda(
) en nuestra legislación mercantil y civil las palabras solvente, insolvente, solvencia e insolvencia se utilizan varias veces (en la nota se señalan 43 oportunidades en que se la utiliza (
)) y con muy pocas diferencias conceptuales se la vincula en todas ellas con la capacidad ecónmica, pero desde el punto de vista económico la solvencia significa concretamente

· Capacidad para cumplir

En el caso de una empresa mercantil la calificación de solvencia que se haga de la misma se refiere  al crédito y a la confianza que los terceros  tienen respecto de su aptitud para observar aquellos compromisos asumidos o que pudiera llegar a asumir.

La importancia del concepto de solvencia que se tenga de una empresa mercantil  resulta  esencial al funcionamiento de la misma, pues en el sistema capitalista desarrollado, la complejidad y magnitud de los objetivos de la empresa depende de la cantidad de “capital ajeno” con la misma pueda  contar.

Esa capacidad para cumplir que determina la solvencia de una empresa es mensurable y para medir la aptitud económica de una empresa para cumplir, se tiene en cuenta la relación existente entre el patrimonio funcional y el patrimonio ajeno

Este enunciado nos limpone determinar los conceptos de capital, patrimonio neto, capital funcional y de capital anejo, de manera que:

“Capital” tiene dos acepciones, la una referida a un concepto eminentemente jurídico(
) y significa la participación económica de los socios, el aporte suscripto y/o integrado a la empresa. Por tal motivo para que quede aún más claro al concepto se lo denomina “Capital Social”

El otro significado de la palabra capital es más genérico y coloquial,  referido a la propiedad de bienes (las palabras libertad, propiedad,  posiblidad de acumulación de dinerario, renta, beneficio e interés,  estan asociados al concepto de “capitalismo” ) , Por tal motivo se le utiliza muchas veces como sinónimo de patrimonio

Por otra parte Patrimonio, Patrimonio Neto son conceptos eminentemente económicos y se refieren a todo lo que la empresa posee (patrimonio) y a todo lo que resulta de restar del activo todo el pasivo (patrimonio neto) 

Afinando la delimitación conceptual al más restingido sentido económico financiero, el  patrimonio (o capital)  funcional  es el resultado de sustraer del patrimonio neto las inmovilizaciones necesarias para el ejercicio de las actividades propias del objeto.

Esto significa que hay bienes del activo que no se pueden computar en el cálculo y es que son justamente esos bienes los que tienen aptitud de producir aquellos ingresos con los cuales la empresa podrá asumir el fiel cumplimiento de sus pagos. Para el caso de estar refiriéndonos a una empresa de fábrica, no cabe duda que las maquinarias, inmuebles donde funcionan los establecimentos, materias primas, en elaboración y elaboradas, no podrían ser considerados.

En cuanto al Capital Ajeno, el mismo está determinado por todas las deudas necesaria y esencialmente asumidas por la empresa para poder funcionar. 

Es detacable que desde el primer día en que la empresa comienza a funcionar requiere los servicios de trabajadores que le otorgan el crédito de sus sueldos por el término de un mes, los servicios de telefonos, electricidad, tasas, impuestos y contribuciones deberán ser pagadas con posterioridad. Luego otros proveedores le suministrarán materias primas, servicios de transporte, etc
Análisis de solvencia
Análisis comparativos

Horizontal
Es un análisis de tipo dinámico. Tal como hemos expuesto en clase al desarrollar el principio de “ejercicio” en atención al mismo explicamos que  efectúa artificialmente un corte temporario (generalmente anual) para verificar conforme los registros contables una exposición del estado patrimonial y de la cuenta de resultados. Esta evaluación la comparamos metafóricamente con una foto de un velocista tomada en plena carrera, la misma nos muestro un instante de todo el desarrollo del deportista, pero así aislada nada dice de los demás competidores, ni como está colocado el que observamos respecto de todos estos otros, tampoco nos dice mucho de cómo ha venido corriendo y como lo seguirá haciendo. Por tanto para efectuar un correcto análisis de la carrera al menos observemos una secuencia de parte de la misma, o sea varios fotogramas. 

Para realizar un análisis horizontal debemos hacer algo similar, comparar las cifras de los estados contables entre distintos períodos,  en lo posible de ejercicio sucesivos, de manera de conocer “la tendencia” y realizar “proyecciones”.-

Para realizar este análisis, tal como lo hemos enunciado también al describir los principios de la actividad contable, se necesita

· Que los estados contables hayan sido confeccionados respetando la uniformidad en la asignación de cuentas y metodos, como en los períodos de tiempo considerados (tanto en  la cantidad de días anuales, como a los períodos del año informados)

· Que los mismos se encuentren expresados en moneda constante a una misma fecha (
)

Vertical
Este análisis que se efectúa de manera estática en base a un única exposición patrimonial y cuadro de resultados nos permite verificar la “consitencia” informativa al comparar porcuentualmente la estructura de un rubro respecto del otro. Pero además nos permite efectuar comparaciones con empresas “tipo”,  “patrón” o estándar
Relaciones entre guarismos

(índices)

Los índices configuran elementos de análisis basándose en patrones o estándares que se elaboran sobre la base del estudio de distintas empresas en general, de rubros similares a los del ente analizado en especial y en lo posible dentro un ámbito geográfico semejante

Liquidez financiera

Se denomina liquidez financiera a la aptitud de tener o generar los fondos provenientes del desenvolvimiento comercial del ente en el corto plazo.

Consiste en comparar las disponibilidades, inversiones, bienes y derechos que presumiblemente se convertirán en dinero en el corto plazo con las deudas exigibles dentro del año (activo corriente realizado frente a pasivo corriente)

Liquidez corriente


Activo Corriente





Pasivo Corriente

Liquidez seca   o prueba acida
Disponibilidades + Inversiones corrientes + Créditos corrientes

   



Pasivo corriente

Otros indices de interés trascendente para la evaluación de la solvencia
Rotacion de bienes de cambio

La velocidad de rotación de los bienes de cambio permite apreciar la frecuencia media con que dichos bienes se transforman durante el año en rubros líquidos y recursos financieros Este índice o guarismo es el rsultado de considerar la semisuma de las existencias iniciales y finales de los bienes de cambio (mercaderías) multiplicarlo por los dias del año y dividirlo por el costo de las ventas y nos informa el término promedio que la empresa tarda en vender las existencias

Se considera que el costo de venta es aquel cuyos datos de estimación surge de los valor declarados en el Estado de Resultados, en tanto los valores asignados a los bienes de cambio son estimados por el analista de crédito.

Así se calcula

 Existencia Inicial + Existencia final Bienes de cambio    x 365



2 









 
        =  x días

                         costo de ventas

En términos generales, cuanto menor sea el resultado en días, se supone que esa empresa tiene una muy rápida rotación de stock, mayor cantidad de ventas, y por ende de beneficios.

Ahora bien existen dos posibles suposiciones a realizar frente a un incremento de los volúmenes de ventas:

a) A mayor volumen de venta debe producirse un incremento de los stocks de bienes de cambio para antender normalmente normalmente los pedidos, lo que entonces no produciría variaciones en el índice de rotación

b) A mayores volumenes de venta se verifica un mantenimiento de los stocks de bienes de cambio en virtud a un buen sistema de compra y recepción de mercadería, con un mínimo riesgo de desatender o producir retrasos en la atención de los pedidos

También es posible que estos índices, conjuntamente con otra información adicional nos permita verificar los siguientes comportamientos de la empresa:

a) Acumulación excesiva de inventarios, por las razones que fueran y que obviamente deben ser conocidas para una correcta evaluación (especulación, situaciones cícilicas o estacionales, aprovechamiento de merjores condiciones de compra, previsión ante un posible golpe inflacionario.

b) Disminución  en las ventas que ha traído como consecuencia una baja en el almacenamiento de mercaderias

Veamos

Caso Uno

Existencia Inicial $ 120.000

Existencia Final   $ 100.000

Costo Ventas       $ 400.000

Resulta          

a) (120.000+100.000 ) /2 = 110.000

b) 110.000 x 365= 40.150.000

c) 40.150.000 / 400.000 =100,375, o sea aproximadamente 100 días

Es el rítmo de rotación de los bienes cambio

Caso Dos
Existencia Inicial $ 50.000

Existencia Final   $ 500.000

Costo Ventas $ 300.000

El resultado sería 335 días, como se comprueba con una baja existencia inicial, una muy alta al final y con tan pocas ventas en comparación a el EF, nos muestra una baja rotación

Caso Tres
E.I.  350.000

E.F. 350.000

C.V. 3..500.000

El resultado sería 37 días, como se comprueba con una existencia inicial similar a la final y una venta 10 veces superior a sendas existencias, justamente nos da una rotación aproximada al 10 % de los días del año.
Si a estos resultados los complementamos con otros, además de un informe sobre la aplicación de fondos, podremos tener una idea de la actución de ese ente.

Rotacion de creditos por ventas

Determina el plazo promedio de cobro de los créditos por ventas
Así se calcula

Saldo inicial + Saldo Final créditos por ventas  x 365
                             2

                                                                                         = x días

                             Ventas

Este es otro de los índices destacados para conocer el origen de fondos del ente, ya que nos permite conocer el plazo promedio de cobro de los créditos. Por supuesto que siempre debe considerarse la actividad de la empresa y el promedio y ritmos de cobranza estándar de otras empresa del mismo ramo, magnitud y zona de actuación en el mismo período. De cualquier manera sirve para elaborar resultados comparables de manera horizontal y obtener “tendencias”

Veamos

Caso uno
Saldo Inicial de créditos por ventas $ 150.000

Saldo Final de créditos por ventas   $ 50.000

Ventas                                               $ 100.000

a)( 150.000 + 50.000)/ 2 = 100.000

b) 100.000 x 365             = 36.500.000
c)  365 E5 / 1E5              = 365

O sea que en este caso el plazo promedio es anual lo que demuestra un bajo índices de flujo de caja

Caso dos
S.I.C.V. $ 50.000

S.I.C.V. $ 50.000

Ventas  $ 500.000

Resulta 36 días ya que si el saldo inicial y final resulta iguales, es obvio que el saldo inicial, y el 90% de la ventas debieron ser cobrados en el mismo periódo

Caso tres (analizarlo en conjunto con el caso tres anterior)

S.I.C.V. $ 100.000

S.I.C.V. $ 500.000

Ventas  $ 5.000.000

Resultan 22 días 

De manera que tendríamos una empresa que está rotando sus mercaderías cada 37 días (conforme caso tres anterior) y un rítmo temporario de cobranza cada 22 días promedio

Rotacion de proveedores o deudas comerciales

Determina el plazo medio de pago de las compras de bienes de cambio que efectúa la empresa, lo que sería la contracara del índice que analizamos en el punto anterior así que en lugar de Saldo de Créditos por Ventas reemplazamos Saldo de Deudas Comerciales por Compras y podremos verificar otro índice 
El riesgo crediticio evaluacion

La evaluación de riesgo crediticio, en términos generales pretende medir la certidumbre de pago del crédito y de los intereses que genere en los tiempos acordados.

En esta evaluación además de la solvencia se evalúa:

· Historial comercial y comportamiento de las personas que integran los órganos de administración

· Garantías

· Capacidad de obtener inversores

· El país en que se desenvuelve el ente.

Relación con el concepto de "riesgo pais"

El riesgo país mide la  capacidad de un país de asumir sus compromisos financieros de deuda a nivel internacional.    Es decir el riesgo que una institución financiera asume al confiar en un país determinado, distinto del país del que ella misma procede .
 El índice de riesgo país que sigue la mayoría del mercado lo elabora el banco estadounidense Chase-JP Morgan y mide la confianza de los inversores hacia los países al calcular la sobretasa de los bonos de un Estado respecto de la de los bonos del Tesoro de Estados Unidos
La calificación de riesgo país no solo implica un mayor costo de la deuda denominada en dólares, sino una reducción en los capitales disponibles dado que muchos acreedores no están dispuestos a colocar sus fondos bajo calificaciones especulativas.   Cuanto más alto el riesgo país, más caro es el crédito para el país que asume los compromisos  y más costoso el tenor de la crisis. 
Esta determinado por varios factores 

· Calificación FMI

· Tasa de inflación

· Trayectoria de cumplimientos deuda externa

· Grado de endeudamiento de capital con relación al saldo comercial del comercio exterior.

· Resultado estimado y realizado de los últimos presupuestos

· Índices crecimiento PBI

Calificadoras de riesgo
Atento lo que informa  www.bolsafevalores.com, las principales calificadoras de riesgo (
) y reconocidas por la CNV serían:

Duff & Phelps de Argentina es una empresa 100% propiedad de Duff & Phelps Credit Rating Co. ("DCR"). Fundada en Chicago, EEUU en 1932, DCR esta actualmente presente en 30 países habiendo completado más de 100,000 calificaciones a lo largo del mundo. DCR califica a 343 aseguradoras en los EEUU y 35 aseguradoras en América Latina.
Standard & Poors Standard & Poors ("S&P") es una compañía de origen estadounidense parte del grupo McGraw Hill quien publica la revista Business Week. S&P lleva acabo actividades de calificación de riesgo desde 1916 y actualmente está presente en más de 60 países. S&P califica a más de 4,000 aseguradoras alrededor del mundo, incluyendo 16 en la Argentina.

Evaluadora Latinoamericana Evaluadora Latinoamericana S.A. ("Evaluadora") es una firma que opera predominantemente en el mercado Argentino. Sus socios, Enrique Szewach, Carlos Rivas, Abel Viglione y Marco Rebozov, ostentan una trayectoria académica y profesional independiente, que satisface plenamente el requisito de imparcialidad sugerido por la Comisión Nacional de Valores. Evaluadora califica un total de 67 riesgos, incluyendo a 7 aseguradoras en Argentina

Fitch IBCA Fitch IBCA ("Fitch") se origina en 1997 a raíz de la fusión de Fitch Investors Service y IBCA Group. Fitch es una empresa global con oficinas en 21 países. Fitch califica a más de 200 aseguradoras en 13 países

Magister Magíster/Bankwatch calificadora de riesgo S.A opera en la Argentina desde el 1 de Abril de 1993. Se encuentra respaldada por Thompson Financial Bankwatch Inc. quien posee un 50% del capital accionario de la compañía. Thompson Financial Bankwatch Inc. es una agencia calificadora de riesgo de bancos de gran importancia en el mundo. Provee servicios de calificación sobre mas de 1000 instituciones financieras a lo largo de 95 países y factura alrededor de Us$ 7,000 millones al año. Magister, por su parte, califica casi el 60% de las entidades que forman parte del sistema financiero argentino

Humphreys Argentina Humphreys Argentina calificadora de Riesgo S.A surge de la unión entre la calificadora internacional líder Moody´s Investors Service con las locales Value y Ratto-Humphreys. Operando predominantemente en el mercado argentino, actualmente califica mas de 60 emisiones correspondientes a los principales bancos y empresas, operaciones estructuradas y 18 compañías de seguros

En cuanto al régimen regulatorio de las calificadoras de riesgo de conformidad con lo establecido en el libro 4 Capítulo XVI de la Resolución General 368/2001 de la Comisión Nacional de Valores, las sociedades que deseen actuar como tales en la República Argentina, deberán obtener la inscripción en el Registro de la Sociedades Calificadoras de Riesgo(
).

Con el fin de obtener tal inscripción deberán

a) Presentar la respectiva solicitud ante la Comisión, acreditando el cumplimiento de lo dispuesto en los artículos 6º, 8º y 21 del Decreto Nº 656 del 23 de abril de 1992.

b) Acompañar una declaración jurada suscripta por cada director, gerente, accionista e integrante del consejo de calificación, en la que conste que el firmante no se encuentra alcanzado por las incompatibilidades a que se refieren los artículos 11 y 12 del Decreto Nº 656/92.

Al momento de la inscripción el capital social de la calificadora deberá estar totalmente integrado.
La actuación calificadora de estas empresas deberá basarse en los procedimientos descriptos en el manual registrado previamente ante la Comisión y deberán contener claramente los pasos a seguir en el proceso de calificación y estableciendo que deberán revistar en forma continua las calificaciones que efectúan, dichos dictámenes deberán ser adecuada y equilibradamente distribuidos durante el período de vigencia del riesgo calificado, debiendo efectuarse como mínimo cuatro informes por año.

En el proceso de calificación las sociedades calificadoras utilizarán todos los elementos de información disponibles o que puedan ser requeridos a la emisora, incluyendo entre otros, los datos que surjan de los últimos estados contables publicados con anterioridad a la fecha de la calificación por dichas entidades, los fondos de inversión o las demás emisoras a calificar.

Los dictámenes deberán 

a) Mencionar las fuentes de información tomadas en cuenta para la obtención de los datos utilizados en el análisis y la evaluación respectivos.

b) Hacer referencia a los distintos análisis efectuados en cada una de las etapas del proceso de calificación previstas en el manual de procedimientos registrado, incluyendo los parámetros cuantitativos y cualitativos (por ejemplo: índices, pautas en base a las cuales se confeccionaron los estados contables proyectados, análisis del sector en que actúa la emisora, etc.).

c) a información brindada deberá ser lo suficientemente amplia y clara como para demostrar la observancia de los procedimientos descriptos en el respectivo manual y fundamentar la calificación final otorgada.

La deliberaciones, los informes calificaciones y procedimientos deberán registrarse en el libro de actas previsto  en el artículo 10 del Decreto N° 656/92, foliado y rubricado por la Comisión  el que podrá ser llevado por los medios previstos por el artículo 61 de la Ley N° 19.550, previa conformidad de la Comisión. En las transcripciones del acta  se asentarán las deliberaciones y decisiones adoptadas deberá comprender la totalidad de los pasos de los manuales de calificación utilizados efectuándose sin intercalaciones, supresiones, enmiendas, tachaduras o agregados de cualquier tipo que puedan afectar la fidelidad del acta, debiendo ser firmada por todos los 
Las calificaciones serán publicadas debiendo contener dicha  publicidad 
a) Nombre de la sociedad calificadora.

b) Fecha de la reunión del consejo de calificación y carácter de la reunión.

c) Identificación del riesgo calificado; en su caso, serie y clase.

d) Calificación obtenida, que incluirá:

a) d.1) El dictamen emitido por el consejo de calificación y

b) d.2) Una síntesis de la metodología de calificación utilizada. 

e) Aclaración del significado de la calificación.

f) Indicación de que la opinión de la sociedad calificadora no debe ser entendida como recomendación para comprar, vender o mantener determinado instrumento.

g) Toda vez que la calificación que hubiese resultado de la aplicación objetiva del manual registrado en la Comisión sea mejorada en razón de apreciaciones subjetivas sobre la empresa calificada, su mercado u otras circunstancias, ello deberá hacerse notar en forma destacada en la publicidad, debiendo asimismo detallarse las bases y fundamentos de la mejora efectuada. 

h) Fecha de los estados contables utilizados en la calificación de riesgo.

Calificacion de riesgo

La calificación de riesgo es la opinión de una entidad independiente especializada en estudios de riesgo sobre la calidad crediticia de una emisión de valores de otras empresas y de los gobiernos.

          La evaluación se realiza sobre la capacidad de la entidad emisora de cumplir con los compromisos financieros derivados de la emisión. 
Según la Ley del Mercado de Valores las encargadas de otorgar dichas calificaciones son las Entidades Calificadoras de Riesgo, mismas que deben constituirse como sociedades anónimas de objeto exclusivo con el fin de calificar los valores por el nivel de su riesgo en el mercado de valores de oferta pública.

          La calificación de riesgo se efectúa de acuerdo a la metodología de calificación de cada entidad, se toma en cuenta la competencia, las acciones del gobierno sobre el sector, regulaciones, comportamiento del producto en el mercado, calidad de la gerencia de la empresa, etc.

          Es bueno aclarar que la calificación de riesgo no constituye una sugerencia o recomendación para comprar, vender o mantener un determinado valor, ni un aval o garantía de una emisión o su emisor, sino la opinión de un especialista privado como un factor complementario para la toma de decisiones de inversión
Las calificaciones pueden ser

AAA

significa que estamos ante una empresa con una muy alta capacidad de pago de capital e intereses, posee una calificación máxima. No existen factores de riesgo.

AA+             califica una  alta capacidad de pago de capital e intereses, con un riesgo moderado bajo. (iguales graduaciones corresponde a AA y AA-)

A+

denota que tiene buena capacidad de pago de capital e intereses. Y un riesgo moderado alto.(iguales graduaciones corresponde a A y A-)

BBB + 
es una empresa con suficiente capacidad de pago de capital e intereses, pero con una calificación media superior y existen riesgos altos susceptibles a debilitarse ante cambios en la economía, sector o emisor. (similar evaluación se da en BBB y BBB-)
BB+  Ya estamos en casos con una capacidad de pago variable, la calificación media y un riesgo alto, la empresa puede retrasarse en el pago de intereses y capital
CCC   esta calificación se aplica a empresa que no tiene capacidad de pago, poseen una calificación baja con un alto riesgo ya que puede ser afectada por múltiples factores económicos debido a su escasa fortaleza.
DDD  Por último queda esta calificación propia de las empresas que ya no poseen capacidad de pago, de pésima calificación por presentar incumplimiento de los pagos de intereses y capital y existen requerimiento de quiebra.

Normas internacionales de Informacion financiera
Estas directivas que se acordó comenzasen a ser aplicadas a partirt del 1 de Enero de 2004. Las NIIF se basan en un planteamiento menos inductivo y más hipotético deductivo,que ha dado lugar a una especie de Constitución donde se plasman los  objetivos, valores y elementos informativos que deben estar presentes en la información contable de las empresas: es el Marco Conceptual(
), cuyo resumen se aborda a continuación, que ilumina la elaboración de normas concretas, pero no tiene en sí mismo valor normativo.
La misión fundamental del Marco Conceptual es explicar el objetivo de la información financiera empresarial, qué características cualitativas determinan suutilidad, a qué hipótesis fundamentales responde, cuáles son y qué definición tienenlos elementos de los estados financieros, qué reglas se utilizan para el reconocimiento y la valoración de los mismos y cuáles deben ser los principios utilizados para el mantenimiento del capital en las empresas. 
Las afirmaciones contenidas en el Marco Conceptual tienen en cuenta el entornoeconómico de libertad de mercado en el que se produce la actividad económica, de forma que los participantes tienen necesidad de información para tomar sus decisiones.
El objetivo de la información financiera, que se compone de estados financieros principales, notas y cuadros complementarios, es suministrar información acerca de la situación financiera, los resultados y los flujos de efectivo de las entidades empresariales. Esta información tiene, como condiciones básicas, que se emite regularmente por imperativo legal y tiene un carácter predominantemente financiero.
Se pretende que tal información, además de recoger la rendición de cuentas por parte de la gerencia, sea útil a una amplia gama de usuarios al tomar sus decisiones económicas. Entre tales usuarios se encuentran los inversores presentes y potenciales, los empleados, los prestamistas, los acreedores comerciales, los clientes y los organismos públicos.

Las características cualitativas de la información financiera son la comprensibilidad, la relevancia, la fiabilidad y la comparabilidad. Un determinado elemento informativo es relevante cuando ejerce influencia sobre las decisiones de los usuarios, ayudándoles a evaluar sucesos pasados, presentes o futuros, o bien a confirmar o corregir evaluaciones pasadas. Un elemento informativo es fiable cuando está libre de error material, sesgo o prejuicio, y los usuarios pueden confiar en que es la imagen fiel de lo que representa o puede esperarse que represente.
Algunos principios contables generalmente aceptados como la importancia relativa están relacionados con la relevancia, mientras que otros, como el de predominio del fondo sobre la forma o la prudencia están relacionados con la fiabilidad.
En ocasiones, la relevancia y la fiabilidad son antitéticas, y deben alcanzarse guardando un cierto grado de equilibrio. Por ejemplo, si la información financiera se retrasa porque deben hacerse estimaciones fiables, puede perderse la relevancia que supone contar con ella a tiempo.
Las hipótesis fundamentales que sirven para la confección de los estados financieros principales son la del devengo y la de empresa en funcionamiento. 

Ambas están reconocidas como principios contables en el PGC. Los elementos de los estados financieros son los ladrillos o componentes que los componen. Los elementos que constituyen la situación financiera son los activos y los pasivos. Los elementos que constituyen el resultado son los ingresos y los gastos. Los elementos que corresponden a los flujos de fondos son los cobros y los pagos.
El reconocimiento o incorporación a los estados financieros de los elementos se produce cuando cumplen las condiciones de ser activos o pasivos, y además la entidad puede medirlos o valorarlos, utilizando el criterios de valoración que resulte más útil para la toma de decisiones (coste histórico, coste de reposición, valor neto de realización o valor actual neto, según los casos). Los gastos y los ingresos no tienen una medición independiente, ya que surgen simultáneamente con la aparición de los activos y pasivos o con las variaciones en los valores de éstos.El desarrollo de los mercados de bienes, de servicios o de instrumentos financieros ha hecho que las normas contables utilicen cada vez más frecuentemente una forma de valoración que se deriva de las anteriores, el valor razonable, concebido como el precio que se pagaría por un activo o el importe por el que se cancelaría un pasivo en una transacción realizada entre partes interesadas, conocedoras e independientes. Cuando existe o se puede determinar de forma precisa, el valor  razonable es una referencia obligada para la información financiera.
Por último, la entidad puede utilizar diferentes concepciones acerca del mantenimiento del capital. Lo más habitual es que utilice un concepto financiero, y que, para determinar el resultado conseguido, tienda a preservar el poder adquisitivo del capital inicial, lo que se puede conseguir utilizando ajustes en función del índice general de precios para los fondos propios aportados por los propietarios. No obstante, esta práctica puede no resultar justificable cuando la inflación es pequeña o moderada, pero se hace preceptiva en presencia de una situación hiperinflacionista (por ejemplo, cuando la tasa de inflación acumulada en los últimos tres años sea mayor del 100%)
Alternativamente, se puede utilizar un concepto físico del capital, de manera que la entidad obtiene ganancias sólo cuando ha retenido de los ingresos los importes necesarios para preservar su capacidad productiva. Este concepto de mantenimiento del capital, que puede ser importante en ciertos sectores empresariales (por ejemplo en los servicios públicos regulados) está en desuso

actualmente.

Elementos de los estados financieros: reconocimiento y valoración

Las definiciones de activo y pasivo del marco conceptual recogidas a continuación

· Un activo es un recurso controlado por la entidad, como consecuencia de sucesos pasados, del que la empresa espera obtener, en el futuro, beneficios económicos.

· Un pasivo es una obligación presente de la empresa, surgida a raíz de sucesos pasados, al vencimiento de la cual y para cancelarla, la entidad espera desprenderse de recursos que incorporan beneficios económicos. 

· El patrimonio neto, o fondos propios, es la parte residual de los activos de la empresa, una vez deducidos los pasivos. 

Según estas definiciones, que muestran condiciones muy estrictas para la identificación de los elementos que componen el balance de situación, no podría ser calificado como activo una máquina inútil ni los gastos de constitución y primer establecimiento de la empresa. 
Por el contrario, un activo adquirido en régimen de arrendamiento financiero cumple, por lo general, las condiciones impuestas para su clasificación como activo.
Los pasivos identificados en la entidad deben cumplir las condiciones de la definición, y todos las obligaciones que la cumplan deben reflejarse como pasivos. Así, el pasivo devengado por fondos de pensiones u obligaciones similares con los trabajadores es un pasivo, mientras que una provisión para pérdidas futuras o para reparar un daño todavía no causado no podría ser nunca un pasivo.
Los activos netos (activos menos pasivos) son el patrimonio neto o fondos propios de la entidad, y representan los intereses de los propietarios en la misma.  No puede haber activos ni pasivos con los propietarios en su condición de tales 

Las definiciones de gastos e ingresos del marco conceptual son las recogidas a  continuación:
Ø Ingresos son los incrementos en los beneficios económicos, producidos a lo largo del periodo contable, en forma de entrada o incrementos de valor de los activos, o bien como decrementos de los pasivos, que dan como resultado aumentos del patrimonio neto, y no están relacionados con las aportaciones de los propietarios a ese patrimonio. 

Ø Gastos son los decrementos en los beneficios económicos, producidos a lo largo del periodo contable, en forma de salidas o disminuciones de valor de los activos, o bien como surgimiento de pasivos, que dan como resultado decrementos en el patrimonio neto, y no están relacionados con las distribuciones realizadas a los propietarios.
No hay, a tenor de las definiciones, una identificación autónoma de ingresos y gastos, por lo que se deben localizar y valorar atendiendo al nacimiento o cambio de valor de los activos y pasivos, que no tengan relación con las transacciones realizadas con los propietarios. 
De esta forma, se producen gastos por depreciación de los activos o por nacimiento de pasivos, mientras que se producen ingresos por revalorización de los activos o por decremento del valor de los pasivos.
Por ejemplo, una venta de existencias da lugar a sendas partidas de gastos e ingresos. Los ingresos vendrán dados por la aparición de un saldo de clientes,  mientras que los gastos quedarán identificados por el valor de los inventarios dados de baja por haber sido cedidos a un tercero. 
También hay muchos gastos que aparecen sin relación alguna con ingresos (por ejemplo una pérdida por incendio), al igual que ingresos sin relación alguna con gastos (por ejemplo la revalorización de la cartera de inversiones financieras mantenidas para negociación) Los flujos de fondos en la empresa vienen definidos por los movimientos de la posición de efectivo (que incluye otros equivalentes líquidos como inversiones muy líquidas o préstamos a muy corto plazo), de manera que son cobros o entradas los aumentos de los saldos de efectivo, mientras que son pagos o salidas de efectivo las disminuciones de tales saldos.
El reconocimiento de los anteriores elementos de los estados financieros, esto es, su incorporación a los estados financieros, requiere dos condiciones: 

a) que sea probable que cualquier beneficio económico asociado con la partida llegue o salga de la empresa, y
b) que la partida tenga un coste o valor que pueda ser medido con fiabilidad.
Cuando no se puede reconocer un activo, un pasivo, un gasto o un ingreso, por

ejemplo por que la posibilidad de obtener los beneficios derivados es sólo posible (no probable) o porque es imposible valorar la partida, cabe la posibilidad de informar de ello en notas a los estados financieros. Informar por medio de notas no tiene la misma validez que reconocer el elemento, y debe considerarse un sustitutivo de peor calidad, que viene obligado por razones de imposibilidad.
Cambio de prioridades en el contenido informativo

Una de las consecuencias prácticas de la adopción del Marco Conceptual es el

cambio de prioridad en los procedimientos a seguir para el establecimiento de los estados financieros, que contrasta con la situación presente, en la que suele considerarse que el resto de la información financiera queda supeditada a la medida correcta del resultado alcanzado en el periodo.
En el Marco Conceptual, la valoración se produce al incorporar los elementos al

balance de situación, o bien al modificar el valor por el que están reconocidos, porque han variado las circunstancias anteriores que determinaron la medición previa. 
De la identificación y valoración de los activos, pasivos y cambios en el valor

de los mismos pueden nacer ingresos y gastos, siempre que las transacciones no tengan relación con las aportaciones y distribuciones a los propietarios.
Por tanto, hay una marcada prioridad en el Marco Conceptual por la determinación correcta de la situación financiera, que viene mostrada por el

reconocimiento y valoración de los elementos del balance (activos y pasivos), de manera que el resto de los estados financieros quedan supeditados a esta finalidad.
El estado que muestra los resultados, por tanto, es en realidad un detalle de las variaciones habidas en determinadas partidas del balance de situación a lo largo del periodo, ya tengan estas variaciones relación con las actividades ordinarias que constituyen la explotación de la entidad, ya sean apariciones o desapariciones (o modificaciones del valor) de activos y pasivos sin relación directa con las actividades realizadas ordinariamente por la entidad.
El tercer grupo de elementos de los estados financieros que se incluye en el Marco Conceptual (los cobros y los pagos, que determinan el estado de flujo de efectivo) surgen también de las variaciones experimentadas por un conjunto de partidas del balance de situación, y permiten observar las fuentes y los empleos de los recursos líquidos que la empresa posee, que se nutren de las aportaciones de, o se consumen en, la mayoría de las partidas de activo y pasivo, puesto que el ciclo de los negocios comienza y termina normalmente en posiciones de efectivo.
Una parte muy importante de los usuarios de los estados financieros tiene interés en la evaluación de la capacidad que tiene la empresa de generar recursos líquidos procedentes de su actividad habitual, ya que el pago de dividendos, el cumplimiento de las obligaciones con el personal, el reembolso de los préstamos y otras actividades esenciales para la supervivencia de la entidad están ligadas a la obtención regular de efectivo con que satisfacer estas obligaciones.
No obstante, la evaluación de la capacidad que tiene la entidad para hacer frente a sus pagos en el futuro, como la gran mayoría de las evaluaciones económicas y financieras que los usuarios realizan, está asociada al conjunto de la información mostrada en los estados financieros, y por ello no descansa en ninguno de ellos en particular.
Junto con la evaluación de la capacidad económica y financiera de la empresa, los estados financieros permiten a los usuarios hacer una consideración del riesgo inherente a los flujos de efectivo que la empresa produce, puesto que la racionalidad económica hace que los decisores prefieran menos riesgo ante situaciones de igual rendimiento, o bien que elijan combinaciones rendimientoriesgo en función de sus preferencias.
Los riesgos a los que está sometida la entidad son de tipo económico u operativo (por la actividad realizada o los precios de venta de los productos o compra de los factores) o de tipo financiero (por tipos de cambio, de interés, de crédito o de flujo de efectivo).
Los estados financieros principales y las notas
Los usuarios satisfacen sus necesidades de información de muchas formas. No obstante, la más común de todas es la consideración de los estados financieros que la entidad publica con propósitos de información general, que constituyen una representación financiera estructurada de la situación financiera y las transacciones llevadas a cabo por la entidad, a través de los elementos que los componen.
Un conjunto completo de estados financieros incluye los siguientes componentes
: 

Ø ESTADOS FINANCIEROS PRINCIPALES:

· balance de situación

· estado de resultados

· estado de cambios en el patrimonio neto

· estado de flujo de efectivo

Ø UN CONJUNTO DE NOTAS, con las políticas contables utilizadas y demás notas explicativas, incluyendo cuadros y detalles de las partidas presentadas en los estados principales.
Es aconsejable que la empresa presente un informe de gestión, confeccionado por sus administradores, que describa y explique la actividad llevada a cabo por la entidad, así como su posición financiera y las principales incertidumbres a las que se enfrenta en su devenir económico.
Las NIIF no imponen ningún formato para los estados financieros principales, aunque en algunas de ellas se incluyen sugerencias de presentación. Esta ausencia puede ser chocante por el contraste que supone con las rígidas normas de presentación del PGC.
En efecto, las normas internacionales hablan de información a revelar en general, y en muy pocas ocasiones disponen que los valores de algunas partidas deben aparecer, de forma obligada, en el cuerpo principal de los estados financieros. 
Esto da una gran libertad a la empresa que las utilice para planificar la apariencia externa de los estados financieros, y puede reducir la comparabilidad entre empresas.
No obstante, el problema de la comparabilidad se ha resuelto con un contenido

mínimo del balance de situación, del estado de resultados y del estado de flujo de efectivo. 
Breve enunciado de las NIIF

La NIIF 1 sustituye a la SIC-8 Aplicación, por primera vez, de las NIC como base decontabilización.
El Consejo ha desarrollado esta NIIF para responder a preocupaciones  sobre:
a) Algunos aspectos de la exigencia que contenía la SIC-8 relativos a la adopciónretroactiva completa, puesto que causaba costes que excedían a los posibles beneficios para los usuarios de los estados financieros. Además, aunque la SIC-8 no exigía la adopción retroactiva en casos de imposibilidad práctica, no explicabasi la entidad que adoptase por primera vez las NIC (o el adoptante por primera vez) debía interpretar esta imposibilidad práctica como la existencia de un gran obstáculo o si bastaba la aparición de un pequeño obstáculo, y tampoco especificaba ningún tratamiento alternativo para el caso de no poder realizar una aplicación retroactiva completa.

b) La SIC-8 podía exigir que la entidad que adoptase por primera vez las NIC,

aplicase dos versiones diferentes de una determinada Norma en caso de que se emitiese una nueva versión de la misma durante los ejercicios cubiertos por sus primeros estados financieros preparados según las NIC, siempre que la nueva versión prohibiera su aplicación retroactiva.

c) La SIC-8 no establecía claramente si el adoptante por primera vez debía usar interesadamente un criterio preventivo al aplicar de forma retroactiva las

decisiones de reconocimiento y valoración.

d) Existían dudas sobre cómo interactuaba la SIC-8 con las disposiciones transitorias contenidas en las Normas individuales.
La  NIIF2 se aplica cuando la entidad adopta las NIIF por primera vez, mediante una declaración, explícita y sin reservas, de cumplimiento con las NIIF.
La NIIF3 exige que la entidad cumpla con cada una de las NIIF vigentesen la fecha de presentación de sus primeros estados financieros elaborados con arreglo a las NIIF. En particular, esta NIIF exige que la entidad, al preparar el balance que sirva como punto de partida para su contabilidad según las NIIF, haga lo siguiente:

a) reconozca todos los activos y pasivos cuyo reconocimiento sea requerido por las NIIF;

b) no reconozca partidas, como activos o pasivos, si las NIIF no permiten tal

reconocimiento;

c) reclasifique los activos, pasivos y componentes del patrimonio neto

reconocidos según los principios contables generalmente aceptados utilizados

anteriormente (PCGA anteriores) con arreglo a las categorías de activo, pasivo

o componente del patrimonio neto que le corresponda según las NIIF, y

d) aplique las NIIF al valorar todos los activos y pasivos reconocidos.
En tanto que la NIIF4 contempla exenciones limitadas en la aplicación de las anteriores exigencias en áreas específicas, donde el coste de cumplir con ellas, probablemente, pudiera exceder a los beneficios que puedan obtener los usuarios de los estados financieros. 
La Norma también prohíbe la adopción retroactiva de las NIIF en algunas áreas, particularmente en aquéllas donde dicha aplicación retroactiva exigiría juicios de la gerencia acerca de condiciones pasadas, después de que el desenlace de una transacción sea ya conocido por la misma.

Por su parte la NIIF5 requiere presentar información que explique cómo ha afectado la transición desde los PCGA anteriores a las NIIF, a lo informado anteriormente como situación financiera, resultados y flujos de efectivo.

La NIIF6 exige que la entidad aplique esta NIIF si sus primeros estados financieros con arreglo a las NIIF se refieren a un ejercicio que comience a partir del 1 de enero de 2004 o posteriormente. Se aconseja la aplicación anticipada.

La NIIF7 al igual que la SIC-8, esta NIIF exige la aplicación retroactiva en la mayoría de las áreas. A diferencia de la SIC-8, esta NIIF:

a) incluye ciertas exclusiones para evitar costes que, probablemente, pudieran

exceder a los beneficios para los usuarios de los estados financieros, así como

un pequeño número de otras excepciones que se deben a razones prácticas;

b) clarifica que la entidad ha de emplear la versión más reciente de las NIIF;

c) aclara cómo se relacionan las estimaciones que hace la entidad que adopte

por primera vez las NIIF, con las estimaciones hechas para la misma fecha

según los PCGA anteriores;

d) especifica que las disposiciones transitorias de otras NIIF no son aplicables al adoptante por primera vez;

e) requiere la revelación de mayor información sobre la transición a las NIIF.

Capítulo V 
Derechos patrimoniales empresarios inmateriales:



No cabe duda ni se discute la existencia de los llamados inmateriales o intangibles como parte del conjunto de bienes que conforman el patrimonio de un ente, pero por cierto no existe conteste opinión respecto a cuales son tales bienes inmateriales y como se valúan.

Concepto 


El Código Civil establece en el artículo.2312 que los objetos inmateriales susceptibles de valor, e igualmente las cosas, se llaman bienes. El conjunto de los bienes de una persona constituye su patrimonio. 
En cuanto a que objetos inmateriales son específicamente considerados como tales, la jurisprudencia ha dicho(
)

Fondo de comercio. - El fondo de comercio, en su carácter de universalidad jurídico-económica, constituye un "bien (
)

Derechos intelectuales. - La faz pecuniaria (económica o patrimonial) del derecho intelectual o de autor, es un "bien" susceptible de valor; no así el aspecto moral de tal derecho, que está fuera del comercio y pertenece exclusivamente al creador de la obra (
)
Por otra parte la práctica negocial considera a los siguientes

· La organización (
) La Organización son aquellos costos en que incurrió el inversionista, al promover el proyecto y al organizar la empresa, incluidos los costos de constitución.
· La financiación  incluye todas las gestiones realizadas para conseguir financiamiento así como su incursión por ejemplo en la Bolsa de Valores, para la venta de títulos de la empresa. 
· El favor publica (marca) incitan la buena predisposición de los clientes, hacia el producto o casa comercial, identificada por su particular designación o marca, que logra inducir a continuar las relaciones comerciales.
· Contratos y similares consiste en un acuerdo,que establece le cumplimiento de un servicio o la concesión de un privilegio, bajo determinadas condiciones a un precio estipulado
· Patentes  
· Y todo derechos de diversa índole que pueda ser cedido
 
 
Entonces afinando nuestro  objetivo intentaremos mostrar las Metodologías que existen en el mercado para la valuación de:

· Negocios en marcha y bienes intangibles considerando tanto los casos de empresas que tienen utilidades y funcionan, como las  que  producen perdidas y aquellas sobre las que no se tiene información alguna para valorizar los intangibles, contando solo con algunos elementos de juicio.
· Bienes no corpóreos, no mensurables físicamente, invisibles y con estabilidad manifiesta debido a las fluctuaciones del negocio de vida más o menos prolongada. Bienes adquiridos a través de una inversión o mediante proceso de anexión a la empresa 
 
Razones para la valuacion de los intangibles
 
Desde un aspecto financiero
 
· Solidez de los estados Financieros por capitalización de marcas.
· Mejoramiento de capacidad de endeudamiento
· Mejor posición en fusiones o adquisición de empresas.
Con fines de posicionarse en una negociación financiera
 
· Visión más precisa del valor de la empresa al incorporar el valor de Marca en la evaluación de empresas (inversionistas, Bolsa).
 
 
Uso de marca como entidad financiera independiente
 
· Que puede ser negociada transacciones (Franquicia de uso)
· Como Garantía de Préstamos 
· En consignación para explotación comercial.
Informacion gerencial
 
· Como elemento Análisis y Toma de Decisiones a nivel de Administración y Marketing.
· Medición de su Fortaleza y Potencialidad de la verdadera dimensión.
· Análisis de utilidades que genera proyecciones de venta y rentabilidad (entorno, Posicionamiento, Tendencias, Participación del Mercado y otros aspectos de organización).
 
Definición estrategica corporativa
 
· Beneficio Corporativo: Proclamación del Horizonte corporativo (Consolidación de la Marca en el Tiempo se convierte en el Verdadero Objetivo de la empresa.
                            
Valuación de los Intangibles (
)
Enfoque de costo
Gastos que se han efectuado en términos de esfuerzo, inversión de recursos y capacitación, es decir todas las inversiones que se han hecho en promoción, investigación de desarrollo y distribución, etc.
El modelo de costo histórico tiene el inconveniente de que no necesariamente refleja el valor actual por que no toma en consideración la calidad o el resultado obtenido sino solamente la cantidad.
 
 
Enfoque de mercado
            

Esta valuación en virtud a la cual se consideran los inmateriales por el posible valor que le asigne el mercado en un determinado tiempo y lugar, solo podría hacerse mediante tasación técnica pericial y con fines y efectos muy limitados


 
Enfoque de ingreso
 
Este enfoque considera las probables y futuras ganancias, la probable  vida futura del inmaterial el rendimiento medio anual previsto y la tasa justa del mercado
 
Desde el punto de vista contable
            Son aquellos activos no cuantificables físicamente, pero que como dijimos producen o puedn producir un beneficio al Ente, cuya vida es superior a un año del momento que le dio origen 


Como determinados  gastos de producción y desarrollo de determinados bienes inmateriales no pueden ser “activados” se deben amortizar con cargo a gastos en ejercicios futuros con el fin de evitar que en el ejercicio en el cual se realizaron efectivamente el ente registre una pérdida considerable que inclusive puede imponer la liquidación de una sociedad comercial, por disolución legal automática (
).

La exposición de los bienes inmateriales se expresan en el activo no corriente, netro de amortización acumulada y cuando sean significativos los conceptos que lo integran, los mismos se expondrán por nota o cuadro anexo a los estados contables, explicando la composición del rubro como así  también el método de amortización empleado.

La LSC se refiere a estos bienes en el artículo 63

“……… En el balance general deberá suministrarse la información que a continuación se requiere:

1) En el activo:

f) Los bienes inmateriales, por su costo con indicación de sus amortizaciones acumuladas;

g) Los gastos y cargas que se devenguen en futuros ejercicios o se afecten a éstos, deduciendo en este último caso las amortizaciones acumuladas que correspondan;…………”
 Por su parte el artículo 64 que regula la exposición del estado de resultados o cuenta de ganancias y pérdidas del ejercicio establece que:

“……..4) Gastos de estudios e investigaciones;

………6) Los gastos por publicidad y propaganda;

En tanto que el artículo 65 sobre las notas complementarias se refiere a estos

“…………….2) Cuadros anexos:

b) De bienes inmateriales y sus correspondientes amortizaciones con similar contenido al requerido en el inciso anterior………….”

Y por último el artículo 66 que regula las manifestaciones que debe contener la Memoria,  dice:

“……..Los administradores deberán informar en la sobre el estado de la sociedad en las distintas actividades en que se haya operado y su juicio sobre la proyección de las operaciones y otros aspectos que se consideren necesarios para ilustrar sobre la situación presente y futura de la sociedad. Del informe debe resultar..”:
Desde el punto de vista jurídico
 También diversos autores y juristas han desarrollado estas cuestiones de los inmateriales desde el punto de vista jurídico (
)  tanto en los aspectos de los derechos reales de propiedad, como las acciones precautorias de protección (
)
En general se tratan los siguientes intangibles:
· Marcas de fábrica, de comercio y de servicio
La marca es el signo (isotipo, logotipo, denominación) que permite distinguir una  mercadería de otros similares, como también los servicios que un empresa brinda La marca es tan importante como el producto o servicios misma ya que permite obtener y mantener la clientela y esa característica es una fuente de consideración patrimonial. Para el que compra el producto o recibe el servicio es una característica de la “confianza” de la expectativa garantizada Por tanto proteger la marca beneficia a su propietario y todos en general y constituye un medio para estimular el desarrollo de la buena “fama” en un régimen de competencia. 

· Patentes de invención.

Los derechos que todo descubridor o inventor tienen sobre su descubrimiento o invento tiene un amparo normativo de la máxima entidad ya que la Constitución consagra expresamente tal derecho en el artículo 17  (
) y actualmente  regulada por la ley 24572

· Dibujos y modelos industriales
Además las empresas tienen interés en registrar dibujos y modelos, los cuales se refieren a la forma o el color de los productos. Toda combinación de líneas, de colores con individualidad propia que aumenta su identificación y llama agradablemente la atención de los compradores de tales mercaderías, sin cambiar su destino, también toda combinación de formas pero no sobre una figura plana, sino con cavidades y relieves, que ocupan un lugar en el espacio. Sin duda son creaciones artísticas, estéticas, con fines industriales y mercantiles que otorgan figura, forma, contextura, dibujo, características o aspecto nuevo y original a los productos y protegidos por las leyes 11723 ley 11867 decr.-ley 6673/63, ratificado por ley 16478 (
)y reglamentado por decreto 5682/65. y   ley 3975

· Distinciones honoríficas.
La ley 11867 de transferencia de fondos de comercio (Transmisión de establecimientos comerciales e industriales ) establece en el artículo 1 Declárase elementos constitutivos de un establecimiento comercial o fondo de comercio, a los efectos de su transmisión por cualquier título: las instalaciones, existencias en mercaderías, nombre y enseña comercial, la clientela, el derecho al local, las patentes de invención, las marcas de fábrica, los dibujos y modelos industriales, las distinciones honoríficas y todos los demás derechos derivados de la propiedad comercial e industrial o artística.
Pero no tienen ese carácter y por tanto no son trasmisibles con el fondo las recompensas y distinciones meramente individuales otorgadas al comerciante personalmente, y no al establecimiento o sus productos 

· Regulaciones especiales


Existen varios sitemas normativos que dan especial tratamiento y protección a estos bienes, tales:

· Ley 3192


Tratado Sobre Propiedad Literaria Y Artística    

                                           Montevideo 1889

· Ley 11723

Propiedad intelectual

· ley 11867 

Transmisión establecimientos comerciales 
· Ley 17011

Convención de París

· Ley 17251 

Convención de Berna, Acta Bruselas-1948
· Ley 17648

Sadaic

· Ley 19963 

Convención Fonogramas. Ginebra 1971
· Ley 22195

Convención OMPI
· Ley 22362

Marcas

· Ley 23.921 

Convención de Roma-1961 (protección de los artísticas 
                                                    intérpretes o ejecutantes, los productores de fonogramas y los 
                                                   organismos de radiodifusión)

· Ley 24039 

Convenio Sobre Registro de obras audiovisuales

· Ley 24425 

Acuerdo sobre los Aspectos de los Derechos de la
           Propiedad Intelectual relacionados con el Comercio     

           ADPIC
· Ley 24481

Ley de Patentes de Invención y Modelos de Utilidad

· Ley 24572

Patentes (Modificada por la Ley 25.859)
· Ley 24776 

Ley de Confidencialidad

· Ley 25036

Software (actualiza ley 11723)
· Ley 25140

Acta París-1971 Tratados de la OMPI sobre Derecho 
          Autor y la Interpretación o ejecución y fonogramas
· Decreto ley 12088/57
Convención Universal sobre derecho de autor. 

                                           Ginebra 1952

· Decreto Ley 6673/63    Modelos y Diseños Industriales
· Decreto 1670/74
AADI  y CAPIF

Propiedad Intelectual y Marcas

Esquema de la ley 11723 (B.O. 30-09-1933, con las reformas de los decretos leyes 12063/57 y 1224/58 y de las leyes 20098, 23479, 23741, 24249, 24286 y 25036)

Concepto de Propiedad Intelectual
Es la facultad que tiene el autor de disponer, publicarla, ejecutarla, representarla y exponerla en público, enajenarla, traducirla, adaptarla o autorizar su traducción y reproducirla en cualquier forma y comprende
· Son obras científicas, literarias y artísticas

· Escritos de toda naturaleza extensión

· Programas de computación fuente y objeto

· Las compilaciones de datos o de otros materiales

· Obras dramáticas

· Composiciones musicales, drámatico-musiclaes

· Obras cinematográficas

· Obras coreográficas y pantomimicas

· Obras de dibujo, pintura, escultura arquitectura

· Modelos y obras de arte o ciencia aplicadas al comercio o a la industria

· Los impresos, planos y mapas

· Los plásticos

· Fotografías

· Grabados

· Fonogramas

· y toda producción científica, literaria artística o didáctica sea cual fuere el procedimiento de reproducción, inclusive el seudónimo registrado que el autor pudiera utilizar para difundir su obra.

Algunos casos especiales
· El titular del derecho de traducción sobre su obra traducida
· El adaptador, transportista, modificador o parodiador autorizado sobre la obra derecho de coautor (salvo pacto en contrario)

· Los discursos políticos, literarios, conferencias sobre temas intelectuales no pueden ser publicados sin autorización de sus autores

· Los discursos parlamentarios no pueden ser publicados con fines de lucro sin autorización

Son titulares de la propiedad intelectual
· El autor de la obra
· Sus herederos o derechohabientes
· Los que con permiso del autor la traducen, refunden, adaptan, modifican o transportan  sobre una nueva obra intelectual resultante
· Los empleadores cuyos trabajadores fueron contratados para elaborar un programa de computación y lo hubiesen producido en el desempeño de sus funciones laborales
La propiedad intelectual no es  perpetua, ni absoluta(
) 
La propiedad intelectual no resulta perpetua habiéndose establecido términos de orden público inmodificables por acuerdos de partes sea para prorrogarlos o disminuirlos, transcurrido los cuales desaparece el dominio sobre tales obras.
La propiedad intelectual sobre sus obras corresponde a los autores durante su vida y a sus herederos o derechohabientes hasta setenta años (
), no obstante los herederos o derechohabientes no podrán oponerse a que terceros reediten las obras del causante cuando dejan transcurrir más de diez años sin disponer su publicación.

Por su parte las obras anónimas pertenecientes a una persona jurídica le pertenecerán a la misma por el término de cincuenta años desde su publicación.

Existen otros términos para determinadas obras, como son 50 años para las obras cinematográficas, 20 años para la obra o retrato fotográfico, 20 años para la correspondencia epistolar

Por otra parte cualquiera puede publicar con fines didácticos o científicos, comentarios, críticas o notas referentes a las obras intelectuales incluyendo hasta mil palabras de obras literarias o científicas u ocho compases en las musicales y sólo en las partes del texto indispensables a ese efecto (
)

En esta materia resultan de interés especial la lectura y análisis de los siguientes casos vinculados a la reproducción mediante fotocopias de libros Ladowski, Carlos, resuelto por la CNCrim., y Corr. Sala IV del 25/08/77 (LL 1978-B-390,  Jauregui de Canedo María de las Mercedes  CNCrim y Corr Sala V, 30/11/73 (LL 184:385), Ferrari de Grisci Noemí CNCrim y Corre Sala III, abril 1-980 (LL 1981-B-16) ; Litman, Elías D. CNCRIM. Sala V (Def.) -Argibay, Camiña, Rivarola (en disidencia)- (Sent. "W", sec. 31 elDial - AI7FC);  "Sánchez, José Luis s/ recurso de casación" - CNCP - Sala III - 10/07/2003 (elDial - AA1BE6); Guebel, Diego Gabriel s/procesamiento" - CNCrim Y Correc de La Capital Federal - Sala V - 30/04/2003 (elDial - AA2A89)

De la Inscripción Registral
La ley establece un sistema y procedimiento registral de la propiedad intelectual que estará a cargo del Registro Nacional de la Propiedad Intelectual, en el ámbito del Ministerio de Justicia, en el cual se deberán inscribir y los editores depositar en principio tres ejemplares completos de toda obra publicada, las publicaciones periódicas también deberán inscribir éstas mediante la presentación de un ejemplar de la última edición.

La falta de inscripción trae como consecuencia la suspensión de los derechos del auto sobre su obra y los del editor sobre su edición

La protección especial de los derechos intelectuales
Sistema punitivo

La ley establece un régimen  punitivo de similar características al previsto en el art. 172 del Código Penal considerando a la violación del derecho de propiedad como una defraudación, a la vez que considera casos especiales de defraudación y secuestro de la edición ilícita a:

· El que edite, venda o reproduzca por cualquier medio o instrumento una obra inédita o publicada sin autorización de su autor o derechohabientes.

· El que falsifique obras intelectuales entendiéndose como tal la edición de una obra ya editada, ostentando falsamente el nombre del editor autorizado para ello

· El que edite, venda o reproduzca mayor número de ejemplares debidamente autorizados

En tanto que establece un régimen especial de penas de un mes a seis años de prisión a quienes

· Con fin de lucro reproduzcan un fonograma sin autorización por escrito de su productor o del licenciado del productor

· Con el mismo fin faciliten la reproducción ilícita mediante el alquiler de discos fonográficos u otros soportes materiales

· Reproduzcan copias no autorizadas por encargo de terceros mediante precio

· Almacenen o exhiban copias ilícitas y no puedan acreditar su origen mediante la factura que lo vincule comercialmente con un productor legítimo

· Importen las copias ilegales con miras a su distribución al público

La represión con prisión de un mes a un año o multa a quienes

· Representaren o hicieren representar públicamente obras teatrales o literarias sin autorización de sus autores o derechohabientes

· Ejecutaren o hicieren ejecutar públicamente obras musicales sin autorización de sus autores o derechohabientes

· Atribuyéndose indebidamente la calidad del autor, derechohabiente o la representación de quien tuviere derecho, hiciere suspender una representación o ejecución pública lícita.

Sistema de defensa colectiva

Después de vencidos los términos de dominio exclusivo de la propiedad intelectual, cualquier habitante de la Nación podrá denunciar al Registro Nacional de la Propiedad Intelectual la mutilación de una obra literaria, científica o artística, los agregados, las transposiciones, la infidelidad de una traducción o los errores de concepto y las deficiencias en el conocimiento del idioma original o de la versión, constituyéndose un jurado especial que podrá ordenar la corrección de la obra e impedir su exposición o la circulación de ediciones no corregidas que serán inutilizadas. 
Del contrato de edición (
) 
Hay contrato de edición cuando el titular del derecho de propiedad sobre una obra intelectual, se obliga a entregarla al editor y éste a reproducirla, difundirla y venderla. El autor conserva el derecho de propiedad intelectual, salvo que renuncie por el contrato de edición, en tanto el editor solo tiene derechos vinculados a la impresión, difusión y venta, sin poder alterar el texto y sólo podrá efectuar las correcciones de imprenta si el autor se negare o no pudiere hacerlo. El contrato concluye cuando se agotan las ediciones convenidas.

El contrato de edición es una figura típica a través de la cual el autor ejercita su derecho exclusivo a la explotación de la obra. Ello se hace mediante la cesión temporal al editor de determinadas facultades indisolublemente unidas (las de reproducir y distribuir) y, en su caso, la de comunicación pública (obras musicales y dramático-musicales), permaneciendo su derecho moral sobre aquélla y los restantes "derechos" de índole patrimonial no cedidos expresamente.

El contrato de edición no supone un simple intercambio entre la actividad intelectual y la actividad y organización empresarial comporta, ante todo, la obligación fundamental para el editor de reproducir y distribuir un determinado número de ejemplares de la obra, es decir, una obligación de hacer que constituye el eje sobre el que gira todo el contrato. Es esencial que esa obligación se realice por cuenta y riesgo del editor y a través de una compensación económica debida al autor. Hay en él un cierto aspecto de colaboración entre las partes no sólo porque en lo que concierne al editor su prestación es de ejecución continuada, sino porque, además, ambos están interesados en el éxito de la obra desde el punto de vista editorial.

Desde esta primera perspectiva, el contrato de edición es un contrato típico, bilateral, oneroso, conmutativo, consensual, de ejecución continuada y con ciertos rasgos de ser intuitu personae.

Como desarrolla Gómez Laplaza en su trabajo, considerar este contrato como intuitu personae resulta de suma trascendencia y así lo entienden muchos autores aun cuando algunos lo limitan solamente al autor Riera Aisa (
)  porque el contrato se celebra precisamente en atención a sus especiales circunstancias y por ello no le es lícito ser sustituido por otra persona distinta. Y respecto del editor "porque también en consideración a sus circunstancias contrató con él el autor de la obra, quien tuvo en cuenta los particulares de su capacidad profesional y demás elementos necesarios para la ejecución del trabajo al que se comprometió". Otras posturas  van desde considerar que este carácter no existe respecto del editor (Pouillet, Huasd, Blanc, etc.), o que existe sólo respecto de éste (Renouard, Nion, Lardeur, Calmels, etc.), o que lo que existe respecto del editor no es intuitu personae sino intuitu firmae porque lo que interesa al autor es la firma comercial, hasta considerar que no es posible determinar a priori sino que dependerá de las circunstancias de cada caso.

El autor glosado entiende respecto del editor que el legislador no ha consagrado el intuitu personae con carácter general en el contrato de edición, pero ha dejado en manos del autor la posibilidad de pedir la resolución por cambio de editor. Parece así poner el acento en lo relevante de la personalidad del editor, aunque la regla se dirige sobre todo a proteger al autor y creo que se basa en el hecho de que la obligación fundamental del editor se desarrolla a lo largo del tiempo, mientras que la del autor (en lo esencial: entregar la obra) puede ser instantánea, en tanto que añadir que la resolución del contrato en caso de muerte del autor no tiene sentido estando ya terminada y entregada su obra por muy intuitu personae que pueda considerarse respecto de él. 

Derecho de autor, a las marca y patentes

         El tema del análisis de la legitimidad de la propiedad intelectual, más allá de lo dispuesto por la normativa nacional e internacional sobre el tema ha sido abordado por muchos autores, en especial Vibes (
) ha desarrollado un amplio desarrollo de los antecedentes históricos que dieron nacimiento al derecho de autor, a las marca y patentes, sobre las teorías jurídicas que han justificado a estos institutos en el plano normativo y finalmente un análisis de la importancia de los derechos intelectuales

El estudio que seguimos llama la atención respecto de una reafirmación de los fundamentos de estos derechos hoy puestos en duda y disputados por diversas actividades económicas trascendentes (
). Asimismo desarrolla una breve historia respecto al reconocimiento de estos derechos que más allá de remotos antecedentes del derecho romano entiende que recien a partir del siglo XV con el nacimiento de la imprenta de tipos móviles comienza la lucha por el reconocimiento de los derechos de autor.

La amplitud del tema nos impone circunscribirnos a desarrollar

· En el ámbito del régimen de marcas y patentes la protección de la marca de alto renombre 

· El aporte de la marca en las sociedades comeciales. 

· Contratos que se pueden celebrar sobre los mismos,
· Tratamiento fiscal 

· Ley de concursos.

· Relación de las leyes de marcas respecto de la normativa sobre lealtad comercial.

Marcas


           El tema del análisis de la legitimidad de la propiedad intelectual, más allá de lo dispuesto por la normativa nacional e internacional sobre el tema ha sido abordado por muchos autores, en especial Vibes (
) ha expuesto un amplio desarrollo de los antecedentes históricos que dieron nacimiento al derecho de autor, a las marca y patentes, sobre las teorías jurídicas que han justificado a estos institutos en el plano normativo y finalmente un análisis de la importancia de los derechos intelectuales

El autor analizado llama la atención respecto de una reafirmación de los fundamentos de estos derechos hoy puestos en duda y disputados por diversas actividades económicas trascendentes (
). Asimismo desarrolla una breve historia respecto al reconocimiento de estos derechos que más allá de remotos antecedentes del derecho romano entiende que recien a partir del siglo XV con el nacimiento de la imprenta de tipos móviles comienza la lucha por el reconocimiento de los derechos de autor.

La amplitud del tema nos impone circunscribirnos a desarrollar

· En el ámbito del régimen de marcas y patentes la protección de la marca de alto renombre 

· El aporte de la marca en las sociedades comeciales. 

· Contratos que se pueden celebrar sobre los mismos,
· Tratamiento fiscal 

· Ley de concursos.

· Relación de las leyes de marcas respecto de la normativa sobre lealtad comercial.

La marca notoria
La notoriedad es un grado superior al que llegan pocas marcas. Es una aspiración que siempre tienen todas las empresas respecto de sus productos y sercicios. El lograr esa fama requiere una especial aceptación por parte de los clientes una “virtud” atribuida subjetivamente por los compradores o usuarios que se debe a varios factores de difícil aprehensión pero que puede genérica e inicialmente atribuirse al éxito que ha tenido el producto o servicio que las marcas distinguen. La marca notoria está por lo general asociada con productos de muy buena calidad e intensamente publicitados. Hay quienes hablan de productos de calidad excepcional (
), pero  lo cierto es que no obstante existir una íntima vinculación entre “marca”, “notoriedad” y “publicidad”, resulta dificultoso denotar conceptualmente a la “marca de renombre”. Pues aquellos diversos factores antes señalados han demostrado en la práctica que productos de inferior calidad y alto precio resultaban altamente adquiridos o usados por la notoriedad de la marca, como en otros casos la notoriedad no guardaba relación alguna con procesos de promoción o publicidad
Otras veces la propia notoriedad de la marca sumada a su inicial originalidad le hace perder el carácter marcario para asumir la denominación del producto que luego pasan a producir otras empresas (como son los  caso de birome, gilette claxon, frigidaire, gabardina  y celuloide, celofan), pero también ocurre que hay casos en que una marca notoria no se corresponde con ningún producto existente en el mercado (son aquellos caso en los cuales el uso del servicio de televisión por cable, permite ver programas extranjeros lo que da lugar a la muestra de cantidad de marcas que no pueden ser compradas en nuestro país. Muchas de ellas van haciéndose notorias. Marcas que no están en uso hoy, pero que lo fueron intensamente en el pasado pueden ser notorias).
Luego queda también verificar si se puede hablar de marcas notorias cuando se refieren a productos o servicios que son utilizados por muy minorías, selectos o restringidos sectores sociales (caso de los vinos Rutini, Champagne Cristal, o bien el caso de equipos de esquí, pelotas de golf, etc)
Para  Jorge Otamendi para que haya notoriedad la marca debe ser conocida por la mayor parte del público, sea consumidor o no del producto. Incluyo entre los que no son consumidores a eventuales o potenciales consumidores, pero también a aquellos que no lo son. La marca notoria es conocida por casi la totalidad del público Trasciende la rama comercial o industrial en la que se encuentra, a la vez que sea identificada con un producto o servicio determinado.

La notoriedad de una marca no requiere prueba. Si fuera necesario el hacerlo, entonces tal notoriedad no existe. Así lo han reconocido los tribunales al sostener que "la notoriedad de una marca es un hecho al alcance de todos o de una buena mayoría y no requiere, por tanto, de prueba específica .

El convenio de parís

En 1924 Expertos Técnicos para el Estudio de la Competencia Desleal reunida a instancias de la Sociedad de las Naciones elaboran un Proyecto Revisado de Artículos de Convenciones sobre la Competencia Desleal, en cuyo apartado D se otorga protección a la marca notoria. Dicho párrafo establecía que se podía denegar o cancelar el registro de una marca "notoriamente conocida en el comercio como perteneciente a un natural de otro país", y fijaba un término de cinco años al interesado para efectuar reclamos. Luego ese proyecto es incorporado y recogido en la Convención de Paris "Los países contratantes se comprometen a denegar o a invalidar, sea de oficio si la legislación del país lo permite, sea a pedido del interesado, el registro de una marca de fábrica o de comercio que sea la reproducción o la imitación susceptible de crear confusión, de una manera que la autoridad competente de dicho país del registro estimare ser allí notoriamente conocida como siendo ya la marca de un nacional de otro país contratante y utilizada para productos de un mismo género o de un género similar. ”   Luego en 1934 la siguiente conferencia de la Unión de Paris introdujo novedades al texto del artículo 6 antes transcripto, mediante la cual se pasó también a proteger la marca notoria
La última reforma a la Convención de París se realizó en la Conferencia de Lisboa de 1958. El art. 6º bis fue muy discutido en esa oportunidad y fueron varias las modificaciones adoptadas. Se estableció la prohibición del uso de una marca idéntica o similar a una marca notoria, "No es necesario que la marca notoria haya sido utilizada en el país donde se reclama su protección":

De tal manera que el titular de la marca notoria puede reclamar que:

· no se conceda el registro,
· se declare la nulidad, y se concedió  se ordene el cese del uso de las marcas que constituyan una reproducción, o imitación, o bien su traducción. También en los casos en que se ha hecho una reproducción o imitación parcial de una parte esencial de la marca, susceptible de crear confusión
El aporte de la marca en las sociedades comeciales. 

Toda vez que se pueden realizar  aportes  en especie a una S.R.L no cabe duda que puede entonces aportarse un fondo de comercio, pero también se pueden aportar bienes pertenecientes a un establecimiento comercial que no se traten  del fondo de comercio, pero la LSC no admite  los aportes de uso y goce en las sociedades de responsabilidad limitada salvo como prestaciones accesorias. De ello se deduce que no puedría  aportarse el uso de marcas Halperín opina que "no pueden ser aportados bienes inmateriales, como podría ser la firma, el nombre comercial o la clientela separada del establecimiento mercantil, ni la marca comercial si no integra el establecimiento comercial, citando a Ascarelli ("Teoría Della Concorrenza e Dei Beni Immaterialei" 2ª ed.). Debe ser así por la función de la marca, la protección del consumidor y de los acreedores sociales.(
)

En el Código de Comercio  no brindaba una solución clara a aquellos casos en que una persona pretendía asociarse mediante el aporte de marcas, proyectos, patentes, concesiones, estudios de mercado o de factibilidad, etc. Realmente resultaba tan dificultosa esta situación que se impedía la formación de empresas o al menos obligaban a constituirlas sobre bases irreales o no equitativas. (
)
La LSC además del establecimiento de  un régimen de prestaciones accesoria reguló el aportes en especie entre los que se incluye el uso de marca  y otros inmateriales diferencial según el tipo societario. No existe inconveniente en que se efectúen aportes de inmateriales salvo claro está respecto a las cuestiones que  eventualmente se pudieran presentar respecto de su valuación, en las sociedades por interés; en cuanto a las sociedades de responsabilidad limitada y por acciones los aportes deben consistir en bienes determinados, susceptibles de ejecución forzada y el inmaterial que se aporta es registrable reúne estas características.

También la LSC prevé en su artículo 229 la emisión de bonos de participación por prestaciones que no sean aportes de capital y que sólo dan derecho a participar en las ganancias de ejercicio.

Ley de concursos.

El artículo 39 de la LCQ establece en el inciso 2) respecto del contenido del informe general que el síndico debe informar  la composición actualizada y detallada del activo, con la estimación de los valores probables de realización de cada rubro, incluyendo intangibles. 

Esta inclusión en el activo como la estimación de los valores probables de realización genera algunos inconvenientes en especial si se considera las resoluciones de los Consejos Profesionales (
), por otra parte como las marcas no se encuentran integradas como activo intangible adquirido o producido (no importa la notoriedad que haya adquirido la marca) debería establecerse que tanto los activos intangibles no contabilizados pero registrados a nombre de la concursada y la marca notoria deberán figurar en el informe general por su valuación de mercado como posible activo realizable   Como hemos dicho en varios pasajes de la presente guía la única posibilidad contable es la de asentar su costo de producción y registración o adquisición, pero en el estado de crisis y liquidación de la empresa no se pueden aplicar los mismos principios y los registros expositivos de estados contables no pueden erigirse por sobre la realidad realizable de activos

Esta situación que no sólo perjudica al deudor, afecta sin lugar a dudas a los acreedores, máxime si se decidiera la venta de la empresa en conjunto, ya que se podría estar transfiriendo un alto valor marcario por el cual el adquirente no afrontaría pago alguno. Se vulnera, el principio de realidad realizable de los activos ya que para evitar abusos especulativos en sentido contrario existen otros medios. 
Patentes (
)
La ley  24481 luego modificada y actualizada establece que es patentable toda creación humana que permita transformar materia o energía para su aprovechamiento por el hombre. Estas creaciones serán consideradas invenciones de productos o de procedimientos, siempre que sean nuevas, entrañen una actividad inventiva y sean susceptibles de aplicación industrial, también serán consideras como novedosa toda invención que no esté comprendida en el estado de la técnica.  Por estado de la técnica deberá entenderse el conjunto de conocimientos técnicos que se han hecho públicos, por la explotación o por cualquier otro medio de difusión o información
Asimismo se considerará que hay actividad inventiva cuando el proceso creativo o sus resultados no se deduzcan del estado de la técnica en forma evidente para una persona normalmente versada en la materia técnica correspondiente y habrá aplicación industrial cuando el objeto de la invención conduzca a la obtención de un resultado o de un producto industrial, entendiendo al término industria como comprensivo de la agricultura, la industria forestal, la ganadería, la pesca, la minería, las industrias de transformación propiamente dichas y los servicios.
Por otra parte la normativa no  considera como invenciones a  los descubrimientos, las teorías científicas y los métodos matemáticos; las obras literarias o artísticas o cualquier otra creación estética, así como las obras científicas; los planes, reglas y métodos para el ejercicio de actividades intelectuales, para juegos o para actividades económico-comerciales, así como los programas de computación; las formas de presentación de información; los métodos de tratamiento quirúrgico, terapéutico o de diagnóstico aplicables al cuerpo humano y los relativos a animales; la yuxtaposición de invenciones conocidas o mezclas de productos conocidos, su variación de forma, de dimensiones o de materiales, salvo que se trate de su combinación o fusión de tal manera que no puedan funcionar separadamente o que las cualidades o funciones características de las mismas sean modificadas para obtener un resultado industrial no obvio para un técnico en la materia, y toda clase de materia viva y sustancias preexistentes en la naturaleza.

En tanto no son patentables las invenciones cuya explotación deba impedirse para proteger el orden público o la moralidad, la salud o la vida de las personas o de los animales o para preservar los vegetales o evitar daños graves al medio ambiente; la totalidad del material biológico y genético, existente en la naturaleza o su réplica, en los procesos biológicos implícitos en la reproducción animal, vegetal y humana, incluidos los procesos genéticos relativos al material capaz de conducir su propia duplicación en condiciones normales y libres, tal como ocurre en la naturaleza (
)
Derecho de dominio

El derecho a la patente pertenecerá al inventor o sus causa-habientes quienes tendrán el derecho de cederlo o transferirlo por cualquier medio lícito y concertar contratos de licencia. La patente conferirá a su titular los siguientes derechos exclusivos, a) Cuando la materia de la patente sea un producto, el de impedir que terceros, sin su consentimiento, realicen actos de fabricación, uso, oferta para la venta, venta o importación del producto objeto de la patente; b) Cuando la materia de la patente sea un procedimiento, el de impedir que terceros, sin su consentimiento, realicen el acto de utilización del mismo.
Concesión de la Patente

Para obtener una patente será preciso presentar una solicitud escrita ante la ADMINISTRACIÓN NACIONAL DE PATENTES del INSTITUTO NACIONAL DE LA PROPIEDAD INDUSTRIAL.  La patente podrá ser solicitada directamente por el inventor o por sus causahabientes o a través de sus representantes, estableciéndose un régimen de prioridades en el caso de registro nacional de patentes extrajeras y para obtener la patente el que así lo solicita debe acompañar a su pedido la denominación y descripción de la invención; los planos o dibujos técnicos que se requieran para la comprensión de la descripción; una o más reivindicaciones;  un resumen de la descripción de la invención y las reproducciones de los dibujos que servirán únicamente para su publicación y como elemento de información técnica; 

La invención deberá ser descripta en la solicitud de manera suficientemente clara y completa para que una persona experta y con conocimientos medios en la materia pueda ejecutarla. Asimismo, deberá incluir el mejor método conocido para ejecutar y llevar a la práctica la invención, y los elementos que se empleen en forma clara y precisa. Los métodos y procedimientos descriptos deberán ser aplicables directamente en la producción. En el caso de solicitudes relativas a microorganismos, el producto a ser obtenido con un proceso reivindicado deberá ser descripto juntamente con aquél en la respectiva solicitud, y se efectuará el depósito de la cepa en una institución autorizada para ello, conforme a las normas que indique la reglamentación. 

La ADMINISTRACIÓN NACIONAL DE PATENTES realizará un examen preliminar de la documentación y podrá requerir que se precise o aclare en lo que considere necesario o se subsanen omisiones. Luego procederá a publicar la solicitud de patente en trámite dentro de los DIECIOCHO (18) meses, contados a partir de la fecha de la presentación. A petición del solicitante, la solicitud será publicada antes del vencimiento del plazo señalado

De los modelos de utilidad

 Toda disposición o forma nueva obtenida o introducida en herramientas, instrumentos de trabajo, utensilios, dispositivos u objetos conocidos que se presten a un trabajo práctico, en cuanto importen una mejor utilización en la función a que estén destinados, conferirán a su creador el derecho exclusivo de explotación, que se justificará por títulos denominados certificados de modelos de utilidad.  Este derecho se concederá solamente a la nueva forma o disposición tal como se la define, pero no podrá concederse un certificado de modelo de utilidad dentro del campo de protección de una patente de invención vigente. 

El dominio no es perpetuo

La patente tiene una duración de veinte (20) años improrrogables, contados a partir de la fecha de presentación de la solicitud. – En tanto el certificado de los modelos de utilidad tendrá una vigencia de DIEZ (10) años improrrogables,
El derecho que confiere una patente no producirá efecto alguno contra:

a) Un tercero que, en el ámbito privado o académico y con fines no comerciales, realice actividades de investigación científica o tecnológica puramente experimentales, de ensayo o de enseñanza, y para ello fabrique o utilice un producto o use un proceso igual al patentado;

b) La preparación de medicamentos realizada en forma habitual por profesionales habilitados y por unidad en ejecución de una receta médica, ni a los actos relativos a los medicamentos así preparados;

c) Cualquier persona que adquiera, use, importe o de cualquier modo comercialice el producto patentado u obtenido por el proceso patentado, una vez que dicho producto hubiera sido puesto lícitamente en el comercio de cualquier país. 
d) El empleo de invenciones patentadas en nuestro país a bordo de vehículos extranjeros, terrestres, marítimos o aéreos que accidental o temporariamente circulen en jurisdicción de la República Argentina, si son empleados exclusivamente para las necesidades de los mismos.

La protección especial de los derechos intelectuales
Sistema punitivo y acción civil

Los derechos del inventor se encuentran protegidos fundamentalmente mediante el establecimiento de un sistema punitivo que prevé una figura atenuada del art. 172 del Cod. Penal, como así también se permite a los  titulares de la patente de invención y  licenciatarios del modelo de utilidad, ejercer acciones civiles para que se prohíba la continuación de la explotación ilícita y para obtener la reparación del perjuicio sufrido. La defraudación de los derechos del inventor,  reputado como delito de falsificación, se reprime con prisión de seis (6) meses a tres (3) años y multa. Igualmente sufrirá la misma pena el que, a sabiendas, produzca o haga producir uno o más objetos en violación de los derechos del titular de la patente o del modelo de utilidad; importe, venda, ponga en venta o comercialice o exponga o introduzca en el territorio de la República Argentina, uno o más objetos en violación de los derechos del titular de la patente o del modelo de utilidad.

En tanto que se establece una pena de 8 meses a cuatro años  al que fuera socio mandatario, asesor, empleado u obrero del inventor o sus causahabientes y usurpe o divulgue el invento aún no protegido;  corrompiendo al socio, mandatario, asesor, empleado u obrero del inventor o de sus causa-habientes obtuviera la revelación del invento; o bien cuando se viole la obligación del secreto impuesto en esta ley. Y en caso  de reincidencia la pena será duplicada.

También se prevé la pena de multa para aquellos que sin ser titulares de una patente o modelo de utilidad o no gozando ya de los derechos conferidos por los mismos, se sirve en sus productos o en su propaganda de denominaciones susceptibles de inducir al público en error en cuanto a la existencia de ellos
ADDENDA

Los  Casos  Isenbeck Quilmes – Quilmes Isenbeck

Resultan  conocidas las disputas que han mantenido estas dos empresas imputandose falta de lealtad comercial y uso indebido de marca, estos dos casos son:

1.- C. Nac. Civ. y Com. Fed., sala 3ª, 03/09/2002 - Cervecería Argentina S.A. ISENBECK s/medidas cautelares 

Si se considera que las actuaciones en las que la peticionaria solicitó la intervención como parte coadyuvante ya se encontraban tramitando ante la CNDC., por lo menos, el 27/5/2002, y que el art. 13 ley 25156 establece que en todos los casos sometidos a la notificación prevista en el art. 8 , la Comisión deberá dictar resolución fundada dentro de los 45 días de presentada la solicitud y documentación respectiva, en tanto que el art. 14 dispone que transcurrido ese plazo la operación se tendrá por autorizada tácitamente, no es dudoso inferir que la falta de pronunciamiento respecto de la concesión del recurso es susceptible de provocar el daño irreparable que la accionante invoca. Pues desconociendo el estado en que se encuentra el procedimiento en las referidas actuaciones por no tener acceso al expediente, no se puede descartar la posibilidad de que se resuelva la cuestión sin que se hubiera decidido -con carácter definitivo- sobre su derecho a intervenir en el carácter solicitado debido a la falta de pronunciamiento en tiempo de la CNDC. sobre el recurso de apelación y el pedido de suspensión formulados en la instancia administrativa, afectándose de esa manera su derecho de defensa. Es que, el art. 450 , CPPN. (aplicable supletoriamente art. 56 ley 25156) establece que se deberá proveer sin más trámite, encontrándose vencidos -de acuerdo con las constancias acompañadas por la peticionaria- los plazos que prevén los arts. 125 y 161 de ese ordenamiento legal. También se encuentra - prima facie- vencido el término que fija el art. 53 ley 25156 y del decreto 89/2001 para la elevación del expediente a este tribunal. Frente a esa demora y a los eventuales perjuicios de la peticionaria en cuanto a su derecho a obtener una decisión oportuna respecto del recurso de apelación interpuesto, la medida requerida aparece como razonable. La decisión que se adopta no ha examinado el derecho que invoca la peticionaria a que se la tenga por parte coadyuvante en las actuaciones ante la CNDC., sino sólo su derecho a obtener un pronunciamiento oportuno respecto de la apelación interpuesta contra la resolución que rechazó el pedido dirigido a que se le reconociera aquél carácter y a que se suspendiera el trámite (circunstancia que puede derivar del efecto con el que -eventualmente- se concediera la apelación), pues de lo contrario el acceso a la instancia judicial que asegura la ley 25156 podría resultar tardía, con grave afectación de sus derechos fundamentales (art. 18 CN.; esta sala, causa 2929/2002 del 15/8/2002).

2.- C. Nac. Civ. y Com. Fed., sala 2ª, 10/05/2001 - Cervecería y Maltería Quilmes S.A.I.C.A.G. s/medidas cautelares. 
04/08/2004 

Cese de difusión no autorizada de "Quilmes" y "Quilmes light". publicidad en La Nación y en página de internet. Libertad de expresión. Ejercicio sin censura previa. Responsabilidad ulterior. Verosimilitud del derecho y peligro en la demora. 

Es reiterada la doctrina de la Corte Sup. en cuanto a que el derecho a la libre expresión no es absoluto (fallos 119:231; 155:57; 167:121 269:189 310:508 y 321:3170 ). en este sentido, se ha señalado que "el ejercicio de la libertad de expresión no cuenta con impunidad una vez que esa expresión se ha exteriorizado" (Bidart Campos, G.I.., "Tratado Elemental del Derecho Constitucional Argentino", 1995, t. i, 408). en el caso, se ha acreditado que, en el aviso publicitario y en la página de internet examinados, casa Isenbeck procedió a la utilización de los signos marcarios `Quilmes' y `Quilmes light', cuya titularidad ostenta Cervecería y Maltería Quilmes S.A.I.C.A.G. por consiguiente, ponderando: a) que el titular de una marca cuenta con la exclusividad de su uso (conf. art. 4 ley 22362). exclusividad que hace a la esencia del sistema marcario y que, consecuentemente, debe contar con protección legal efectiva (conf. Otamendi, "Derecho de Marcas" , 2ª Ed. act. y ampl., n. 6.1, p. 249/251); y b) que casa Isenbeck no posee autorización de Cervecería Y Maltería Quilmes S.A.I.C.A.G para utilizar los signos marcarios indicados en el párr. precedente, corresponde tener por bien decretada la medida, dispuesta con base en los arts. 50 adpic. y 232 CPCCN y examinada la cuestión en el marco cautelar en el que se mueve la requerida. ello, pues "si antes -la libertad de expresión- esta exenta de censura, después apareja todas las responsabilidades civiles y penales, o de cualquier otra índole" (Bidart Campos, G.J. ob. cit., t. i, p. 408) y el damnificado cuenta, por ende, con la posibilidad real de peticionar a las autoridades -derecho de acción- y formular pretensiones, las que en estos casos particulares pueden ser preventivas, como son las medidas cautelares, demandas dirigidas a lograr el cese del acto, la abstención de editar o la inhibición directa sobre la edición, circulación o distribución del medio (conf. Gozaini, O.A., "Las medidas cautelares como censura previa en la libertad de expresión", ED 149-699). la conducta desplegada por casa Isenbeck es susceptible de ocasionar un indudable perjuicio a la peticionaria, con lo que va dicho que la sola prolongación en el tiempo de esta circunstancia configura acabadamente el peligro en la demora.

Unilever NV contra el Instituto Nacional de la Propiedad Industrial

La Sala III de la Cámara Nacional de Apelaciones en lo Civil y Comercial Federal confirmó la decisión por la cual el Juez Federal de Primera Instancia nº 2 hizo lugar a la demanda promovida por Unilever NV contra el Instituto Nacional de la Propiedad Industrial, con el objeto de que dejase sin efecto las resoluciones del 21.03.97 -en las que el INPI  denegó las solicitudes de patentes de reválida presentadas el 13.6.95 (acta nº 332.387 correspondiente a la patente de EE.UU. nº 5.246.694 del 21.09.93, que cubre una "composición de champú@) y el 27.7.95 (acta nº 332.958, correspondiente a la patente de Australia nº 647.681 del 20.11.92, que ampara "composiciones detergentes")- y ordenara la continuación de los trámites correspondientes. El juez consideró, con apoyo en jurisprudencia en materia previsional de la Cámara Contencioso Administrativo Federal, que el actor adquirió el derecho a ser regido por la ley vigente a la fecha de presentación de las solicitudes; a saber, la ley 111; y no por la nueva ley 24.481, con entrada en vigor -a su entender- el 28 de septiembre de 1995, conforme resulta de la aplicación del artículo 2º del Código Civil y del decreto 548/95 (fs. 501/3). La referida Sala III, por su parte, tras señalar que

el juez de grado no podía, sin agravio del derecho de defensa de la actora, introducir al debate una razón no esgrimida por la demandada, a saber: que a la fecha en que se presentaron las solicitudes de reválida ya regía el "ADPIC" (Acuerdo sobre los Aspectos de los Derechos de Propiedad Intelectual relacionados con el Comercio o TRIP's por sus siglas en inglés), puntualizó que el mismo sólo consagra niveles mínimos de protección, sin que ello obste a que los Estados miembros establezcan una más amplia que, por ejemplo, pueda incluir la reválida.

Añadió a ello -expresado sucintamente- que esta institución tampoco fue suprimida por el Tratado de París de 1883 (aprobado por ley 17.011); que la 111 fue derogada el 7.10.95, esto es, transcurridos ocho días de publicada oficialmente la ley 24.481; y que la presentación de las solicitudes de reválida durante la vigencia de la primera, determinó la adquisición de esos derechos por la actora. Citó jurisprudencia y doctrina e impuso las costas por su orden (cfse. fs. 536/43).

Contra dicha decisión dedujo recurso federal la demandada (fs. 548/60), el que contestado por la contraria (fs. 562/67), fue concedido por la Sala a fs. 569. –I

Sostiene la recurrente en su presentación que el decisorio de grado controvierte de manera directa la normativa consagrada por la ley federal 24.481 y su modificatoria 24.572 y por la ley 24.425, de lo que infiere la existencia de una cuestión federal directa relativa a la interpretación y aplicación de esas normas. Arguye, además, la existencia de una cuestión indirecta por arbitrariedad, en tanto se ha invocado como sustento de la solución una norma derogada, a saber: la ley 111 (artículo 18 de la Constitución Nacional). En concreto, le agravia que el a quo, so pretexto de evitar la supuesta vulneración del derecho de defensa de la actora, omitiera aplicar la ley 24.425, contrariando así la normativa de numerosas disposiciones constitucionales y legales que individualiza. Particularmente, la de los artículos 34, inciso 4º, del Código Procesal en lo Civil y Comercial de la Nación; 15, 21 y concordantes del Código Civil, y 31 y 75, incisos 22 y 23 de la Constitución Nacional. Añade -no sin antes aceptar que el ADPIC-TRIP'S puede ser mejorado o aun superado por los Estados adherentes que en el caso de las patentes de reválida no se trata de una distinción cuantitativa en punto a niveles de protección, sino -asevera- de otra de naturaleza sustancial, por cuanto los cambios introducidos por el citado acuerdo en lo relativo a los requisitos para patentar -receptados, a su turno, lo puntualiza, por la posterior ley 24.418- eliminan la posibilidad de subsistencia de aquel instituto. En ese orden de ideas, se detiene en las innovaciones que -a su modo de ver- justifican la anterior afirmación, enumerando -entre otras- la novedad absoluta o universal, requisito que, obviamente, no cumplimenta una patente de reválida, así como tampoco, la actividad inventiva diferenciada. Por último, estima que resultan arbitrarios los argumentos por los cuales la a quo se pronuncia a favor de la vigencia, respecto de la causa, de la ley 111, al tiempo que afirma padecer un gravamen de trascendencia institucional, puesto que -dice- dicho instituto debe ubicar en su justo lugar a los compromisos internacionales asumidos por el Estado Nacional y las leyes dictadas en su consecuencia que establecieron un nuevo orden, vigente -reitera- al momento del dictado de la decisión atacada.

Ante todo, es menester destacar que, al pronunciarse sobre la admisibilidad de la apelación extraordinaria, el a quo la concedió únicamente en cuanto se encuentra en tela de juicio la interpretación y aplicación de normas federales y no por arbitrariedad de sentencia. De ahí que, dado que la demandada no ha deducido recurso de hecho, la jurisdicción ha quedado expedita sólo en la medida en que el recurso ha sido concedido por el tribunal. Por ello, a pesar de destacar que, en rigor, la impugnante cuestiona el alcance conferido a dispositivos federales y no invoca la causal del artículo 14, inciso 1º, de la ley 48, que es, a mi juicio, la que procede, corresponde admitir esta presentación al mediar una cuestión federal, toda vez que en los actuados se ha puesto en tela de juicio, asimismo, la validez de actos de autoridad nacional –resoluciones nº 34.572/97 y nº 34.573/97 del Instituto Nacional de la Propiedad Industrial- y la decisión final ha sido contraria a su validez. A ese respecto, cabe recordar la doctrina que sostiene que, en la tarea de esclarecer la inteligencia de normas del carácter señalado, ese Tribunal no se encuentra limitado por las posiciones de la Sala ni de las partes, sino que le incumbe realizar una declaratoria sobre el punto disputado, según la interpretación que rectamente le otorgue (v. Fallos: 307:1457; 308:647; 312:2254, y, más recientemente, sentencia del 2 de abril de 1998, en S.C. R.287, L.XXXIII, "Rodríguez, Rafael Antonio y otros c/ Consejo Nacional de Educación Técnica s/ empleo público"). 

Al entrar al análisis de la cuestión, cabe anotar que la impugnadora cifra -en principio- su esfuerzo recursivo en el hecho de haberse omitido aplicar en la causa la ley 24.425, precepto al que concierne -según su apreciación- una aptitud derogatoria implícita respecto de la ley 111, en lo relativo al sistema de reválida de patentes (artículo 31 de la Constitución Nacional). No obstante, considero que, aun situados en la posición más favorable a la presentante de entender aplicable la ley 24.425, prescindiendo, inclusive, de la discusión relativa a la eventual naturaleza autoejecutoria de algunas de sus previsiones -particularmente, a la luz de lo dispuesto por el decreto 621/95- y aun de lo referido por el a quo a propósito de la eventual violación del derecho de defensa de la actora, la presentación no se hace cargo, con la seriedad que es debida, de los argumentos conducentes -en cuanto al punto- en  que se apoya el fallo en recurso, fracasando en su empeño por evidenciar que la norma haya derogado los dispositivos de la ley 111 relativos a la reválida. En tal sentido, merece destacarse que el recurrente se limita a reiterar la mayoría de los asertos vertidos en su escrito de apelación, centrando sus argumentos en la aseveración de que el sistema incorporado al aprobar el Acuerdo sobre los Aspectos de los Derechos de Propiedad Intelectual relacionados con el Comercio, es incompatible con la reválida implementada por la ley 111, coligiendo de ello -vuelvo a decirlo- su eficacia derogatoria respecto de aquélla, no obstante dejar a salvo -como ya se expuso- su opinión en orden a que el ADPIC pude ser mejorado o aun superado por los Estados signatarios (v. Artículo 1º, apartado 1º: "...Los miembros podrán prever en su legislación, aunque no estarán obligados a ello, una protección más amplia que la exigida por el presente acuerdo, a condición de que tal protección no infrinja las disposiciones del mismo..."). Tal afirmación de incompatibilidad -que con acierto el Tribunal a quo señala que fue introducida recién en ocasión de apelar- dado su muy breve desarrollo y su casi total falta de individualización de previsiones de la ley 24.425 de las que pueda razonablemente entenderse inferida, no dista de configurar una aseveración meramente discrepante respecto de la sostenida por la Sala, que cifró su parecer a este respecto -lo reitero- en la condición de protección mínima inherente al tratado, susceptible de ser ampliada por sus miembros, y compatible -siempre según esta inteligencia- con la reválida consagrada por los artículos 2, 5, 6, 46 y concordantes de la ley 111; y en la disposición del art. 17 de la Constitución Nacional ("...Todo autor o inventor es propietario exclusivo de su obra, invento o descubrimiento, por el término que le acuerde la ley..."), la que estimó, en rigor, particularmente congruente con la protección extendida por el artículo 2º de la ley 111 a las invenciones "verificadas y patentadas en el extranjero..." (v. fs. 539 vta./540). Dicha circunstancia adquiere, por tanto, en este plano, particular relevancia, tan pronto se advierte que, apreciado desde el vértice de lo estrictamente normativo, no parecen existir dudas -actualmente- de que la derogación efectiva de la ley 111 de Patentes de Invención, acaeció, en estricto, recién con el dictado de la ley 24.481. Adviértase a ese respecto que, en oportunidad de dictarse el decreto 621/95 (BO: 02.05.95), dicho dispositivo, al repasar la normativa vigente en esta materia, incluyó a las leyes 111, 17.011 y 24.425; las que -según declaró- pretendía sólo reglamentar hasta tanto el Congreso de la Nación sancionara una legislación definitiva en esta materia, dado lo dispuesto por el dec. 549/95; a lo que debe agregarse - como, por cierto, no dejó de destacarlo la hoy recurrente al rechazar las solicitudes de reválida (v. fs. 342 y 485/6)- que la propia ley 24.603, pretendiendo poner fin a la disputa generada en torno a la vigencia de la ley 111, estableció en su artículo 1º que: "...La ley 24.481 modificada por la 24.572, sustituyó y derogó a la ley 111". Puesta la cuestión en estos términos, concernía - estimo- la carga de acreditar la incompatibilidad a quien, en ausencia de una abrogación formal, pretendía la existencia de una implícita. A mi ver -insisto- la impugnante no ha logrado alcanzar ese propósito -el que pretendió erigir, virtualmente, sobre la invocación de dos preceptos del ADPIC, los artículos 27, ítem 1º, y 29 (v. fs. 556)-; máxime cuando éstos no se postulan como esencialmente diversos de dispositivos como los  del artículo 4º de la ley 111, compatible, como resulta de toda evidencia, con las patentes de reválida, en virtud –entre otros- del artículo 2º de dicha norma; y cuando el propio Acuerdo no resulta ajena, totalmente, la revalidación, la que contempla al remitir su artículo 2º, apartado 1º, a los artículos 1 a 12 y 19 del Convenio de París, siendo que el artículo 1º, apartado 4º, de este último, incluye entre las patentes de invención "...las diversas especies de patentes industriales admitidas por las legislaciones de los países de la Unión, tales como patentes de importación, patentes de perfeccionamiento,...etc.", a las que también aluden los artículos 1 y 8º, 2º pár., del decreto 621/95 (A propósito de una cuestión similar, si bien referida a la relación entre la ley 111 y el convenio aprobado por ley nº 17.011, v. el considerando 6º del precedente de Fallos: 302:1492). Sin perjuicio de lo expuesto, merece señalarse que el citado decreto 621/95, a cuyo propósito declarado ya se hizo referencia supra, al reglamentar "lo dispuesto por los tratados internacionales en conjunción con la ley 111" (v. considerando 5º), a tal punto estimó subsistente el régimen de reválida tras el dictado de la ley 24.425, que en su artículo 9º, párrafo 2º, adecuó el plazo de vigencia de dichas patentes al de las originales -en tanto no exceda el término de veinte (20) años- extremo que, por cierto, no fue cuestionado por el recurrente en su impugnación.

En cuanto a los restantes agravios, y previo poner de resalto que la L. 24.481 no contiene previsión alguna que resuelva qué ocurre con las solicitudes de reválida presentadas durante la vigencia de la ley 111, no concedidas al momento de cobrar vigor la nueva norma, procede señalar que, en rigor, el a quo en ningún punto desconoce la derogación de la ley 111 por la 24.481, ni tampoco que el nuevo sistema implementado por aquélla no reglamenta -en coincidencia con el ADPIC- el instituto de la revalidación. Por el contrario, ambas circunstancias son objeto de su admisión  expresa. Rechaza, en cambio, por estimar que a la fecha de presentación de las solicitudes de reválida (13.6.95 y 27.7.95) –ejercida la opción y cumplimentado el presupuesto de hecho previsto por la ley- el actor adquirió su derecho o, al menos, el de que su petición sea examinada a la luz de la ley 111, que pueda desestimarse tal solicitud con base en la posterior ley 24.481 ("de Patentes de Invención y Modelos de Utilidad"). A ese respecto, atendiendo a que la última norma, tras de ser observado su art. 102 -relativo a su entrada en vigor- por el decreto 548/95, no prevé expresamente una vigencia retroactiva -tema éste que, dicho sea de paso, no mereció objeción constitucional alguna por el apelante en el sub examine- destaca no sólo que dicho precepto no tuvo en mira alterar la situación de las solicitudes de reválida en trámite, sino también, la pertinencia de apreciar si las mismas resultan alcanzadas por la nueva legislación. En efecto, la Sala III, siguiendo mayormente en este punto la tradicional tesitura del profesor Pedro Breuer Moreno, expuesta en su ya clásico "Tratado de Patentes de Invención", sostuvo que la ley 111, por respeto al derecho del

inventor consagrado por el artículo 17 de la Constitución Nacional, permitió la revalidación en el país de las patentes otorgadas en el extranjero. Explicitó así la posición según la cual la patente extranjera, crea la presunción de que existe una invención real realizada por su titular, circunstancia que habilitaría una excepción al requisito de la novedad absoluta (no territorial) adoptado con relación a las patentes independientes o comunes (cfse. fs. 539 vta./540). Si bien la recurrente opone al criterio anterior su concepto conforme el cual el derecho nace a favor del interesado con el acto administrativo de su concesión, como contrapartida del acto de divulgación que importa haber presentado la solicitud de patente por ante la autoridad de aplicación, lo cierto es que la discrepancia de orden substancial se desplaza a: Distinguir si el depósito de la solicitud de reválida materializó la adquisición del derecho -o al menos, a que la presentación sea apreciada con arreglo a la ley 111- o, si por el contrario, ello constituyó la mera exteriorización de una expectativa jurídica, susceptible de ser contrariada por una disposición posterior (en este caso, la ley 24.481), sin que medie afectación de derechos adquiridos. En tales condiciones, si bien, los agravios de la recurrente no remiten derechamente en el punto a la interpretación de una norma federal -ley 24.481 y sus reformas- que, como quedó expuesto, nada dice sobre su aplicación temporal, estimo, no obstante, que el debate suscitado traduce una cuestión que excede el mero problema de la intertemporalidad de las leyes, para adentrarse en el terreno de la constitucionalidad estricta. Ello es así, toda vez que, como se expuso en elprecedente de Fallos: 314:1091 (v. voto del juez Fayt, cons.12), en la medida en que el contenido del artículo 3º del Código Civil se eleva del plano del derecho común, tiende a señalar que no pueden ser ignorados derechos amparados por garantías de orden constitucional, que es, en definitiva, lo que aquí se pretende. En efecto, si bien el principio de la no retroactividad de la ley no reviste los caracteres de una norma de derecho constitucional, es también exacto que aquel principio alcanza -en mi parecer- los contornos de tal, cuando se controvierte, como en el caso, si los actos cuestionados tienen por efecto alterar de modo substancial un derecho que se pretendió adquirido con la presentación de la solicitud de reválida. En tal hipótesis, ha dicho el Alto Cuerpo, el principio de la no retroactividad deja de ser una norma de orden infraconstitucional para confundirse con la garantía de la inviolabilidad de la propiedad reconocida por la Ley Suprema (Fallos: 137:47; 145:307; 151:103; 152:268; 163:155; 178:431;  238:496; 251:78; 317:218; 319:1915, etc.) la que se particulariza, en el caso, dada la específica referencia de esa cláusula a la situación del inventor, propietario exclusivo de su invento por el término de ley, con arreglo a las leyes que reglamenten su ejercicio (artículos 14, 17 y 75, incisos 18 y 19, de la Ley Fundamental); cuestión, por cierto, que atañe al interés comunitario en cuanto tutela la honestidad en las actividades comerciales y económicas (Fallos: 238:259; 256:364). 

Estimo menester recordar que V.E. ha decidido en forma reiterada que la Constitución Nacional no impone una versión reglamentaria en materia de validez intertemporal de leyes, por lo que el legislador o el juez, en sus respectivas  esferas, podrán establecer o resolver que la ley nueva destruya o modifique un mero interés, una simple facultad o un derecho en expectativa (S.C. C. nº 103, L.XXXIII, "Cambas, Carlos c/ Comisión Aseguradora de la Producción y Comercio de la Yerba Mate y/u otro", sentencia del 20 de agosto de 1998). Pero, en cada ocasión en que se ha sentado dicho principio, ha señalado, además, que ni el legislador ni el juez podrían, en virtud de una ley nueva o de su interpretación, alterar un derecho patrimonial adquirido al amparo de la legislación anterior (v. Fallos: 305:899; 314:1477; 317:218; 319:1915, entre otros). En tal sentido, V.E. ha puntualizado, asimismo, que para que exista derecho adquirido y,  por tanto, se encuentre vedada la aplicación de la nueva ley, es necesario que su titular haya cumplido -bajo la vigencia de la norma derogadatodas las condiciones sustanciales y los requisitos formales previstos en esa ley para ser titular del derecho de que se trata, aun cuando falte la declaración formal de una sentencia  o de un acto administrativo, pues éstos sólo agregan el reconocimiento de aquél o el apoyo de la fuerza coactiva necesaria para que se haga efectivo (v. Fallos: 296:719, 723; 298:472; 300:225; 304:871; 305:899; 314:481; 317:1462; 319:1915, entre otros). En cambio -ha dicho, también, la Corte- no existe afectación de derechos adquiridos cuando la aplicación de la nueva normativa tan sólo afecta los efectos en curso de una relación jurídica, aun nacida bajo el imperio de la ley antigua; es decir, que la ley derogada sólo rige respecto de los actos o hechos ocurridos durante ese tiempo, y hasta la fecha en que entra en vigor la nueva ley (v. Fallos: 299:146; 306:1799; 319:1915, entre muchos otros); lo que por cierto, en nada desconoce las exigencias de la seguridad jurídica, que, según V.E. tiene decidido reiteradamente, son de orden público y poseen jerarquía constitucional (v. Fallos: 172:21; 201:159, 414; 235:171, 512; 243:464; 251:78; 317:218, etc.). Lo anterior, no es ocioso remarcarlo, resulta conteste con la tradicional postura del Cuerpo en orden a que son amplias las potestades del legislador en cuanto a introducir cambios en las leyes, ya que la modificación de éstas no da lugar a cuestión constitucional alguna ni existen derechos adquiridos a su inalterabilidad (Fallos: 310:1163, voto del juez Fayt, cons. 10º, y sus citas), doctrina ésta que V.E. extendió con particular énfasis a las previsiones sobre procedimiento y jurisdicción (Fallos: 306:2101; 310:1924, 2845; 313:542, entre muchos). En consecuencia -debo concluir- resulta necesario en cada caso indagar el momento o la época en que se cumplió el hecho, acto o relación jurídica que engendró y sirvió de fundamento al supuesto derecho, ya que tal circunstancia habrá de determinar cuál es la norma aplicable; en la hipótesis, la ley 111 o la nº 24.481 y sus reformas. Ello es así, toda vez que como emerge de las constancias de autos y ha sido objeto de expreso reconocimiento por ambas partes, las peticiones de revalidación de patentes de que se trata, fueron presentadas en vigencia de la ley 111 (13.6.95 y 27.7.95, respectivamente), dispositivo, como se señaló, derogado, más tarde, por la ley 24.481.

En autos, si bien la accionada se detuvo, en oportunidad de las denegatorias, en la circunstancia de que el nuevo régimen no contempla el instituto de la revalidación de las patentes extranjeras, lo cierto es que en los respectivos dictámenes que les proveyeron de sustento, hizo mérito de que las consecuencias no consumadas de las relaciones jurídicas en curso de desarrollo, resultan alcanzadas por la nueva ley en la materia. Empero -cabe aclararlo- se tuvieron por tales, a todas aquéllas anteriores al acto de la concesión de la patente (v. fs. 337/42 y 480/6). Situada la cuestión en este punto, debe destacarse que las solicitudes de patentes de revalidación en la ley 111,se hallaban sometidas a las mismas formalidades que las restantes patentes (artículos 2 y 15 a 25), hecho que comporta una activa participación del Estado en la concesión del derecho. A ello se agrega, atento a la fecha de presentación de las peticiones en disputa, las respectivas disposiciones del decreto 621/95, publicado el 2 de mayo de 1995 y las previsiones a las que éste remite y reglamenta. En efecto, admitiendo que son independientes de la patente extranjera en que se fundamentan, la normativa exige que se indague si la invención es patentable, como si no lo hubiese sido en la jurisdicción de que proviene, lo que supone su sometimiento al examen previo establecido por la disposición, el que comprende una faz formal, para determinar si las descripciones son claras y definen la invención, y otra substancial, para determinar si el invento es patentable, particularmente, en este caso, a la luz de los requisitos específicos de la reválida. Dicho trámite involucra, en concreto, la acreditación de las "formalidades" a que se refiere el art. 2º de la ley 111, entre las que debe consignarse: a) cumplimiento de los requisitos del artículo 15 y siguientes de la ley 111; b) verificación y patentamiento en ámbito foráneo; c) cumplimiento de las exigencias de los artículos 3 y 4 de la ley 111; d) pago del tributo del art. 6º; e) subsistencia de la patente extranjera al tiempo de la solicitud de revalidación nacional (art. 46); etc., apreciado todo ello, por cierto, con arreglo a las disposiciones del decreto 621/95, en cuanto resultaren aplicables a la reválida. De lo anterior se desprende que las patentes de revalidación en el régimen de la ley 111, no operaban automáticamente, frente a la mera acreditación de una patente extranjera, sino que debía cumplimentarse un trámite destinado, formal y sustancialmente, a comprobar su procedencia, por ante un organismo examinador y con arreglo a un procedimiento eminentemente técnico preestablecido; resultando de especial relevancia la solicitud en lo relativo a la prioridad y a la prelación en el orden de estudio respecto a otras posteriores en la misma área de análisis. De ello se deriva que las normas relativas a las formalidades que deben cumplirse para el reconocimiento del derecho revistan tamaña importancia, ya que lo que confiere un zona exclusiva de fabricación y comercio no es la creación, sino la patente que determina su existencia, naturaleza y límites, y fija el punto de partida del privilegio (v. artículos 21 y 53, ley 111), mientras que la invención no patentada confiere a su autor un título idóneo para la obtención de la patente. Adviértase a ese respecto que el Alto Tribunal ha señalado que la entrega al dominio público del descubrimiento o invento importa un abandono del derecho a la patente, sin que ello importe una alteración de la prerrogativa que la Ley Suprema reconoce al inventor, sino una reglamentación razonable de las condiciones que aquél ha de cumplir para pretender la exclusividad de la explotación de su invento, que es, finalmente, de lo que trata la patente, en un contexto, por cierto -no es ocioso remarcarlo- de derechos no absolutos (v. Fallos: 238:259 y sus citas). Es por eso que en este marco debe apreciarse el precedente anterior registrado en Fallos: 226:714, en que V.E. distinguió entre el derecho del autor, que por disposición constitucional nace por y con el hecho del invento, y la patente, cuyo objeto es regularizar y proteger ese dominio; con particular énfasis en la importancia que tiene la estabilidad aludida y el valor que debe atribuirse a la decisión que otorgó la patente tras un procedimiento en el que se cumplieron los requisitos legales y reglamentarios. En tales condiciones, y al haber tramitado las solicitudes de que se trata en su aspecto más inicial -a saber: el de la sola presentación- considero que no es válido concluir que la Administración se encuentra frente a una situación jurídica ya consolidada, determinante de la ultraactividad  de la ley 111, toda vez que, a la fecha de entrada en vigencia de la reciente ley 24.481, el trámite de revalidación se encontraba totalmente pendiente de substanciación, sin que en punto alguno de su reclamo la actora alegue ni evidencie el

cumplimiento de la totalidad de sus requisitos, ni la existencia de demoras atribuibles a la accionada, pasando, por ende, la nueva norma a regir los tramos de su desarrollo aún no consumados. Lo antes dicho comporta, es menester destacarlo, que no es del caso concluir que se encuentran cumplimentadas las condiciones de fondo y de forma previstas en la legislación para la adquisición del derecho de que se trata (cfse. Lo expuesto en el acápite VII, párrafo 2º, de este dictamen). En consecuencia, y dada la supresión de este instituto en la nueva ley en la materia, estimo que la expectativa puesta de relieve en la solicitud de reválida, pudo legítimamente ser dejada de lado sin agravio a derecho adquirido alguno de la firma interesada, toda vez que, como se dijo, no existe, en cuanto tal, un derecho a la inalterabilidad de las leyes (Fallos: 305:2205; 310:1163, voto del juez Fayt, cons. 10º). Por último, juzgo necesario poner de resalto que la solución a que se arriba, resulta plenamente congruente con el nuevo sistema puesto en marcha con el dictado de ley 24.481, norma que, a la postre, viene a ser el ordenamiento que el legislador actualmente consideró el más equitativo y correcto y que no ha sido objeto de impugnación por la parte actora y cuya validez -para finalizar- ha sido por ella admitida expresamente. 

Por todo lo expresado, opino que debe revocarse la sentencia recurrida, con el alcance que se indica. 

Buenos Aires, 13 de julio de 1999. FELIPE DANIEL OBARRIO

Nihon Bayer Agrochem K.K. c/ Instituto Nacional de la Propiedad Industrial s/ Denegatoria de patente.(
)

Buenos Aires, 22 de agosto de 2002.

Vistos los autos: "Nihon Bayer Agrochem K.K. c/ Instituto Nacional de la Propiedad Industrial s/ denegatoria de patente".

Considerando:

1º) Que la Cámara Nacional de Apelaciones en lo Civil y Comercial Federal, por su Sala III, revocó lo resuelto en la instancia anterior y rechazó la demanda mediante la cual la firma Nihon Bayer Agrochem K.K. impugnó la resolución administrativa PN 960101329, dictada por el Instituto Nacional de la Propiedad Industrial el 14 de septiembre de 1998, con costas de ambas instancias a la actora. Contra ese pronunciamiento, la vencida interpuso el recurso extraordinario (fs. 166/181), que fue concedido a fs. 201.

2º) Que la actora, empresa con domicilio en Japón, presentó el 8 de febrero de 1996 una solicitud de patente de reválida (acta 335.356), divisional de la solicitud madre compleja presentada el 15 de diciembre de 1993. La solicitud madre (acta 326.909) fue finalmente otorgada, tras resolución judicial (causa 823/99). En opinión de la actora, si el trámite de la solicitud compleja debía regirse por las disposiciones de la ley 111, era evidente su derecho a que la solicitud de patente divisional Cuya fecha debía remontarse al 15 de diciembre de 1993 también fuese regida por el mismo marco legal, conforme a los principios del Convenio de París (art. 4, inc. G, puntos 1 y 2) y a las disposiciones del acuerdo ADPIC (arts. 1.1. y 2).

3º) Que los agravios suscitan cuestión federal típica pues entrañan la interpretación y aplicación de normas de naturaleza federal Convenio de París, tratado ADPIC y leyes

24.481 y 24.572, y la decisión del tribunal a quo ha sido contraria al derecho que la apelante fundó en ellas (art. 14,inc. 3º, ley 48).

4º) Que la recurrente funda su derecho esencialmente en el art. 4, inc. G, punto 2, del Convenio de París (Acta de Estocolmo de 1967), y en el art. 2.1. del acuerdo ADPIC, que ordena a los estados miembros cumplir esas disposiciones. Según esa norma, el solicitante podrá, por su propia iniciativa, dividir la solicitud de patente compleja, conservando la fecha de la solicitud madre inicial en el caso, el 15 de diciembre de 1993 como fecha de cada solicitud divisional. Fijado el tiempo crítico a diciembre de 1993, habida cuenta de que regía la ley 111, la cual contemplaba el instituto de la revalidación de patentes, la actora se entiende con derecho a la solicitud divisional presentada por acta 335.356.

5º) Que, sin embargo, las disposiciones del Convenio de París deben ser integradas con los principios y normas del acuerdo ADPIC, y deben ser aplicadas en el contexto global, evitando un criterio hermenéutico que enfrente ambos cuerpos y soslaye la necesaria complementación entre normas y principios. En este orden de ideas, el art. 4, inc. G, punto 2, del Convenio de París no puede ser aplicado aisladamente, sino en el espíritu del tratado ADPIC, y con la debida ponderación de la circunstancia fáctica relevante del caso, esto es, considerando que la solicitud compleja era una reválida de patente extranjera. En consecuencia, la solicitud divisional que se formuló el 8 de febrero de 1996 también participa de la característica esencial de ser una revalidación de patente extranjera.

6º) Que, tal como ha establecido esta Corte en la causa "Unilever" (Fallos: 323:3160), la revalidación de patentes extranjeras es una institución extraña al funcionamiento global del sistema de prioridades del acuerdo ADPIC, incompatible con los principios que los estados miembros aceptaron al aprobar tal acuerdo, cuyos efectos sobre el orden jurídico argentino se produjeron inmediatamente, es decir, a partir del 1º de enero de 1995 (considerandos 12 y 16 del precedente "Unilever", Fallos: 323:3160). 7º) Que, en consecuencia, es infundada la pretensión de la recurrente pues a febrero de 1996 carecía del derecho a solicitar una patente de reválida divisional, tal como se decidió en la resolución denegatoria dictada por el Instituto Nacional de la Propiedad Industrial (PN 960101329), impugnada en este litigio. Por ello, y de conformidad con lo dictaminado por el señor Procurador Fiscal, se declara formalmente admisible el recurso extraordinario deducido por la actora y se confirma la sentencia apelada. Con costas (art. 68 del Código Procesal Civil y Comercial de la Nación). Notifíquese y, oportunamente, devuélvanse los autos. JULIO S. NAZARENO - EDUARDO MOLINE O'CONNOR - CARLOS S. FAYT - AUGUSTO CESAR BELLUSCIO – ENRIQUE SANTIAGO PETRACCHI (en disidencia parcial) - ANTONIO BOGGIANO - GUILLERMO A. F. LOPEZ - GUSTAVO A. BOSSERT (en disidencia parcial)- ADOLFO ROBERTO VAZQUEZ (según su voto). ES COPIA

-//-TO DEL SEÑOR MINISTRO DOCTOR DON ADOLFO ROBERTO VAZQUEZ Considerando: 

1º) Que Nihon Bayer Agrochem K.K. (una empresa domiciliada en Japón) presentó el 8 de febrero de 1996 una solicitud de patente de reválida, referente a compuestos heterocíclicos para combatir insectos dañinos (acta 335.356), que se postuló como divisional de la solicitud madre –compleja requerida el 15 de diciembre de 1993 mediante acta 326.909 e inscripta posteriormente por efecto de una sentencia judicial. Que dicha solicitud de patente de revalida fue denegada por el Instituto Nacional de la Propiedad Industrial por resolución administrativa PN 960101329 del 14 de septiembre de 1998.

2º) Que la Cámara Nacional de Apelaciones en lo Civil y Comercial Federal, por su Sala III, revocó lo resuelto en la instancia anterior y rechazó la demanda mediante la cual la firma solicitante impugnó la resolución administrativa indicada, con costas de ambas instancias a su cargo. Contra ese pronunciamiento, la vencida interpuso recurso extraordinario (fs. 166/181), que fue concedido a fs. 201. 

3º) Que, en cuanto aquí interesa, sostiene la recurrente que si el trámite de solicitud madre -compleja- se erigió por las disposiciones de la ley 111, lo mismo debe predicarse respecto de la solicitud divisional aunque formalmente se hubiera presentado en momento en que aquélla y a no regía, pues ello es lo que resulta del Convenio de París en cuanto autoriza al solicitante de una patente compleja a dividir la

solicitud conservando, como fecha de solicitud parcial, la fecha de la solicitud inicial (art. 4, inc. G, punto 2), esto es, en el sub lite, la del 15 de diciembre de 1993, en que sí estaba en vigor la ley 111. Cita en apoyo de tal solución lo previsto por el art. 2.1. del acuerdo ADPIC, que ordena a los estados miembros cumplir con tal disposición. 4º) Que los agravios suscitan cuestión federal típica pues entrañan la interpretación y aplicación de normas de naturaleza federal -Convenio de París, tratado ADPIC y leyes

24.481 y 24.472-, y la decisión del tribunal a quo ha sido contraria al derecho que la apelante fundó en ellas (art. 14, inc. 3º, ley 48).

5º) Que la correcta comprensión del asunto exige no perder de vista que la solicitud madre -compleja- (acta 326.909) fue una reválida de una patente originalmente concedida en el extranjero el 17 de enero de 1986 (fs. 29) y que, en consecuencia, la solicitud divisional presentada el 8 de febrero de 1996 también participa de la característica esencial de ser una revalidación de patente extranjera.

6º) Que tal como lo ha destacado esta Corte, mediante el voto del juez Vázquez, en la causa "Unilever" (Fallos: 323:3160), la revalidación de patentes es una institución extraña al funcionamiento del régimen internacional de protección de invenciones que, valga aclararlo, adhiere al sistema de independencia de patentes, según el cual, no se hace depender de la primera todas las demás, sino que cada patente tiene su propia vida jurídica con arreglo a la legislación de cada país. Que, en ese sentido, la revalidación de patentes es una modalidad incompatible no sólo con el funcionamiento del sistema de prioridades del acuerdo ADPIC, sino también con el del Convenio de París invocado por la recurrente, cuya contradicción con el régimen otrora autorizado por la ley 111 fue destacada tempranamente por autorizada doctrina (Di Guglielmo, N. 

P., Patentes independientes y patentes de reválida, LL t. 142,pág. 247) y también señalada expresamente en el considerando 17 del citado voto redactado para la causa "Uni lever" (conf. en el mismo sentido: Correa, C.M., El régimen de patentes tras la adopción del Acuerdo sobre los Derechos de Propiedad Intelectual relacionados con el comercio, JA t. 2001-I, pág. 429, capítulo IV). 7º) Que, en consecuencia, es infundada la pretensión de la recurrente, pues a febrero de 1996 carecía del derecho a solicitar una patente de reválida divisional, tal como se decidió en la resolución denegatoria dictada por el Instituto de la Propiedad Industrial (PN 960101329), impugna da en este litigio.

Por ello y de conformidad con lo dictaminado por el señor Procurador Fiscal, se declara formalmente admisible el recurso extraordinario deducido por la actora y se confirma la sentencia apelada. Con costas (art. 68 del Código Procesal Civil y Comercial de la Nación). Notifíquese y, oportunamente, devuélvanse los autos. ADOLFO ROBERTO VAZQUEZ.

DISIDENCIA PARCIAL DEL SEÑOR MINISTRO DOCTOR DON ENRIQUE

SANTIAGO PETRACCHI

Considerando:

Que adhiero a lo expuesto en los considerandos 1 º a 4º, inclusive, del voto de la mayoría, a los que remito en razón de brevedad.

5º) Que en esta causa la actora ha sostenido en forma expresa lo que a continuación se detalla: a) que al momento de presentar su solicitud de reválida de una patente extranjera o "solicitud madre" (15 de diciembre de 1993) regía la ley 111, cuyo régimen admitía esa clase de patentes -fs. 38 vta.-; b) que al tiempo de presentar la solicitud divisional de aquella "solicitud madre " (8 de diciembre de 1996), la ley 111 había sido derogada por la ley 24.481 y que este "...nuevo régimen legal...no prevé en nuestro derecho positivo del instituto de la patente de reválida" -fs. 39; 39 vta. y 42 vta.-; c) por último, que la fecha de presentación de la solicitud de patente ante la autoridad administrativa "...determina el régimen jurídico aplicable" -fs. 39 vta.-. Asimismo, la demandante no se ha opuesto a la aplicación al caso del acuerdo ADPIC, sino que, por el contrario, para fundar su pretensión hizo mención de alguna de sus disposiciones -fs. 44 vta. y 45-.

6º) Que, en rigor de verdad, desde el inicio de las actuaciones la actora se limitó a sostener que le asistía un derecho adquirido amparado por la Constitución Nacional (art. 17) consistente en que sus pedidos de reválida de una patente extranjera -tanto el de la "solicitud madre" como el de la solicitud de patente divisional - sean regidos por el régimen de la ley 111, puesto que esta ley era la vigente al momento de presentación de dicha "solicitud madre" (fs. 176 y 177; ver -10- también fs. 42 vta.; 43 y 157). Fundó su posición, en lo dispuesto por el art. 4, inc. G, puntos 1 y 2 del Convenio de París, que permite dividir una solicitud de patente compleja en cierto número de solicitudes divisionales, conservando cada una de ellas la fecha de presentación de la solicitud inicial -fs. 178 vta.-. 

7º) Que, como ha sido señalado en el considerando 5 º del voto al que adhiero, la norma del Convenio de París antes citada no puede ser entendida de un modo aislado que implique desconocer disposiciones y principios sustantivos contenidos en otras normas del derecho internacional e interno, sino que debe ser examinada de forma armónica con el con texto del ordenamiento jurídico relativo a la revalidación de patentes extranjeras -en tanto la "solicitud madre" como la divisional son pedidos de revalidación de una patente extranjera – vigente al 8 de febrero de 1996, momento en que, según quedó reconocido en la causa -fs. 39 vta.-, es el que determina el derecho aplicable al caso (ver en este sentido lo expresado en el caso "Unilever" en el considerando 3 º de mi voto y en el considerando 9º del voto de la mayoría -Fallos: 323:3160-). 

8º) Que, en consecuencia, si la actora presentó su pedido de patente divisional bajo la vigencia de un nuevo régimen legal (8 de febrero de 1996), sólo podría accederse a su pretensión en tanto se demostrara -cosa que no ocurrió en la causa- que en dicho régimen -al igual que en el de la ley 111- se admiten los pedidos de reválida de patentes extranjeras. En efecto, no han sido refutados en el recurso extraerdinario los argumentos de la cámara en el sentido de que "...por interpretación [del Acuerdo ADPIC]...y de las leyes 24.481 y 24.572, el art. 4, inc. G -1 y G-2 [del Convenio de N. 

París] ya no puede ser invocado para presentar solicitudes divisionales de patentes de reválida...", pues "...la institución de la reválida ha quedado eliminada de nuestro derecho a partir de la sanción de los referidos regímenes jurídicos" (fs. 162). No es apta en este sentido, la sola aseveración que efectúa la apelante acerca de que el acuerdo ADPIC consagra estándares de protección mínima, pero no impide a los estados otorgar mayores derechos "...que pudieran corresponder de acuerdo con la legislación local..." (fs. 179 vta.). Tampoco han sido rebatidos los fundamentos que dio

la autoridad administrativa al denegar el pedido de la actora, consistentes en que el acuerdo ADPIC (al igual que la ley 24.481 y su reglamentación) no admiten la reválida de patentes extranjeras, pues ésta no responde a un "requisito de patentabilidad" ineludible: el de la "novedad absoluta o universal" (fs. 31/34). Por ello y lo concordemente dictaminado por el señor Procurador Fiscal, se declara formalmente admisible el recurso extraordinario y se confirma la sentencia. Las costas se imponen en el orden causado, en atención a la novedad del asunto y su dificultad jurídica (art. 68, segundo párrafo, Código Procesal Civil y Comercial de la Nación). Notifíquese

y, oportunamente, devuélvase. ENRIQUE SANTIAGO PETRACCHI.

DISIDENCIA PARCIAL DEL SEÑOR MINISTRO DOCTOR DON GUSTAVO A. BOSSERT

Considerando:

Que el infrascripto coincide con los considerandos 1º a 4º inclusive del voto de la mayoría.

5º) Que en esta causa la actora ha sostenido en forma expresa lo que a continuación se detalla: a) que al momento de presentar su solicitud de reválida de una patente extranjera o "solicitud madre" (15 de diciembre de 1993) regía la ley 111, cuyo régimen admitía esa clase de patentes -fs. 38 vta.-; b) que al tiempo de presentar la solicitud divisional de aquella "solicitud madre" (8 de diciembre de 1996), la ley 111 había sido derogada por la ley 24.481 y que este "...nuevo régimen legal...no prevé en nuestro derecho positivo del instituto de la patente de reválida" -fs. 39; 39 vta. y 42 vta.-; c) por último, que la fecha de presentación de la solicitud de patente ante la autoridad administrativa "...determina el régimen jurídico aplicable" -fs. 39 vta.-. Asimismo, la demandante no se ha opuesto a la aplicación al caso del acuerdo ADPIC, sino que, por el contrario, para fundar su pretensión hizo mención de alguna de sus disposiciones -fs. 44 vta. y 45-.

6º) Que, en rigor de verdad, desde el inicio de las actuaciones la actora se limitó a sostener que le asistía un derecho adquirido amparado por la Constitución Nacional (art. 17) consistente en que sus pedidos de reválida de una patente extranjera -tanto el de la "solicitud madre" como el de la solicitud de patente divisional - sean regidos por el régimen de la ley 111, puesto que esta ley era la vigente al momento de presentación de dicha "solicitud madre" (fs. 176 y 177; ver también fs. 42 vta.; 43 y 157). Fundó su posición, en lo -14- dispuesto por el art. 4, inc. G, puntos 1 y 2 del Convenio de París, que permite dividir una solicitud de patente compleja en cierto número de solicitudes divisional es, conservando cada una de ellas la fecha de presentación de la solicitud inicial -fs. 178 vta.-. 

7º) Que como lo he señalado en los considerandos 11, 12 y 13 de mi disidencia en la causa "Unilever" (Fallos:323:3160), la fecha de entrada en vigor de la ley 24.481 es el

1º de enero de 1996, de manera tal que si la actora presentó su pedido de patente divisional el 8 de febrero de 1996, lo hizo bajo la vigencia del nuevo régimen legal que no admitía esta posibilidad. Por ello y lo concordemente dictaminado por el señor Procurador Fiscal, se declara formalmente admisible el recurso extraordinario y se confirma la sentencia. Costas en el orden causado en atención a la novedad del asunto y su dificultad jurídica (art. 68 del Código Procesal Civil y Comercial de la Nación). Notifíquese y devuélvase. GUSTAVO A. BOS SERT.

. "ALIFANO, Roberto Francisco s/Sobreseimiento" - CNCRIM Y CORREC DE LA CAPITAL FEDERAL - Sala I - 28/10/2004

///nos Aires, 28 de octubre de 2004.//- 

Y VISTOS: 

EL DR. BRUZZONE DIJO: 

Los puntos I, II y 111 de la resolución de fs. 123/129, en cuanto dispuso sobreseer a Roberto Francisco Alifano -punto I-;; Bernardino Rivadavia -punto II- y Alejandro Vaccaro -punto III-, resultaron recurridos por la parte querellante y por el representante del Ministerio Público fiscal a fs. 135/137 y 138/138vta.. Mantenidos a fs. 148 y 157, los agravios se expresaron a fs. 163/175 vta.- 

Por su parte, la defensa de Alejandro Vaccaro y Roberto Alifano mejoraron fundamentos del auto recurrido a fs. 225/228, haciendo lo propio la defensa de Bernardino Rivadavia a fs. 232/236.- 

I - Hecho imputado 

Se imputó a los nombrados, como integrantes de directorio de "Ediciones Pro S.A.", haber editado y puesto a la venta la obra denominada "El humor de Borges", ejemplares éstos que eran comercializados junto a un CD con la leyenda "Todo el humor y la ironía del gran escritor en dialogo con Roberto Alifano", reproduciéndose en ellos, gráfica y fonográficamente, fragmentos de conferencias, reportajes periodísticos y charlas del escritor, sin autorización de su poderdante, la Sra. María Kodama.- 

Asimismo se les imputa el haber reproducido en las páginas n° 14 y 15 del n° 48 de la revista "Proa Edición Especial", titulada "Borges traductor de Borges", una poesía de Jorge Luis Borges denominada "1.982", sin la debida autorización.- 

II.- Del sobreseimiento 

Considero que la decisión recurrida debe ser homologada. En efecto, se comparte la afirmación del Sr. juez de grado, referida a que si bien se ha acreditado la comercialización de las obras a las que ya se ha hecho referencia, dichas conductas no encuadran en ninguno de los supuestos de la ley 11.723.- 

En relación al libro "El humor de Borges", cabe señalar que conforme se desprende de su compulsa, y a lo expresamente reconocido por el autor e imputado Alifano, se trata de una creación personal del nombrado, en la que se han narrado diversas anécdotas vividas junto a Borges y fueron transcriptas conversaciones entre ambos, mantenidas en el marco de diferentes conferencias, mas en momento alguno fue transcripta ninguna obra del reconocido escritor. A mi juicio, la obra citada no () sólo constituye delito alguno, sino que resulta de gran interés, a los fines culturales y educativos, para conocer la personalidad, pensamientos, intimidades y el sentido del humor de uno de los glandes escritores nacionales, rasgos personales que resultan de difícil difusión a través sólo de la lectura de sus obras, siendo, a su vez, trabajo intelectual de Alifano que, de no haberse conservado por él, se hubiera perdido.- 

En relación al CD que se comercializaba de manera gratuita junto al libro, y sin perjuicio de que sería acertada la afirmación realizada por el Sr. juez de grado en el auto recurrido, vinculado a que la publicación de discursos literarios prevista en el art. 27 de la ley 11.723 sólo reclama la expresa autorización de su autor, sin mencionar a los derecho habientes, como sí lo exige la propia ley en relación a otras cuestiones, como ser las previstas en el art. 31 -publicación de fotografías-; lo cierto es que, a mi juicio, la autorización exigida por el primer artículo, referida a la difusión de los CD's, en los que se reprodujeron reportajes que Borges mantuvo con Alifano, se encontraría exceptuada por el último párrafo de ese articulo, en el que expresamente se introduce una restricción no remunerativa para la información periodística, las que pueden ser publicadas libremente, sin pago de derechos de autor, cuando se los reproduzca total o parcialmente con ese fin, esto es: la información al público. Este fin resulta incuestionable si se tiene en cuenta que la distribución del CD era gratuita, de manera accesoria al libro. Además no se advierte cuál es el perjuicio causado por su reproducción, ya que conforme se desprende del acta de acuerdo judicial agregada en fotocopia a fs. 195/196, las partes arribaron a un acuerdo en sede civil, por medio del cual el imputado se comprometió a arbitrar los medios tendientes a que se retiren de la venta los CD's involucrados.- 

No considero tampoco que la publicación del poema "1982", que tuvo lugar en el n° 48 de la revista "Proa" sea una reproducción a las que se refiere la ley de propiedad intelectual, ya que si se lee la explicación que los precede -cfr. fs. 13 de esa obra-, de ella se colige que lo que pretendió Alifano fue reflejar el trabajo que juntos hicieron sobre el texto en ingles, siendo además, las mencionadas copias, reflejo también del trabajo diario que por casi una década el imputado compartió con Borges, por lo que también debe considerárselo con carácter histórico-periodístico y que si objetivo ha sido el de refrendar, justamente, el contenido del articulo que lo precede.- 

Si bien la Sra. Kodama posee derechos sobre la totalidad de la obra del citado autor, por haber sido así investida vía testamentaria por el nombrado y, consecuentemente, se encuentra amparada por la ley 11.723, dichos derechos no deberían ser ejercidos de manera abusiva, de modo que se prive a la comunidad nacional e internacional de conocer y difundir sus obras, cuando dichos fines son meramente académicos y culturales, dado que no fue justamente ese el espíritu de la citada normativa, y mucho más cuando se trata de la reproducción de trabajos de un destacado ex colaborador de Borges quien, respetuoso de la voluntad de la heredera, sólo ha reproducido aquellos en los que él intervino en forma directa.- 

Por todo lo expuesto es que considero que debe homologarse el auto recurrido, también en relación a la situación procesal de Bernardino Rivadavia y Alejandro Vaccaro, a quienes por el sólo hecho de formar parte de Ediciones Proa no puede imputársele el hecho investigado, máxime cuando los trabajos cuestionados por la querella llevan la firma de Alifano como único y total responsable. Caso contrario, se corre en riesgo de extender la responsabilidad penal a los nombrados de manera objetiva, lo que se encuentra vedado por nuestro ordenamiento en materia penal.- 

EL DR. ELBERT DIJO: 

Debo especificar que ya intervine en un asunto similar, que involucraba a las mismas partes, en la causa N° 20.203, compartiendo la resolución - que en fotocopia obra en estos autos a fs. 159/160 - con los Dres. Donna y Filozof.- 

En esa oportunidad, revocamos un sobreseimiento dictado a favor de Alifano por hechos que guardan similitud con los presentes, pero no identidad, lo que, en definitiva, me permitirá una estimación diferente en esta causa 22.169, como intentaré demostrar a continuación.- 

En la causa 20.203 María Kodama demandó a Alifano y otros, por la publicación de una llamada "Agenda Borges 2001" y un disco compacto de distribución gratuita.- 

En la presente causa, María Kodama demandó a Alifano y otros, por la publicación del libro "El humor de Borges", comercializado con un CD con reproducciones fonográficas de reportajes y charlas de Jorge Luis Borges. Además, se imputa a los demandados haber reproducido una poesía de Borges en el número 48 de la revista "Proa", sin contar tampoco con autorización de María Kodama, única derecho - habiente de Borges.- 

Entrando ahora a la cuestión judiciable en estos autos y respecto del primer hecho, o sea la publicación del libro "El humor de Borges", comparto el punto de vista del Dr. Bruzzone. Debe señalarse que si bien la figura de Borges es la referencia central, constante e ineludible de todo lo que en el libro se relata, no pueden perderse de vista dos aspectos de las referencias a su persona: que Alifano aportó su creatividad individual, transcribiendo fragmentos de conversaciones entre ambos y que en ellas fue co- protagonista y determinador de muchas respuestas a sus preguntas. Por ende, no pueden ignorarse sus propios derechos sobre esos encuentros y diálogos.- 

Por cierto, la figura literaria de Borges tiene tal magnitud en el mundo de la cultura, que cualquier otro nombre que se ponga a su lado quedaría empequeñecido.-
Ello no autoriza, sin embargo, a descalificar por completo la figura de Alifano, cuando su presencia en esas circunstancias estuvo consentida y avalada por el propio Borges, de quien fue - pública y notoriamente - ayudante por largos años. Por otra parte, tal como señala el Dr. Bruzzone, de no haber conservado Alifano tales testimonios, ellos pudieron haberse perdido para la posteridad. Fuera de debate queda lo referente a la admiración y el respeto que el aquí imputado profesaba a su maestro y mentor, como génesis del libro, que parece sobradamente demostrado.- 

La generosidad puesta de manifiesto por Alifano en sus palabras del prólogo no debe ser interpretada en el sentido de quitarle relevancia real como sujeto cultural o sostener que sus iniciativas carezcan de validez intelectual.- 

No me parece, en suma, que esté dado el elemento subjetivo necesario de apropiarse indebidamente de una obra ajena, al contrario de lo que dejaba traslucir, en mi opinión anterior y en principio, la publicación de la "Agenda Borges 2001".- 

En lo que se refiere al CD, tengo que tomar en consideración un aspecto que fue omitido en el auto de la causa 20.203: la gratuidad de distribución del elemento fonográfico. Ciertamente, el medio está contemplado por el artículo 72 "a" de la ley 11.723, pero es preciso recordar que esa ley ampara sustancialmente la intangibilidad del derecho de propiedad sobre las creaciones culturales. Dicho en otras palabras, debe haber un menoscabo material o una afectación a la titularidad de los derechos sobre las cosas que aquí no se ha verificado: ni se comercia con la voz de Borges porque la distribución es gratuita, ni se impide a la titular de los derechos hacer otras reproducciones por su cuenta, para comercializarlas si así lo deseara. Por cierto que si la derecho - habiente comercializara las grabaciones, ello pondría aun más de resalto la finalidad exclusiva de difusión cultural y enaltecimiento de la figura de Borges que ostenta la reproducción materializada por Alifano, quien, además, acompañaba regularmente diskettes con voces de escritores famosos en las distintas ediciones de "Proa".- 

Cabe señalar también que la grabación reproducida presenta importantes deficiencias técnicas. Por último, no puede sostenerse que los diálogos donde Borges cuenta anécdotas de su vida conformen lo que la ley denomina "una obra inédita", y que, en muchos pasajes se trata meramente de banalidades de la vida del gran literato entrecortadas y mezcladas con anécdotas que cuentan otros interlocutores.- 

En lo que hace al poema reproducido en la revista "Proa", comparto también lo puntos de vista del Dr. Bruzzone, y debo comparar nuevamente el caso con el de la causa 20.203, en la cual se juzgó la reproducción de numerosos poemas y fragmento sin autorización. En el presente caso, se trata de un único poema, en reproducción fotográfica, cuya materialidad es propiedad del editor, quien lo da a conocer como "curioso testimonio", citando la fuente y como homenaje a su autor. Cabe recordar que lo hace en una revista literaria fundada por el propio Borges, lo que permite estimar que no hay otra finalidad que no fuera la de documentar un modo material de trabajo, cuyo contenido (la poesía "1982")) era suficientemente conocido y comercializado con anterioridad. En síntesis, no creo que esto signifique comerciar con una poesía ajena, sino rescatar histórica y documentalmente la manera en que el autor reelaboraba y corregía sus textos, cuestión propia del ámbito de la reconstrucción histórico biográfica del Borges persona, y no a un intento de plagiar o desconocer la propiedad de un texto del Borges creador.- 

Por estos fundamentos, adhiero al voto del Dr. Bruzzone.- 

Por ello, el tribunal RESUELVE: 

1- CONFIRMAR el punto I de la resolución de fs. 123/129, en cuanto dispuso SOBRESEER a ROBERTO FRANCISCO ALIFANO, de las demás condiciones obrantes en autos, dejando expresa constancia de que la formación de la presente causa en nada afecta el buen nombre y honor del que hubiere gozado (art. 336, inc. 3° del C.P.P.N.);;

II- CONFIRMAR el punto II de la resolución de fs. 123/129, en cuanto dispuso SOBRESEER a BERNARDINO RIVADAVIA, de las demás condiciones obrantes en autos, dejando expresa constancia de que la formación de la presente causa en nada afecta el buen nombre y honor el que hubiere gozado (art. 336, im . 3° del C.P.P.N.), y

III- CONFIRMAR el punto III de la resolución de fs. 123/129, en cuanto dispuso SOBRESEER a ALEJANDRO VACCARO, de las demás condiciones obrantes en autos, dejando expresa constancia de que la formación de la presente causa en nada afecta el buen nombre y honor del que hubiere gozado (art. 336, iin . 3° del C.P.P.N.).-Se deja constancia que el Dr. Edgardo A. Donna no suscribe la presente por hallarse en uso de licencia.- 

Devuélvase, practíquense en la instancia de origen las notificaciones correspondientes, y sirva lo proveído de atenta nota de envió.//- 

FDO.: GUSTAVO A. BRUZZONE - CARLOS A. ELBERT 

Ante mí: MANUEL J. GOROSTIAGA - SECRETARIO 

� Acometer y comenzar una obra, un negocio


� Concepto. Tipicidad. Artículo 1º — Habrá sociedad comercial cuando dos o más personas en forma organizada, conforme a uno de los tipos previstos en esta Ley, se obliguen a realizar aportes para aplicarlos a la producción o intercambio de bienes o servicios participando de los beneficios y soportando las pérdidas. Sujeto de derecho. Artículo 2º — La sociedad es un sujeto de derecho con el alcance fijado en esta Ley. Asociaciones bajo forma de sociedad. Artículo 3º — Las asociaciones, cualquiera fuere su objeto, que adopten la forma de sociedad bajo algunos de los tipos previstos, quedan sujetas a sus disposiciones.





� Artículo 5° — Empresa-Empresario. A los fines de esta ley, se entiende como "empresa" la organización instrumental de medios personales, materiales e inmateriales, ordenados bajo una dirección para el logro de fines económicos o benéficos. A los mismos fines, se llama "empresario" a quien dirige la empresa por sí, o por medio de otras personas, y con el cual se relacionan jerárquicamente los trabajadores, cualquiera sea la participación que las leyes asignen a éstos en la gestión y dirección de la "empresa".


� Artículo 8 - La ley declara actos de comercio en general: 


…… 5.- Las empresas de fábricas, comisiones, mandatos comerciales, depósitos o transportes de mercaderías o personas por agua o por tierra; 


Artículo 87- Son considerados agentes auxiliares del comercio, y, como tales, sujetos a las leyes comerciales con respecto a las operaciones que ejercen en esa calidad: 


……5. Los acarreadores, porteadores o empresarios de transportes


CAPITULO V De los acarreadores, porteadores o empresarios de transportes


Artículo 583 - Pueden darse en prenda bienes muebles, mercancías u otros efectos, títulos de la deuda pública, acciones de compañías o empresas, y en general cualesquiera papeles de crédito negociables en el comercio


Artículo 744 - Los títulos emitidos por cuenta o autorización de los Poderes Públicos, sociedades o empresas particulares, deberán estar redactados, numerados o impresos de acuerdo con las leyes, decretos, ordenanzas o estatutos que los autoricen. Las obligaciones y condiciones de pago establecidas por los emisores, serán claramente expresadas en ellos, con transcripción al dorso de la parte de los textos legales, decretos, ordenanzas o reglamentos que las hayan creado. La omisión de estas circunstancias, obliga a los emisores al pago de los daños e intereses que causaren. 


� Artículo 1624.- El servicio de las personas de uno y otro sexo que se conchabaren para servicio doméstico, será juzgado por las ordenanzas municipales o policiales de cada pueblo. Serán también juzgadas por las disposiciones especiales, las relaciones entre los artesanos y aprendices, y las entre los maestros y discípulos. El servicio de los empresarios o agentes de transportes, tanto por tierra como por agua, tanto de personas como de cosas, por las leyes del Código de comercio y por las de este Código, respecto a la responsabilidad de las cosas que se les entrega


Artículo 1631 El empresario es responsable del trabajo ejecutado por las personas que ocupe en la obra.


Artículo 1632.- A falta de ajuste sobre el modo de hacer la obra, y no habiendo medida, plano o instrucciones, el empresario debe hacer la obra según la costumbre del lugar, o ser decidida la diferencia entre el locador y locatario, en consideración al precio estipulado


Otros Artículos referidos al contrato de locación de obra  vuelve a utilizar la palabra “empresario”, pero los más interesante son:


Artículo 1640.- El contrato se resuelve también por fallecimiento del empresario; pero no por fallecimiento del locatario. Este debe pagar a los herederos de aquél, en proporción del precio convenido, el valor de la parte de la obra ejecutada y de los materiales preparados, si éstos fuesen útiles a la obra.


Artículo 1641 - Los herederos podrán continuar la construcción de la obra, cuando ésta no exigiese en el empresario cualidades especiales. 


Artículo.2621 - Nadie puede construir cerca de una pared medianera o divisoria, pozos, cloacas, letrinas, acueductos que causen humedad; establos, depósitos de sal o de materias corrosivas, artefactos que se mueven por vapor, u otras fábricas, o empresas peligrosas a la seguridad, solidez y salubridad de los edificios, o nocivas a los vecinos, sin guardar las distancias prescriptas por los reglamentos y usos del país, todo sin perjuicio de lo dispuesto en el artículo anterior. A falta de reglamentos, se recurrirá a juicio de peritos.


Artículo.3931 - Los arquitectos, empresarios, albañiles y otros obreros que han sido empleados por el propietario para edificar, reconstruir, o reparar los edificios u otras obras, gozan por las sumas que les son debidas, de privilegio sobre el valor del inmueble en que sus trabajos han sido ejecutados. Los subempresarios y los obreros empleados, no por el propietario sino por el empresario que ha contratado con ellos, no gozan de este privilegio


Artículo 3932 - Las personas que han prestado dinero para pagar a los arquitectos, empresarios u obreros, gozan del mismo privilegio que éstos, siempre que conste el empleo del dinero prestado por el acto del empréstito, y por los recibos de los acreedores primitivos. 


 








� Desde un punto de vista epistemológico entendemos que el mundo no sería la totalidad de los hechos,  como enuncia la tesis wittgensteiniana, El mundo es una totalidad de las “acciones”. Los hechos pueden ser las consecuencias probables de las acciones, pero eso no erige al hecho en el centro causal del mundo. Son las “acciones” en un concepto de dialéctico acontecer temporal y espacialmente considerado, las que conforma al mundo. Si hasta la materia de las cosas son átomos en acción, y los átomos son protones, electrones, neutrones, y demás componentes, en acción, las aparentes cosas inanimadas interaccionan energéticamente con otras cosas y con los sujetos animados. Las ideas son acción cerebral neurológica y así el  todo es “acción”, pero no se trata de cualquier tipo de acción ni de  acciones caótica sino de las que se coordinan en el concepto popperiano en un orden y por una razón. Tal vez por esa razón  John Austin pensaba que si queríamos hacer progresos en filosofía había que examinar el uso corriente de las expresiones inglesas, en especial de los verbos ya que justamente son en  lenguaje el signo de la acción. 





� Para algunos autores estos son meros presupuestos naturales en tanto que para otros son “cargas” implícitas por la manera elegida de actuación social. Cargas sobre las que muchas veces la comunidad tiene un especial interés en erigir en “obligaciones” explícitas -


� Esta dinámica de la interrelación puesta en acción en forma coordinada y con un orden de subordinación ha sido siempre abordada por las ciencias económica y de la administración, pocas veces se ha visto trabajos multidisciplinarios en los que intervinieran las ciencias jurídicas. Estas organizaciones en algunos casos han llegado a tener tal importancia que debieron establecer ordenes normativos internos, manuales de administración y sistemas, formas de interrelación que han sido estudiados muy circunstancialmente por el Derecho Laboral.


La palabra "Administración", se forma del prefijo "ad", hacia, y de "ministratio". Esta última palabra tiene su raíz en "minister", vocablo compuesto de "minus", comparativo de inferioridad, y del sufijo "ter", que sirve como término de comparación. Así "magister" (magistrado), indica una función de preeminencia o autoridad -el que ordena o dirige a otros en una función-, "minister" expresa precisamente lo contrario: subordinación u obediencia; el que realiza una función bajo el mando de otro; el que presta un servicio a otro. Por lo que podemos concluir que “administración” brinda la idea de que nos estamos refiriendo a una función que se desarrolla bajo el mando de otros, de servicios que se prestan y por tanto servicios y subordinación son  los elementos principales con los que funciona una organización. 


La búsqueda del concepto de administración estrechamente vinculado al de organización no se puede desentender del valor espiritual trascendente del “hombre” y que Juan Pablo II expusiera en “Laborem exercens”


� Este ordenamiento en algunos casos ha llegado a tener tanta amplitud que se extendió a regular los comportamientos privados de los agentes de la empresa, determinando el tipo de vestimenta, lugares donde no es recomendable que concurra, etc.


� González, Norberto y Tomasini Roberto, Introducción al Estudio del Ingreso Nacional, Ed. Eudeba, Buenos Aires, 1986


� Lo que justamente conforma la contracara del concepto de factor de producción y cuya sumatoria nacional conformaría  el concepto de renta nacional (latu sensu)


� Tal requisito se puede ver entre otras disposiciones en aquellas reglamentaciones societarias que exigen una suma mínima de capital suscripto y realizado que pueda ser suficiente para la consecución del objeto social


�  Para quienes participamos de la doctrina tridimensional del Derecho, además de reconocer la dialecticidad del mismo, necesariamente habremos de desarrollar aquellos aspectos de cada dimensión, que con la sociología conjuntamente con la lógica normológica y el principio de corrección (de justicia) le conforman.


� Karl  Maximilian Weber Sociólogo alemán. Estudió en las universidades de Heidelberg, Berlín y Gotinga, interesándose especialmente por el Derecho, la Historia y la Economía. Sus primeras investigaciones versaron sobre temas económicos, algunas de ellas realizadas por cuenta de los intelectuales reformistas conocidos como «socialistas de cátedra». Desde 1893 fue catedrático en varias universidades alemanas, fundamentalmente en Heidelberg, salvo los años 1898-. En 1909 fundó la Asociación Sociológica Alemana. Fue un gran renovador de las ciencias sociales en varios aspectos, incluyendo la metodología: a diferencia de los precursores de la sociología, Weber comprendió que el método de estas disciplinas no podía ser una mera imitación de los empleados por las ciencias físicas y naturales, dado que en los asuntos sociales intervienen individuos con conciencia, voluntad e intenciones que es preciso comprender. Propuso el método de los tipos ideales, categorías subjetivas que describen la intencionalidad de los agentes sociales mediante casos extremos, puros y exentos de ambigüedad, aunque tales casos no se hayan dado nunca en la realidad; Weber puso así los fundamentos del método de trabajo de la sociología moderna -y de todas las ciencias sociales-, a base de construir modelos teóricos que centren el análisis y la discusión sobre conceptos rigurosos. El primer fruto de la aplicación de este método fue la obra de Weber sobre La ética protestante y el espíritu del capitalismo (1905); trabajando sobre los tipos ideales del «burgués», la «ética protestante» y el «capitalismo industrial», estudió la moral que proponían algunas sectas calvinistas de los siglos XVI y XVII para mostrar que la reforma protestante habría creado en algunos países occidentales una cultura social más favorable al desarrollo económico capitalista que la predominante en los países católicos. En términos generales, puede decirse que Weber se esforzó por comprender las interrelaciones de todos los factores que confluyen en la construcción de una estructura social; y en particular reivindicó la importancia de los elementos culturales y las mentalidades colectivas en la evolución histórica, rechazando la exclusiva determinación económica defendida por Marx y Engels. Frente a la prioridad de la lucha de clases como motor de la historia en el pensamiento marxista, Weber prestó más atención a la racionalización como clave del desarrollo de la civilización occidental: un proceso guiado por la racionalidad instrumental plasmada en la burocracia. Todos estos temas aparecen en su obra póstuma Economía y sociedad (1922).





� El presente desarrollo de la guía sobre el tema de la  empresa familiar está elaborado sobre la base de la información y trabajos que el Instituto Argentino de Empresas Familiares publica en su página web.


� Art. 944 Son actos jurídicos los actos voluntarios lícitos, que tengan por fin inmediato, establecer entre las personas relaciones jurídicas, crear, modificar, transferir, conservar o aniquilar derechos.


Art.2311.- Se llaman cosas en este Código, los objetos materiales susceptibles de tener un valor. Las disposiciones referentes a las cosas son aplicables a la energía y a las fuerzas naturales susceptibles de apropiación. 


Art.2312.- Los objetos inmateriales susceptibles de valor, e igualmente las cosas, se llaman bienes. El conjunto de los bienes de una persona constituye su patrimonio.


� (Del lat. technĭcus, y este del gr. τεχνικός, de τέχνη, arte). Conjunto de procedimientos y recursos de que se sirve una ciencia o un arte. Pericia o habilidad para usar de esos procedimientos y recursos. Habilidad para ejecutar cualquier cosa, o para conseguir algo.


� García Casella Carlos L, Carácter científico de la contabilidad, Rev. Profesional & Empresaria D&G, nro. 65 Tomo VI Febrero 2005, El autor glosado señala que considera a la contabilidad como una ciencia factual, cultural aplicada, que se ocupa de explicar y normar las tareas de descripción principalmente cuantitativa de la existencia y circulación de objetos, hechos y personas diversas de cada entre u organismo social y de la proyección de los mismos en vista al cumplimiento de metas organizacionales a través de sistemas basados en un conjunto de supuestos básicos y adecuados a cada situación


� Se discute si estos principios son similares o deben ser diferenciados para entes pequeños, medianos y grandes. Al respecto ver Fowler Newton Enrique ¿Normas contables diferenciadas para entes pequeños y medianos? Rev.. Profesional & Empresaria D&G, nro. 62 Tomo V Noviembre 2004, quien concluye que cualquier norma de contabilidad diferenciada está en conflicto con los marcos conceptuales adoptados por diversos emisores de estados contables y asimismo atenta contra la tendencia económica favorable a la globalización, las uniones regionales y la uniformidad legislativa, Ver Davanzi, Vanesa L. Normas Internacionales de Contabilidad Rev.. Profesional & Empresaria D&G, nro. 52 Tomo V Enero  2004


� Fowler Newton, Enrique Contabilidad Básica,  Ed. La ley


� O sea Si al inicio tenemos en el Activo, en la cuenta Caja $ 4000 y no tuviésemos pasivo alguno, el patrimonio neto sería $ 4.000 y se balancen así activo y pasivo. Luego al realizar la hipotética y única actividad de limpieza tendríamos en Caja $ 2.000 y en el patrimonio neto sería $ 4.000 - $ 2000 (pérdida) o sea $ 2000.-


�Art 302.- La autoridad de control, en caso de violación de la ley, del estatuto o del reglamento, puede aplicar sanciones de:1) Apercibimiento;2) Apercibimiento con publicación;3) Multas a la sociedad, sus directores y síndicos. Estas últimas no podrán ser superiores a pesos argentinos seis mil ($a 6.000) en conjunto y por infracción y se graduarán según la gravedad de la infracción y el capital de la sociedad. Cuando se apliquen a directores y síndicos, la sociedad no podrá hacerse cargo de ellas. Se faculta al Poder Ejecutivo para que, por intermedio del Ministerio de Justicia, actualice semestralmente los montos de las multas, sobre la base de la variación registrada en el índice de precios al por mayor, nivel general, elaborado por el Instituto Nacional de Estadística y Censos.


� Art. 301.- Será reprimido con prisión de seis meses a dos años, el director, el gerente, administrador o liquidador de una sociedad anónima, o cooperativa o de otra persona colectiva que a sabiendas prestare su concurso o consentimiento a actos contrarios a la ley o a los estatutos, de los cuales pueda derivar algún perjuicio. Si el acto importare emisión de acciones o de cuotas de capital, el máximo de la pena se elevará a tres años de prisión, siempre que el hecho no importare un delito más gravemente penado.(texto conforme leyes  21.338 y� HYPERLINK "http://www.justiniano.com/codigos_juridicos/23077.htm" � 23.077�)


� El soporte tradicional se realiza en   libros de hoja papel, mediante una escritura manual por personal especializado que por tal motivo recibía el nombre y calificación profesional de “ tenedor de libros”, luego el uso de lapiceros fue reemplazado por métodos de impresión copiativa y fotocopiado, pero no obstante ello al sistema de registración se le continúa llamando “teneduría de libros” o “teneduría contable” 


� Nosotros hemos de llamar “soporte” a los diversos materiales y formas en que puede registrarse la información contable, uno de estos es el que tradicionalmente, como hemos dicho, se los denomina “libros” (ver denominación que el programa Excel de Windows  Microsoft, asigna a cada unidad de soporte informativo y cálculo complejo de datos), pero en el desarrollo de esta guía utilizaremos indistintamente ambas denominaciones. La de genero, “soporte “ y la especial “libro”


� Fowler Newton, Enrique, Cuestiones Contables Fundamentales, Ed. Macchi, Buenos Aires, 2001, p. 42 


� En tanto que en las pequeñas empresas como las empresas familiares, como hemos visto en la clase anterior se verifica una mayor confusión entre el patrimonio de la empresa con el de los empresarios.


� Obviamente que para efectuar tal afirmación  debemos hacer una abstracción ex.post facto pues hoy ya conocemos el resultado final y todo aquello que se mostraba como parte de una óptima estrategia empresaria ahora sabemos que tenía un objetivo distinto


� Operaba plantas de energía en � HYPERLINK "http://www.monografias.com/trabajos6/laerac/laerac.shtml" �Inglaterra�, Alemania, � HYPERLINK "http://www.monografias.com/trabajos4/reperc/reperc.shtml" �Italia�, � HYPERLINK "http://www.monografias.com/trabajos13/cultchin/cultchin.shtml" �China�, Filipinas, Paquistán, Indonesia, Turquía, � HYPERLINK "http://www.monografias.com/trabajos12/presguat/presguat.shtml" �Guatemala�, la República Dominicana y las, al igual que gasoductos en � HYPERLINK "http://www.monografias.com/trabajos13/verpro/verpro.shtml" �Colombia� y el sur de � HYPERLINK "http://www.monografias.com/trabajos11/hisarg/hisarg.shtml" �Argentina�, y es socio en la � HYPERLINK "http://www.monografias.com/trabajos16/kaizen-construccion/kaizen-construccion.shtml" \l "CARATER" �construcción� del gasoducto � HYPERLINK "http://www.monografias.com/trabajos15/hist-bolivia/hist-bolivia.shtml" \l "GEOGRAF" �Bolivia�-� HYPERLINK "http://www.monografias.com/trabajos10/gebra/gebra.shtml" �Brasil�. La compañía hizo � HYPERLINK "http://www.monografias.com/trabajos12/cntbtres/cntbtres.shtml" �inversiones� en Rusia, ha firmado acuerdos preliminares para � HYPERLINK "http://www.monografias.com/trabajos12/pmbok/pmbok.shtml" �proyectos� de energía y/o gasoductos en Polonia y Mozambique, y estaba por realizar inversiones en Tailandia, Oman Yemen, Omán y Vietnam. Adquirió depósitos de gas en Qatar que estaba intentando comercializar en Jordania, Palestina,  � HYPERLINK "http://www.monografias.com/trabajos/sionismo/sionismo.shtml" �Israel�, y la � HYPERLINK "http://www.monografias.com/trabajos14/la-india/la-india.shtml" �India�.. Además tenía inversiones el gasoducto Bolivia-Brasil y era dueña o administra una serie de gasoductos, poliductos y oleoductos en Argentina, Brasil Venezuela, Bolivia, y Colombia





� La razón en virtud a la cual se encubría  una donación de la empresa Enron a través de hacer figurar que la realizaba personalmente un directivo de la misma, era para evitar las limitaciones legales a los montos que puede cualquier persona donar a una campaña política.


� De esta raíz también derivan las palabras “di-solver”. “re-solver, “ ab-solver” 


� El Código de Comercio establece en los siguientes artículos” Artículo 97 Los corredores no responden, ni pueden constituirse responsables, de la solvencia de los contrayentes. Serán, sin embargo, garantes, en las negociaciones de letras y valores endosables, de la entrega material del título al tomador, y de la del valor al cedente, y responsables de la autenticidad de la firma del último cedente, a menos que se haya expresamente estipulado en el contrato que los interesados verifiquen las entregas directamente. Artículo 258. El comisionista no responde en caso de insolvencia de las personas con quienes contratare en cumplimiento de su comisión, siempre que al tiempo del contrato, fuesen reputadas idóneas, salvo los casos del artículo 256, o si obrare con culpa o dolo. Artículo 479.- Cuando el fiador aceptado por el acreedor, espontánea o judicialmente, llegare al estado de insolvencia, no habrá derecho a exigir otro si el fiador no ha sido dado, sino en virtud de convención en que ha exigido el acreedor tal persona determinada para la fianza.


La ley de Concursos 24522 establece en su Articulo 173.- Responsabilidad de representantes. Los representantes, administradores, mandatarios o gestores de negocios del fallido que dolosamente hubieren producido, facilitado, permitido o agravado la situación patrimonial del deudor o su insolvencia, deben indemnizar los perjuicios causados. 


La ley de Sociedades Comerciales 19550 en el Artículo 51. — Los aportes en especie se valuarán en la forma prevenida en el contrato o, en su defecto, según los precios de plaza o por uno o más peritos que designará el juez de la inscripción. Sociedades de responsabilidad limitada y en comandita simple.


En las sociedades de responsabilidad limitada y en comandita simple para los aportes de los socios comanditarios, se indicarán en el contrato los antecedentes, justificativos de la valuación.


En caso de insolvencia o quiebra de la sociedad, los acreedores pueden impugnarla en el plazo de cinco (5) años de realizado el aporte. La impugnación no procederá si la valuación se realizó judicialmente Por su parte el Código Civil señala en los siguientes artículos Artículo 301.- Los padres perderán la administración de los bienes de sus hijos, cuando ella sea ruinosa al haber de los mismos, o se pruebe la ineptitud de ellos para administrarlos, o se hallen reducidos a estado de insolvencia y concurso judicial de sus acreedores. En este último caso podrán continuar con la administración, si los acreedores les permiten y no embargan su persona Artículo391.- El juez confirmará o dará la tutela legal a la persona que por su solvencia y reputación fuese la más idónea para ejercerla, teniendo en cuenta los intereses del menor. Artículo 572.- El deudor constituido en insolvencia y los que lo representen no pueden reclamar el plazo para el cumplimiento de la obligación   Del fraude en los actos jurídicos Artículo .961.- Todo acreedor quirografario puede demandar la revocación de los actos celebrados por el deudor en perjuicio o en fraude de sus derechos. Artículo .962.- Para ejercer esta acción es preciso: 1 - Que el deudor se halle en estado de insolvencia. Este estado se presume desde que se encuentra fallido; 2 - Que el perjuicio de los acreedores resulte del acto mismo del deudor, o que antes ya se hallase insolvente; 3 - Que el crédito, en virtud del cual se intenta acción, sea de una fecha anterior al acto del deudor. Artículo 967.- Si el acto del deudor insolvente que perjudicase a los acreedores fuere a título gratuito, puede ser revocado a solicitud de éstos, aun cuando aquel a quien sus bienes hubiesen pasado, ignorase la insolvencia del deudor Artículo 969.- El ánimo del deudor de defraudar a sus acreedores por actos que les sean perjudiciales, se presume por su estado de insolvencia. La complicidad del tercero en el fraude del deudor, se presume también si en el momento de tratar con él conocía su estado de insolvencia.  Artículo 1419.- Tampoco está obligado a entregar la cosa, cuando hubiese concedido un término para el pago, si después de la venta el comprador se halla en estado de insolvencia, salvo si afianzase de pagar en el plazo convenido. Artículo 1476.- El cedente de buena fe responde de la existencia, y legitimidad del crédito al tiempo de la cesión, a no ser que lo haya cedido como dudoso; pero no responde de la solvencia del deudor o de sus fiadores, a no ser que la insolvencia fuese anterior y pública  Artículo1482.- El cesionario pierde todo derecho a la garantía de la solvencia actual o futura del deudor, cuando por falta de las medidas conservatorias, o por otra culpa suya, hubiese perecido el crédito, o las seguridades que lo garantizaban Artículo 1484.- Si la cesión fuese gratuita, el cedente no será responsable para con el cesionario, ni por la existencia del crédito cedido, ni por la solvencia del deudor. Artículo 1575.- Presúmese que el pagos adelantado no fue de buena fe, aunque alegue el locatario la cláusula de su contrato, por la cual se obligaba a hacerlo: 1o. ….2o. …… 3o. En relación a los acreedores del locador, si hizo pagos adelantados después de publicada su falencia; 4o. …..5o…..6o. Cuando no siendo obligado por el contrato, y sabiendo la insolvencia del locador, le hizo pagos anticipados; 7o…….Artículo.1576.- Los acreedores del locatario insolvente, o los administradores de la masa fallida del locatario, no tendrán derecho, a pretexto de fraude, para anular los pagos anticipados de alquileres o rentas. Sólo pueden exigir la restitución de esos pagos en el caso de rescindirse el contrato. Artículo1598.- La cláusula de que el locatario no pueda ceder el arrendamiento, o subarrendar sin consentimiento del locador, no impedirá al locatario ceder o subarrendar, si el cesionario o sublocatario propuesto ofreciese todas las condiciones de solvencia y buen crédito. Artículo 1729.- El socio que ha cobrado por entero su parte en un crédito social, queda obligado, si el deudor cae en insolvencia, a traer a la masa social lo que cobró, aunque hubiera dado el recibo por sólo su parte. Artículo1735.- Habrá justa causa para la exclusión de algún socio de la sociedad: 1 - … 2.-…. 3 -….4 - Cuando perdiese la confianza de los otros socios, por insolvencia, fuga, perpetración de algún crimen, mala conducta, provocación de discordia entre los socios, u otros hechos análogos. Artículo 1751.- Si alguno de los socios no pagase, por insolvencia, la cuota que le correspondiese en la deuda social, se observará lo dispuesto en el artículo 1731, Artículo 1914.- El mandatario puede, por un pacto especial, tomar sobre sí la solvencia de los deudores y todas las incertidumbres y embarazos del cobro; constituyéndose desde entonces principal deudor para con el mandante, y son de su cuenta hasta los casos fortuitos y de fuerza mayor. Artículo 2001.- Si el fiador después de recibido llegase al estado de insolvencia, puede el acreedor pedir que se le dé otro que sea idóneo. Artículo 2008.- Las cartas de recomendación en que se asegura la probidad y solvencia de alguien que procura créditos, no constituyen fianza Artículo 2009.- Si las cartas de recomendación fuesen dadas de mala fe, afirmando falsamente la solvencia del recomendado, el que las suscribe será responsable del daño que sobreviniese a las personas a quienes se dirigen, por la insolvencia del recomendado. Artículo 2010.- No tendrá lugar la responsabilidad del artículo anterior, si el que dio la carta probase que no fue su recomendación la que condujo a tratar con su recomendado, o que después de su recomendación le sobrevino la insolvencia al recomendado Artículo2015.- Aunque el fiador no sea reconvenido podrá requerir al acreedor desde que sea exigible la deuda para que proceda contra el deudor principal, y si el acreedor no lo hiciere, el fiador no será responsable por la insolvencia del deudor sobrevenida durante el retardo. Artículo 2018.- Si el acreedor es omiso o negligente en la excusión, y el deudor cae entretanto en insolvencia, cesa la responsabilidad del fiador. Artículo 2041.- El subfiador en caso de insolvencia del fiador por quien se obligó, queda responsable a los otros cofiadores en los mismos términos que lo estaba el fiador Artículo 3383.- Su gestión se extiende a todos los negocios de la herencia tanto activa como pasivamente. Debe intentar y seguir todas las acciones de la sucesión, y continuar las que estaban suspendidas, interrumpir el curso de las prescripciones, y tomar todas las medidas necesarias para prevenir la insolvencia de los deudores Artículo .3403.- Los acreedores, en el caso del artículo anterior, pueden dirigirse contra el heredero por la reparación del perjuicio que hubiesen recibido, sin necesidad de probar la insolvencia de los acreedores pagados, o contra los acreedores pagados sin necesidad de probar la insolvencia del heredero. Artículo 3495.- La insolvencia de uno o de muchos de los herederos no grava a los otros, y los solventes no pueden ser perseguidos por la insolvencia de sus coherederos Artículo 3500.- Los herederos, para sustraerse a las consecuencias de la insolvencia de los legatarios, pueden exigir de ellos el pago inmediato de la parte con que deban contribuir a satisfacer las deudas de la sucesión Artículo 3509.- Los coherederos están igualmente obligados a garantizarse, no sólo la existencia, en el día de la partición, de los créditos hereditarios que les han correspondido, sino también la solvencia, a esa época de los deudores de esos créditos Artículo.3786.- El legado de un crédito a favor del testador, comprende sólo la deuda subsistente y los intereses vencidos a la muerte del testador. El heredero no es responsable de la insolvencia del deudor. El legatario tiene todas las acciones que tendría el heredero. 


� y al mismo se referieren los artículos 10  inc. 7;  11, inc. 4  13,  inc. 3,  31,   32, 33, 2do párrafo, 50, 53 2do párrafo, 62 , 63,67,70, 77 inc. 3,  y 4 d), 82 2do párrafo, 83 inc. 3 b), y 4 b), 88 inc. 3),  90,  94 inc. 5), (La aplicación de este inciso se encontraba suspendida por el � HYPERLINK "http://infoleg.mecon.gov.ar/scripts1/busquedas/cnsnorma.asp?tipo=Decreto&nro=1269%2F2002" �Decreto N° 1269/2002� B.O. 17/7/2002 o hasta el 10 de diciembre de 2003. Por el  artículo. 1° del � HYPERLINK "http://infoleg.mecon.gov.ar/scripts1/busquedas/norma.asp?num=91281" �Decreto N° 1293/2003� B.O. 23/12/2003 se prorroga la suspensión de la aplicación hasta el 10 de diciembre de 2004.)  96, 104, 107, 109, 110, 118 2do parrafo inc. 3), 132, 134,135,141,145, y especialmete los artículos 146,149, 150, 151, 153, 158, 159, 160 para las Sociedades de Responsabilidad Limitada y los artículos 163, 166, 174, 177, 185, 186, 188, 191, 198, 201,203, 205, 206, 211 inc. 2) y 4), 220, 229, 234 inc. 4), 235 inc. 1) y 2), 236, 237, 244 4to párrafo, 245, 246, 275. 284,  287,294 inc. 6), y 11), para las sociedades anónimas y entre otros los 299, 300, 301, 302,  de la ley 19550





� A los fines de facilitar la comprensión de la materia contable y del principio de moneda de cuenta hemos simplificado la exposición obviando la existencia de la inflación y las variantes en la significación monetaria, pero en este caso al menos cabe mencionar que para comparar distintos períodos anuales se debe realizar en base a un valor monetario constante, debiendo actualizar de la mejor manera posible la cuantificación monetaria de aquellas registraciones históricas


� Se puede también buscar información en la Subgerencia de Calificadoras de Riesgos de la Comisión Nacional de Valores, (www.cnv.gov.ar)


�  Para bajar y estudiar la resolución completa ver http://infoleg.mecon.gov.ar/txtnorma/textoriginal368-2001CNV.htm


� Las siguientes exposiciones explicativas de las NIIF se encuentran ampliamente desarrolladas en el trabajo de Gonzalo Angulo Profesor de la Universidad de Alcalá  en su trabajo Principales cambios que suponen las Normas Internacionales de Información Financiera (NIIF) respecto al Plan General de


Contabilidad (PGC) 2003 [en línea] 5campus.org, Contabilidad Internacional � HYPERLINK "http://www.5campus.org/leccion/niif" ��http://www.5campus.org/leccion/niif� consultado en 2005





�  Las menciones jurisprudenciales corresponden al trabajo de Salas, Acdeel E. - Trigo Represas, Félix A. Código civil anotado LexisNexis - Depalma  1999, Citar: Lexis Nº 6802/015715


� CPaz I, 14/6/63, LL 114-249, f. 51.910; SCBA, 11/7/50, JA 1950-IV-383; C1ªLPl., 23/6/44, JA 1944-III-3. En contra, sosteniendo que es cosa mueble: SCBA, 27/2/45, JA 1945-II-297


� CCiv.B., 7/9/67, JA 1968-IV-303, f. 15.889.


� Conforme el Diccionario Enciclopédico de Derecho Usual  Cabanellas Guillermo, Tomo II, p᧮ 592. Este concepto de organización haciendal es también denominada “ Llave de negocio”�En tanto la Enciclopedia Jurídica Omeba, Tomo XVIII, en el derecho italiano se le denomina "avviamento" y se le conceptúa como un elemento incorporal e importante de la hacienda comercial, es el "good will" ingles. Pero este concepto no se agota en la clientela, la posibilidad de generar ingresos sino que además del factor objetivo relacionado con la clientela y la importancia del desenvolvimiento de la empresa, se computa también el  factor personal, o sea las condiciones de quienes gerencian la misma  y la forma organizacional de la administración de la empresa.





� Ver Alberto Reynaldo Ayuso, en � HYPERLINK "http://www.sht.com.ar/archivo/temas/intangibles.htm" ��http://www.sht.com.ar/archivo/temas/intangibles.htm� con importante mención bibliográfica y links a sitios vinculados al tema








�  Ver artículo 94 inc. 5) de la LSC  (La aplicación de este inciso se encontraba suspendida por el � HYPERLINK "http://infoleg.mecon.gov.ar/scripts1/busquedas/cnsnorma.asp?tipo=Decreto&nro=1269%2F2002" �Decreto N° 1269/2002� B.O. 17/7/2002 o hasta el 10 de diciembre de 2003. Por el  artículo. 1° del � HYPERLINK "http://infoleg.mecon.gov.ar/scripts1/busquedas/norma.asp?num=91281" �Decreto N° 1293/2003� B.O. 23/12/2003 se prorroga la suspensión de la aplicación hasta el 10 de diciembre de 2004.)  


� Fernández, Raymundo L. - Gómez Leo, Osvaldo R. Tratado Teórico-Práctico De Derecho Comercial Ed. Desalma 1993 ver igualmente la materia bibliográfica mencionada por estos autores: Ledesma, Los dibujos y modelos ornamentales y los artículos aplicados a la industria, LL, 85, 747); "diseños industriales" (art. 1, inc. 1, Proyecto de ley de diseños industriales del Dr. Pedro C. Breuer Moreno). Ramella, Trattato della propriet… industriale, Turín, 1927, II, nº 293)..: Pouillet, Traité théorique et pratique des dessins et modèles, 5ª ed., por Taillefer y Claro, París, 1911, nos. 44 y ss.; Philipon, Traité théorique et pratique de la propriété des dessins et modèles industriels. Histoire, législation y jurisprudence, París, 1880, 156 y 214.: Ruben de Couder, vº "Fonds de commerce", nº 31; Boutaud y Chabrol, nº 55, y Seara, 80.


� Kors Jorge A,  Medidas cautelares en materia de propiedad industrial, JA 200-IV-833


� "Todo autor o inventor es propietario exclusivo de su obra, invento o descubrimiento, por el término que le acuerde la ley". Se reconoce así un derecho exclusivo que se denomina derecho de propiedad, pero limitado en el tiempo (art. 5 , ley 111).


� Ver página web http://www.inpi.gov.ar/ del Instituto Nacional de la Propiedad Industrial


� Art.2507 del Código Civil.- El dominio se llama pleno o perfecto, cuando es perpetuo, y la cosa no esta gravada con ningún derecho real hacia otras personas. Se llama menos pleno, o imperfecto, cuando debe resolverse al fin de un cierto tiempo o al advenimiento de una condición, o si la cosa que forma su objeto es un inmueble, gravado respecto de terceros con un derecho real, como servidumbre, usufructo, etcétera.


Art.2510.- El dominio es perpetuo, y subsiste independiente del ejercicio que se pueda hacer de él. El propietario no deja de serlo, aunque no ejerza ningún acto de propiedad, aunque esté en la imposibilidad de hacerlo, y aunque un tercero los ejerza con su voluntad o contra ella, a no ser que deje poseer la cosa por otro, durante el tiempo requerido para que éste pueda adquirir la propiedad por la prescripción


Art.2513.- Es inherente a la propiedad el derecho de poseer la cosa, disponer o servirse de ella, usarla y gozarla conforme a un ejercicio regular. 


 Art.2514.- El ejercicio de estas facultades no puede ser restringido en tanto no fuere abusivo, aunque privare a terceros de ventajas o comodidades. 


� Contados a partir del pimero de enero del año siguiente a la muerte del autor o del último de los autores si la obra fue realizada en colaboración


� Ver Villalba Diaz,Federico Andrés, Limitaciones al derecho de autor en la ley 11723., Ed. elDial, suplemento marcas y patentes en � HYPERLINK "http://www.eldial.com.ar" ��www.eldial.com.ar�, 


� Borda Guillermo Tratado de Derecho Civil, Contratos tomo II  Ed. Abeledo Perrot, Buenos Aires, 1999;   Gómez Laplaza María Del Carmen El Contrato de Edición.uUn Contrato Olvidado - en Ameal, Oscar J. (dir.) - Tanzi, Silvia Y. (coord.) Obligaciones Y Contratos En Los Albores Del Siglo XXI, Lexis Nexis Buenos Aires 2001


� Riera Aisa, voz "Contrato de edición", en Enciclopedia Jurídica Seix, ps. 407-408


� Vibes, Federico P La propiedad intelectual frente al nuevo milenio RDCO 2000-477


�  A guisa de simple ejemplo de estas cuestiones cabe mencionar el debate generado en torno de la libre reproducción de música en Internet mediante archivos MP3; como los siempre reiterados fundamentos de quienes rechazan  que los productos farmacéuticos puedan ser patentable, máxime cuando se refieren a medicamentos necesarios para enfrentar epidemias, endemias y afecciones de gran trascendencia social o mundial , como es el caso del HIV Ver Goldstein Mabel Nuevos Delitos en Propiedad Industrial Revista de Contratación Electrónica, Octubre 2004, Nro. 53 Ed. VLex (e-book en www.vlex.com)


� Vibes, Federico P La propiedad intelectual frente al nuevo milenio RDCO 2000-477


�  A guisa de simple ejemplo de estas cuestiones cabe mencionar el debate generado en torno de la libre reproducción de música en Internet mediante archivos MP3; como los siempre reiterados fundamentos de quienes rechazan  que los productos farmacéuticos puedan ser patentable, máxime cuando se refieren a medicamentos necesarios para enfrentar epidemias, endemias y afecciones de gran trascendencia social o mundial , como es el caso del HIV Ver Goldstein Mabel Nuevos Delitos en Propiedad Industrial Revista de Contratación Electrónica, Octubre 2004, Nro. 53 Ed. VLex (e-book en www.vlex.com)


� Otamendi Jorge  Derecho de Marcas Ed.  Abeledo Perrot Buenos Aires 2003





� Curtido, María C. Sociedad de Responsabilidad Limitada: capital - Suscripción - Integración - Aportes - Garantía de los aportes - Prestaciones accesorias - Cuotas suplementar JA 2000-II-972 


� San Millán, Carlos - Rovira, Alfredo - Ragazzi, Guillermo - Manóvil, Rafael - Zaldívar, Enrique Cuadernos de Derecho Societario,  Ed. Abeledo Perrot, Buenos Aires, 1980


� ver resolución técnica nº 9 -modificada por la nº 19- en el cap. III, A.6; resolución técnica nº 10, punto 3.14; resolución técnica nº 17, Normas contables profesionales: desarrollo de cuestiones de aplicación general, punto 5.13, todas de la FACPCE (ver en � HYPERLINK "http://www.facpce.org.ar" ��www.facpce.org.ar� y en www.cpcecf.org.ar ), En especial la nro. 10 establece claramente que los intangibles susceptibles de enajenación por el ente (patentes, marcas, procesos secretos, concesiones y otros de naturaleza asimilable) se valuarán por su valor corriente, en la medida en que éste pueda determinarse sobre la base de transacciones cercanas a la fecha de cierre; si no fuera posible, se expondrán a su valor original reexpresado en moneda constante y, si correspondiera, con la pertinente deducción de amortizaciones computadas en función de un plazo razonable de vida útil. Respecto de otros activos intangibles (gastos de organización y reorganización, gastos preoperativos y otros de naturaleza similar) A su valor original reexpresado en moneda constante, computando el efecto de amortizaciones en función de un plazo razonable de vida útil. No resultan admisibles los valores intangibles autogenerados, como el valor llave del propio ente.





� Barbado, Patricia B Patentes de invención JA 2001-II-1388; Poli, Iván A, Las patentes farmacéuticas después del período de transición: Más transición, pero poca, JA 2001-III-935; Cabanellas de las Cuevas Guillermo Derecho de las patentes de invención Ed. Heliasta, Bs. As., 2001; Núñez, Javier F., Las patentes de reválida: estado de situación jurisprudencial ante el fallo "Unilever", JA 2002-II-860 ; Correa, Carlos M. Medidas cautelares en materia de patentes de invención JA 2002-IV-1330














� Ver y analizar el Caso Monsalto contra Argentina  a partir de � HYPERLINK "http://www.montonsanto.com.ar" ��www.montonsanto.com.ar� ;  las publicaciones sobre esta noticia en los diarios Clarin 17/03/2005, Infobae 22/09/2994,  el Dia de la Plata del 18 de Julio de 2005 El comunicado de la Sociedad Rural Argentina del 27/12/2004 (ver en � HYPERLINK "http://www.ruralarg.org.ar" ��www.ruralarg.org.ar� ); � HYPERLINK "http://archivo.litoral.com.ar" ��http://archivo.litoral.com.ar� del 6 de Julio de 2005

















� Ver comentario a vallo en JA 2002-IV.438 Nuñez Javier El fallo Nihom Bayer Agrochem y la regla jurisprudencial de la interpretación conjunta del Convenio de Paris y el Acuerdo de los ADIPIC





